ZÁMÍTÁSTECHNI 


NEMZETKÖZI INFORMATIKAI HETILAP 


Táblás játékok 
Digitális rajztáblák 
parancsokra is, nem csak rajzolásra 


Hőtérben a technológia Aspoktusok 


Gigahentzek és bítek 
minden mennyiségben 


13. oldal zi-cdsi ! tanzkomzszokátztékró 
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Ellentmondásos 


ményt, 
san rontaná azípar és a törvényhozök 
kapcsolatát. A jelenleg 25. változatá- 
ban tárgyalt javaslat az internetes bú- 
nök krázsgálásának kereteit határozza.) 
meg. Egyes EU-lletékesek szerint a / 
tervezett egyezmény tőbb ponton is et. 
lentmond a hatályos európai jogsza- 
bályoknak. Az elekironikus kereske- 
"elemmel fogtalkozó dírektíva például 
megtííja az adatotgalóm általános fe- 
ügyeletét, míg az egyezmény ezt z le- 
hetőséget nyitva hagyja a jövőre néz: 
ve, Az Európai Bizottság egyes osztá- 
(ral is. megosztottak a kérdésben: 2 
belső piacért és az intormatikai társz- 
dalomért felelős. osztály szeint min- 
dent meg kell tenni a technológia fej- 
lesztéséért, míg az igazságügyi és a 
belügyi osztály a bűnüldözés szem 
pontjait helyezi előtérbe. Az EurolSPA. 
legtöbb kifogása az egyezménnyel 
szemben az, hogy nem elég viágos, 
Déldául a vállalatok felelősségének 
kérdésében. Az egyezmény szerint a 
szolgáltatóknak lehetővé ked tenniük. 
hogy a hatóságok lehallgassák az 
adatforgalmat; az viszont sehol sincs 
meghatározva, mit kelt érteni adatfor- 
alom alatt. Hasonlóképpen tág a 
zolgáltató" meghatározása is: Ide 
tatozik minden olyan természetes 
fogl személy, aki számítógéppel 
. nyúft szolgáltatást, illetve bármely ín- 
tézmény, amely ilyen szolgáltatáshoz 
"diatkat tárol. JOGNS, Brúszel) 
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Előtérben a réspiacok 


Szárnos vállalatközi e-kereskedő je-  GartnerGroup elemzője szerint az 


VÁLLALATI ALKALMAZÁSOK 2094-BEN 


lentett kedvezőtlen pénzügyi ered-  Agile felvásárlásának meghiúsulás 
ményt az idei év első három hónap eszti a vállalatkózi e-ke: 
jára. Egyesült államokbeli elemzők . resk ma, hogy célszerű, a 


a szállítók végre több, ajá: 


re. összpon 


atos az alaptevékenysé; 


A 


ngsúlyok e 


bonyolult, 


inkább eltolódnak a s többszörös felvá 
vállalatkózi piacterek ír nem erősítik, de h 
a vállalatok  gítik piaci pozí 


tett akvizíciók révén ugyanis ponto: 

gről — jelesül a 

réspiacok nyújtotta üzleri potenciál; 
nek el — amely eddig vítatha 

tatlanul előre vitte őket 

r Dupre, a brocktoni W. B 

n irodaszer-szállító vállalat in 


an attól a 


erült reflek. 
elbocsátásokat és . tól c 


eredményt jelen 


ről még január vé 
a B2B-piac mi 
Technology 


az elmúlt évben jelen 
f fótechnaló 


p. BroadVision fogra informá 
s kedveződen taps 


erce One, í2 Tech- 


at, amikor nyilvános vállalat 
piactereken ps 
ékesíteni készlet 


ktronikus 


zártak közi e 
Whirehead, a Connccti 


egyedév 


Austin 
cut állambeli Star 


dban működő 


. Vodafone-panasz HE e ; 5 Ez 


Ja Versenyhivatalnál ös e zeeekő ketbetá 
Vodafone szeretném a Vivendi Hungary ve . 

a, hogy a Vivendi Hun; tó-helyenese kérdésünkre — — 4 5 
KELTEK tirznák, Beek 4 HABÉB ZBŐ Uj lapkatechno ógia 
derül ki a Ma semmiféle hívatalos jelzést nem ka- 

gy idő. Egyébként a róságon beje mézpzdlbr géz st fe E 
ki cég a fo. e V.fon Re a Vivendi Tele mi 


R.G. ib 
BŐ ülő  termékkínálat 


latának . vezérigazgatójával beszél. 


A közelmúltban az osztrák Kapsch 


AG 74 százalék rer. — pettünk. 

zett a szintén osztrák érdekeltsé Az űj cég rendkívül 

sú Schmck BusincssComban (SBC). . mékpartfólióval rendelke: 

A vállalati üzleti kommunikác ve az Ericsson BusincssP 

piacon működő SBC 1999-ben az. szintén Ericsson MD kommuniká úri 
Ecssgaból vált ki és került a me- . ciós rendszereken keresztül egészen. mögött álló V.RAM. R 


a Nortel Meridián alközpontjáig. íl-  lékos tul 
a legkülönbözőbb adatátviteli . sző 


Skig. A meglévő bázisra épít 


nedzement miajdonába Az új cégbe 


mind a Kapsch. mind az SBC 
partnerkapcso- esz 


tán a V.R.A.M. 


szi saját termékeit é 


me cég jelertős erőt kép- ve természetes az eljozdulás az im: kos tulajdoni hányadát. E n 5 alékban a Voda 
visel majd az oszirák és az európai . tegrált hang- és adatátvitel irányába; sta tulajdonát képező né, 19.9 százalékban az RWE 
Piscon, A főzióról és esetleges mar. ez meghatározó vonni az új cégnél ők átkerül az Aötenna Hungá- 30 százalékban az Antenna Hung 
ági hatásairól Nagy And riához, amely így ria a tulajd, 
(Folytatás a 10, ot különleges jogot b R.G. 


sch hazai leányválla 


Az APC Smart-UPS, a világ legmegbízhatóbb 
hálózatainak alapja, szerves részét képezi 
napjaink e-üzleti infrastruktúrájának, 


A legrugalmasabb, leginkább hibatűrő 

és legbiztonságosabb rendszerek 

is megbízható energiaellátást igényelnek. 

A díjnyertes Smart-UPS készülékek kimagasló 
teljesítményt nyújtanak az Ön e-ügyfelei 
hozzáférési igényeinek kielégítésében. 


Az Ön szünetmentes tápegysége 
áramkimaradás esetén megfelelő tápellátást 
biztosít a web- és e-kereskedelmi kiszolgálők 
számára? 

Az APC díjnyertes Smart-UPS készülékeinek 
teljesítménye 420 VA-től 5000 VA-ig terjed, 
ezáltal tökéletes védelmet nyújtanak 

a kis- és nagyvállalati kiszolgálók számára is. 


A Smart-UPS megbízható tartal: pellátást, 
a PowerChute plus szoftver segítésével 


biztonságos leállítást, a Web/SNMP vezérlési 


kártyán keresztül pedig távoli vezérlést biztosít. 


Még ma lépjen kapcsolatba az APC-vel, és 


tapasztalja meg a "legendás megbízhatóságot", 


Az APC további megoldásai: 


a ] 
A / 


A hálózatból élő vállalatok 


esküsznek az APC-re. 


Több mint 10 millió elégedett ügyfél biztosítja elérhetőségét az APC segítségével. 


"hi 


A torony és rack-felépítésű Az APC PowerChute plus 
APC Symmetra Power Array TM szoftver értesítéseket küld, 
rugalmas védelmet biztosít környezetfigyelést végez, 


a létfontosságú alkalmazásokat 
futtató kiszolgálók, távközlési 
eszközök és magas megbízhatóságú 
alkalmazások számára. 


és biztosítja a kiszolgálók 
biztonságos leállítását. 


3 cserélheti 
állá: 
és 


tulátorok 


EE 
dő kisz 


" fehétévénesz fesz a a zha Smart -UPS 
és tt: at ien Vezérlés 

a újrai si 
lehet g -gítsé 


HL keroeléte 


Az APC szünetmentes 
tápegységeinek felügyelete 
és kezelése távolról 


webböngészőn vagy SNMP NMS-en 


keresztül Web/is elvégezhető egy 
SNMP-kártya segítségével. 


A Redundáns Switch, mint 
kiegészítő megoldás 
magasabb szintű rendelkezésre 
állást biztosít 

a díjnyertes Smart-UPS-ek 
használata során. 


ArC 


Legendary Reliabilíty" 


Vezetélmen Szeretne az APC termekervel. szolgáltatásarval es akcióval kapcsolatos a TE EZT i 
tema s EZTÁHÉ S sÜssSE Ingyenes feszültségvédelm 
tg já Mest ellEszőr lép kapcsolatba az APC-veí?  CJlgen  ONem katalógus. 
ún 4 A Vállalkozás úgsz: CI Magántelhasználó/Orthoni iroda 

1Kis-fűzepes vállalat (kevesebb mint 500 atkaimazotú) (079 meg szeretnem tudni, hogyan válasszam ki a renászeremhez legjobban. 
brányítászám Vázaz A Magyváalat űbb mint 500 altalmszzutj ő szimetmentes tápot Küldjenek INGYENES katalogust. 
57: fa I Államíganyatási szerv (0 9 enítal nem kéreka ingyenes katalógust, 62 szeretnék felratkozni 
Hátat — Számítógép sézonteladó APC-gartner degizgie: ést éz Age ágetzástei 
E-mail: apcHUNGapcc.com — Jelszó 63409v Email apcHUNGapcc:com 
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APC Magyarorszag, 114 Budapest, Könyves György u $. W2- 


TARTALOM 


igenek 
Az aláírástötvény módosító (Krizsán Györgyi 13. oldat 
Iavaslátálról he Bi 
(Révész Gábor) . 
ámogatás az ELTE-nek 
(Mallász Judín) 6-oláal ) Ingyenes levelezők 
Ágy szavaztunk 6.oláal ] (Kelemen Zoltán) 15. oldal 
Adatbiztosítás a Kürttől 
(sehopp Attila) 7. oldal 
Teljesült tervek — NÉGY KERÉKEN 
Ricoh Magyarország HÍREK 19. oldal 
(Révész Gábor) T.oldat (Kat felül 
Egyenletes védelem (Mártonffy Anila) 19. oldal 
(Mártonffy Attila) $.oldal ) Itt az új Seat Alhambra 
Sun-CRI megállapodás (Mártonffy Aria) 20. oldat 
(Schopp Artila) $§-oldai ! Kulcsom, kulcsom, 
BMC felügyeleti megoldások "mondd meg nékem... 
SAP-környezetre tMártonffv Attila) 20. oldat 
(Schopp Attila) 12. oldal 
Synergon Napok 
(Sziebig Andrea) 12.oldat ) HÍRHÁTTÉR 
A BI nem csodafegyver tók versenye 
(Mártonffy Arrilai 12.-oldal ( (Zimányi Katalin) 24. oldal 
Szövetség a Datacenterért 
(Kelemen Zoltán) 12. oldat 
IZESENÉK 
EK 25. oldal 
KONFERENCIA ASPektusok 
Cisco: partnerekkel a jóvőbe (Kelemen Zoltán) 25. oldal 
(Schopp Artila) 5-oldal ! Szakíts, ha bírsz! — 
Előtérben a technológia — Távközlési szabadverseny 
Intel Developer Forum 2001 a fővárosban 
(Csórián Sándor) 21.oldal ( (Mártonffy Artila) 26. oldal 
Még csak kevesen vásárolnak — 
Aktív intermetezők 
VEZÉRCIKK varországon 
Kertész leszek, fát nevelek (Mártonffy Arila) 26.olgai !  Bevásárol az SAP 
(Sziebig Andrea) 6. oldal ! Az e-business anatómiája — Megvásárolja a. portálszoft- 
10Soft szakmai nap vereket fejlesztő 
TÁNKÖZLÉS (Mártonffy Arrila) 27-oldal ] — Topífier Software nevű cé- 
Mekkora a dotcom-baj get az SAP. A német vállalat 
HÍREK 9.oldal ) Magy: on? 400 millió dollárt ad a Top- 
Szolgáltatás külső erőkkel (Révész Gábor) 28.-oldal ( — Tierért, amely az SAP 100 
(Mallász Judit) 9. oldal ! Újdonságok az e-boltban százalékos tulajdonú leány- 
Vezetékes pre-paid (Révész Gábor) 29.oldat ) vállalata lesz; a vételár egyéb- 
(Mallász Judit) 9. oldat ként hússzorosa a Töpier 
Gyorsít az Infigate 2000-ben elér, szerény 20 
(Mallász Judit) 9. oldal.) PÉNZ, PIAC, PROFTT 30. oldal millió dolláros bevételének. 
RLL helyett fix GSM Az ügylet várhatóan már a 
HZ; Judit) 9.oldai ! ELŐZETES 30. oldal következő negyedévben le- 
Megújuló Híradástechnika zárul, és az SAP ezzel kap- 
(Mallász Judit) 9. oldal) E SZÁMUNK HIRDETÉSEI 30. oldal csolatban 50 millió dolláros 
ten szil 


lelő. rendszerszofítvet: 
amerikai . gatás. (IDGN$, San Mazco) 


vert. ha mincs hozzá megfe- 
[-táetto- 


Felügyeit biztonság 
a középpontban 
A felügyel biztonsági szol- 


megbocsálni, mó- 
Binetooth- eza 


szélyt jelent a személytség- 
tolvajlás" és a digitális azo. 
mosítók hamásítása (IDGNS, 
San Mátcoj 


Az Oracic újabb darabját 
mutatta be Oracie Tochao- 
gy Netwock (OTN) fejlesz: 
tői hálózatának: az agyenzs 
aline konferenciát, az De. 
veloper 2001-et. A szár évek 


peron ÓL elsősorban a 
Javát. az XML. 2 SOAP-ot 
és az Oracio-93-t állítja kő- 

de más terüllete- 
ket és felölet, például a we 
bes szolgáltatásokat A koníc- 
rencia scbcíme: Agp GOn9r- 
ace comviárvelopi . (IDGNS, 
San Fnanciicol 


Mennyire fontos Önnek a kreativitás szabadsága? 


A Cap Gemini TELECOM MEDIA 
NETWORKS a Cap Gerúni szako- 
sodor csoportja, amely a kommu- 
nikációs szolgáltatók konzultációs 
szükségletetnek löelégítésére össze 
ponrodt világszerte. 

Fejlődésünk újabb állomásaként 
taapatunikba kihívásokat kedvelő, 
angolul beszélő. munkatársakat 
keresúnk az alábbi pozíciókba 


Rendszerkonzultáns / Rendszer- 
konzultáns gyakornok 

Feladat új alkalmazások, valamint 
már meglévő telekommuntkációs 
sendszerek konzultációs fejlesztése 
és karbantartása az üzleti analtziszól 
kezdve, a rendszerspecifikáción, 
rendszettervezésen keresztül az 
tplementációs (Azisig 
Elvárásaink az alábbi területeken 
szerzett gyakorlat C/Cs, Vrual 
Basic, SOL, Oracle Ji 
NT vagy Unáx ismeretek. 


CRM konzultáns 
Feladat teljeskörű CRNI tanácsait 
Elvárásamk. technikai Ssebel vagy 
Örade CRM ismeret, projektveze 
tési tapasztalat. problemzzmegoktó 
készség, nemzetközi projektekben 
való részvétel vállalása 


Ha valamelyik pozíció felkekesze 
erdelkdődését. kérjük, küldje el ön. 
életrajzát a pozicsó megjelölésével 
Windows Kis Csaha részére. Korábbi infoemb. 
csőkat a honlapunkon ualalhaszak. 


"Cap Gemini Magyarország Kft 
2030 Budsóes, Pizikás Tivadar 4. / 
Tzlefsa: (23) 506 800 

Fix (23) 506 801 

e-madt hellotírapgetreni hu 
sem szpgemimi be 


Cap Gerini. Az énékes partner 


1P GEM 


tdnan Peapie Technezogy 
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Akcióban az e-üzlet 


E-busíness-kínálatának bemuj 
rilis 17-e És május 2-a kő 


tásá- 
ött 


munkába állításának módszereivel 


ra á ismerkedhetnek meg, különös re. 


dezvénysorozatot szervez négy 


kintettel a kis- és közepes vállalko- 


PIAC 
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Erőforrás-kihelyezés 
! a banki szektorban 


vidéki nagyvárosban és Budapesten 
z IBM Magyarországi KAL. A road: 
show célja, hogy eloszlassa az e-bu 
sincsst hazánkban még mindig kö- 
mondta Kixy 


zásokra mint felhasználókra. 
Minthogy az e-megoldások alapja 
a stabil infrastruktúra, a szervező 
bemutatják áz IBM e-Server kiszol- 
álócsaládját. nak a rend; 


GŐ misztikum illetve 


szerfeli 


Tibor szoftverüs 
Debrecenben, 
tben, F 


yeleti, biztonsági, üzenet. 
kezelési, együttműködési és tudás. 
kezelési megoldásait. 


n, Győr 
óvárosban az IBM 


w hallgatói azonban 


businesst segítő szoft 


Az innovatív módszerek ál re 


nek majd az ügy ngoktól 


dásokon. ha: 


k m keresztűl 
kk bepillantást nyerhetnek már műkö- 

dő projektekbe 
he ek M. A. 


Az elektronikus banki szolgáltató; 
sok körében végzett erőforrás-kihe. 
lyezésről tartott április 10-én sajtó 
reggelit a TEVOLUTION Software. 
A cég és a panelbeszélgetésen részt 
! vevő ügyfelek megállapították, hogy 
egyre nagyobb az igény az outsour. 
cing keretében elérhető informatikai 
szolgáltatások íránt, így a szegmens 


fejlődése várható. 
A beszélgetést vezető Babos Já. 
nos, az Anhur Andersen ügyvezető 
zgatója előljáróban megemlítet- 

) te, hogy az erőforrás-kihelyezés kon- 


( cepciója mem igazán új, hiszen a 
] vállalatok már régóta mással 


tetnek el olyan feladatokat (őrzés. 
takarítás), amelyeket nem tartanak 
az üzletmenet szempontjából lét 
fontosságúnak. Újabban. viszont a 
Pénzügyi-számviteli, illetve az infor 
) matikai feladatok is felsorukoztak 
ezek mellé. Az outsourcing átalakít 
ja a vevő és szállító közt a kapcsola. 
tokat 


foly 


gymás elleni érdekérvényesítés he. 
yűttműkö. 
dési érdekek kerülnek előtérbe. 

A TEVOLUTION 1996 óta fog; 


lyet a hosszabb távú e: 


zík banki outsourcinggal — is 
tevékenységét Bódog 
ető igazgató, Ese 
tűkben ez az ügyféloldali elektroni 
kus banki rendszerek — az elektroni 


ok végrehajtásáboz szük. 
tele: 


séges terminálok, rendszerek 


oktatását és karbantartását 
Az üzletág tavaly 100 millió 
1 hozott, és ezt eb. 


pítését. 


jelenti 
forintos bevét: 
ben az évben legalább 30 százalék 
akarják emelni. Jelenleg öt úgy 
felük van, közülük háromnak a kép. 
viselői — az ABN Amro Banké, a 
Raiffeisen Banké és az Erste Banké 
— a beszélgetésen is részt vettek. 
Mindhárom pénzintézet hasonló 
okok miatt döntött az erőforrás-ki. 
helyezés mellett; nem akartak ilyen, 


az üzlet szempontjából nem 
pontinak. minősülő tevékenys. 
foglalkozni. Nehezen megoldható. 
nak és drágának találták a szakem. 
berek kiképzését és foglalkoztatá. 
sát, valamint az országos lefedett 
ség biztosítását. Az erőforrás-kihe. 
lyezési partner kiválasztásánál az 
ár mellett nagyon fontosnak tartot 
ták az ügyfélkiszolgálás minőségét 
Ezért folyamatosan mérték és mérik 
jg 4: ahogy 
Holczer Péter, a Raiffeisen osztály 
3 ügyfelek 

a bank 
és a rEVOLUTION szolgáltatási 
színvonala közt. További szempont 
Volt a kiválasztásnál az országos le- 
fedettség. a rendelkezésre állás, il 
letve a kapacitás. A minőségbiztosí. 
tásra a szerződések megkötésekor is 
hangsülyt fektettek: gyakori, 
csak a próbaidószak sikeres 
a után kötnek végleges szer. 
ződést. és akkor ís csak fokozatosan 


bízzák u szolgáltatóra a rez 
működtetését. En 
finiálják és szár 
ményeket, 


A bankok munkatársai. mege 


szerek 
ilett pontosan de 


n kérik a követe, 


Itették, hogy változatlan belé 14 
szám mellett sikerült . növelniük 
az elektronikus banki szolgálata 
igénybe vevő ügyfelek számár és az 


elektronikusan végrehajtott tnanzak 
ciók urányát (ez a Ralffeisen ex 

tében már több, mint 80 százalék, 
Emellett jobb kiszolgálást tudnak 
nyűjtani az ügyfeleknek, és rugal 
masabban tudnak reagálni a gyorsan 
változó igényekre, Az ís az előnyök 
közé tartozik, hogy nem kell a szük 

séges szakemberek felvételével, 
zésével vesződni. Kibédi Varga Ló 

ránt, a szolgáltatást 1999 óta igény 

be vevő ABN Amro ügyvezetője el 
mondta, hogy rövidebb távon nem 
feltétlenül lehet számítani a költsé. 
gek csökkenésére, de a szolgáltatás 
minősés 


addíg ís javul; hosszabb ti. 
von azonban 20-30 százalékos meg. 
takarítást remélnek az erőforrás 

kihelyezéstől. Bódog Norbert még 
hozzátette, hogy a mind több ügyfél 
belépése a rEVOLUTION számára 
is lehetővé tette 7 erőforrások jobb 
kihasználását, ezzel a hatékonyság 
és a költségek csökkenté 
sét. Ennek köszönhető. hogy öt éve 
jóformán csak az inflációval emelik 
a szolgáltatás árát. 


Schopp Attila 


ÖN NYERI 


MIT? 


sebességű adat 
kép- 
INGYEN 


ON NYERT! 


ÖN NYERNI FOG! 


Nemcsak kifogástalanul l 
működő, akár GIGASPRED 


hangátvitelt, hanem 


RENDSZERFELÜGYELETETT 


car 50 veggpert Mepmene feler 


 teletumazama 


A HÁLÓZATMESTER 


TOST Budapest, Hunor a. 56. sek. AS6/54. tax 


immerart, eve 


.. Napjaink 
színes 
.  ceruzái 


Ha informatikai hálózatát fi 
az X-BYTE" készíti 


Ajánlott végfelhasználói se 
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. KONFERENCIA. 


Cisco: partnerekkel a jövőbe 


jöben az eddigieknél ís na 
(55 ménékben számít értékesíté- 
B nercíre a Cisco — derült ki a 
tép ápállis elején, Las Vegasban 
megrendezett Cisco Partner Summit 
rendezvényén. Ez az első nagyobb 
Szábású partneresemény, amelyet a 
co az Új partnerstratégia március 
deji bejelentése óta rendezett. 

Mint Jerery But, a disztribúciós 
sálomán keresztűl zajló értékesítés 
MEA térségbeli felelőse egy ínter- 
júban elmondta, az új Channel Part 
her Program lényege, hogy czentől 
a partnerek. minősítésében nem a 
mennyiség, hanem a hozzáadott ér. 
ték, a szakértelem számít majd. Ko. 
rábban egy partner annak alapján 
kapta meg a Premier. Silver vagy 
"Gold státuszt, hogy milyen értékben 
adott el Cisco-terméket. Mostan. 
tól viszont a cég által megszerzett 
szakértelem lesz a döntő szempont. 
A puszta viszonteladói státusznál 
többre vágyó partnernek választania 
kell a kijelölt specializációs irányok 
közül egyet vagy többet, és ezek 
alapján kap pontszámot, amely nagy- 
mértékben befolyásolja a besorolá- 
sát. A magasabb státuszok elérésé- 
hez természetesen továbbra is alap- 
követelmény a támogatási infra- 
struktúra, az adott számú és adott 
bizonyítvánnyal rendelkező  szak- 
ember megléte (lásd keretes írásun- 
kat). Egyenlő esélyeket teremtünk 
mindenki számára — mondta Burt. — 
Egy kisebb cég is lehet Gold part- 
ner, ha egy vagy két területen ki. 
emelkedő szolgáltatásra képes." 


Jelenleg hét spocializációs irány 
van: vezeték nélküli LAN-ok; SNA/ 
IP;  hálózatfelügyelet; VPN/bizton. 
ság: hanghozzáférés (voice access7. 
WAN-kapcsolás; IP -telefőnáa. Az 


Jeremy Butt 


első négy 20 pontot ér, a hanghoz 
záférés 25-öt, míg az utolsó kettó 
30-at. (A pontszámokat évente fe. 
Nűlvizsgálják ) A konferencián je. 
lentették be a hetedik irányt. a ká. 
belhálózatokat. Ez az első speciali 
záció, amelyet kimondottan a szol- 
gáltatói (service provider) piacra 
szánnak. Az amerikai kábelmode- 
mes piac amúgy ís robbanásszerű 
fejlődés előtt áll: év végére mintegy 
4.8 millió kábelmodem lesz haszná- 
latban az Egyesült Államokban, és 
ez a szám 2006-ra 20 milhóra nő. In 
nagy lehetőségeket lát a Cisco: a 
hang- adat- és videoforgalom in 
tegrálódása a szolgáltatókat ís árala- 


kulásra kényszeríű, ahol a biztos, a 
Cisco által is tanúsított szakértelem 
mel rendelkező  viszonteladó ko- 
moly piacot szerezhet. A Ciscónak 
több olyan, az uBR termékcsaládba 
tartozó eszköze van, amelyet a part- 
merek felhasználhamak nagy sáv 
szélességű kábeles rendszerek épí 
tésére. Az űj rendszerben a kábeles 
specializáció 25 pontot ér majd. 

A kábel mellett négy olyan terüle. 
tet jelölt meg a Cisco, amelyre külö. 
nősen nagy gondot fordít a közel. 
jövőben; az IP-telefőniát (VolP). a 
vezetéknélküli helyi hálózatokat, 2 
tartafomhálózatokai és a valós idő- 
ben továbbított (troaming) multi; 
médiás. tartalmat. A VolP-piacon 
olyan infrastruktúrát kínál majd a 
cég, amely külső felek számára le- 
hetővé teszi XML alapú alkalmazá; 
sok írását. A vezetéknélküli LAN-ok 
területén komoly lehetőségeket lát 
nak bizonyos iparági megoldások- 
ban, például az egészségügy vagy 
az oktatás számára kifejlesztett rend; 
szerekben. A tartalomhálózatok pia- 
cán olyan vetélytársakkai kell fel 
vennie a Ciscónak a versenyt, mint 
az Inktomi vagy az Akamaii it 
a szolgáltatói szegmensen kívül a 
nagyvállalatoknak ís kínálják. nyílt 
szabványokra épülő platformjaikat 
Végül a valós idejű multimédia kap. 
csán keresik annak lehetőségét. hogy 
a tartalomszolgáltatókat elválasszák 
a továbbítási mechanizmusoktól. 

John Chambers, a Cisco elnök- 
vezérigazgatója megnyító előadásá- 
ban is inkább a lehetőségekről be. 


szélt. Szerinte az amerikai gazázság 
megtorpanása. a megrendelések visz. 
szaesése, a cégek részvényárfolya 
mának zuhanása nem caupán me 
hézsépeket. hanem hataámas lehető 
ségeket ín kínák nyugalmas idő 
szakban nem könnyű elszakadási a 
vetélytársaktól, de a mozgalmas, át 
mencti időszakban sakkal egysze 
rűbb növelni a piaci Észesedést". A 
részesedés és a forgalom nörvesésé. 
ben a Cisco a közeljövőben nem is 
annyira saját belső 
inkább partnercire számít. Haoató 
hangot ürött meg Tom Mitchelf atel 
nők is; most jón el az ideje a dífc 


6 Legztátb 3 szakérő 

(CSE, letve CONA és OCDAJ 
6. 5.8 érés techeákzi témogyatás 
9 20 spacizázációs port 


Silver: 
9 Legztébb § szakértő 
lett kené CCE) 
6 Emelt szirtő ügytétámogatás 
9 40 speczüzásós port 
6.20 extra port frvábta specszízáló 
diásbő vagy szakértőkből) 


Gold 
9 Legalább 16 szakértő 
(ebből mégy CC) 
9 T.ZG rás szehrákzi 
gytéttámogatás 
9 70 specizrádiós 
6.30 exra port orítbi specszizáó 
dásból vagy SZZKEÖKDŐL 


SZÁMTÁSTEOHKA 


rerxciáládánzzk, mond derül ki. hogy 
kí marad le. És ki lesz sikere 
Műctell négy dolgot ajándott a s 
kerve éhes partnerek figyelméte 
Mundeg legyenek üsztában as pe 
ri endciázt; válasznak ki egy 
olyan szegmenst, abol komoly fel. 
hzsrnálót igény van találzák mer 
számukra legelőnyésebb úzdeti 
delít. ne sajnálják a pénzt a munk 
Jászi segítő teckmológzáiza (pe. 


rr fomen tézyező a vevó 
sége. Mérése mindeg i 


eleme valt a Co muucikáj 


Tenciáp jelezt 


mine eszközbe 
Oni ine-haz 


PAL segítségével a pa 
ját munkájukra vonatkozó adat 
testreszabható 
tűl érhetik et. Az ítt kapott adat 
elemezhetik 
kez állíthatnak fel, és meg; 


webportakm 


érósáz a partnereknek 


lönböző szintű partneri stát 
feltétele a 


érése 
Schopp Artila 


Az E-Business Suite bevezetésével az 


Oracle 1 milliárd dollárt 
takarított meg 1 év alatt. 


Oracle E-Business Suite 


Adatbázis-kezelés 


Marketing 


Értékesítés 


Támogatás 


Webáruházak 


Stratégiai beszerzés 


Termelésírányítás 


látási lánc menedzsment 


Ön mennyit fog megtakarítani? 


Pénzügyi menedzsment 


Emberi erőforrás 


ajajajajaja ajaja ja 


dzttn sets Gszt ászáem beó tesztet A Örs ül Örota Cogárgő hajegyint mást 


ORACLE 


SOFTWARE POWERS THE INTERNET 


www.oracie.com/hu 


OMPUTERWORLO-SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


li kend 


Kertész leszek, 
fát nevelek 


dom, ki hogy van vele, de biztosan 
mindenki érezi 


e már úgy, hogy elege van 
amit csinál. Persze ezek az érzések 
rint csak pitlanatokra uralkodnak 
el az emberen. De nem mindenkin. Van. 
nak notórius elégedetlenkedők, akik meg. 
gyakran fejtegetik, hogy nekik 


abból, 


rendsz 


lehetősen 


bizony elegük van az egészből. Mármint 
az informatikából, Szívúk szerint valami 
ásba kezdenének. Olyasmibe, aminek ] 
emmi köze az informatikához. Mások a 


kivárásban reménykednek. Ki; 


xvi 


klet... 


2001. APRiug 


ÉVFOLYAM 14. SZÁM 


Immár nyolcadik éve, 
29. között rendezi me. 
könyvfesztivált a Mag 


április 
Bbudápenti 
ar Könyvki. 
adók és Könyvterjesztők Egyesülé 
Se. A szakmai kiállítást és a ni 
közönségnek szóló vásárt egyesítő 


ideig még 


b ak azt né jj 


ikazít, ak ai rmint önszántából. 
7 tébány évvel ezelőtt tizedelrék meg a ! 
é na az informatil e az informatikus — eddig 


01 né erületeke k a legkut 
ek a mat informatikában. Hát atk meg a; 
j n É a 
em igaz legjobb. ha a. És hát ehhez ís nagy ( 
ebbnél szebb szállodákban lakik. E 
hus he ak azt m elég eb. 
L éges autóját ját, nem keres pénzt, inkább 
akk egy kícsú et. Beiratkozik egy inten 
nyelvtanfolyamra, hogy még továbi e magár. Aztán megta 
mulja kiadást. Eserleg elm ágkötőnek. Szép tervek, t az 
IT-bertekben. 5 kivonulásához ret — mem íz akármi 
et - épp az a világ teremtette meg. amelynek most hátat fontlt. 
De biztosan igaza van bátorságáért. És 
szurkolok neti, hogy útkeresése legalább tegyen, mún 
nifyen IT-p olt. Ki; relefonfül 
barútt be ilág egyik 


rendezvényen tőbb. mint 30 ország 
képviseletében 450 kiadó 300-400 
ággal lesz jelen, és közel 30 
ezer könyvet kínál majd. A könyvek 
mellett űj CD-ROM kiadványokat 


d 
újdot 


ís bemutat a Kossuth, a Napvil: 
és az Arcanum kiadó. A kiállítás 
sznos alapterülete 1400 négyzet 
méter, Így a standok teljesen meg: 
töltik majd a Budapesti Kongresz. 
szusi Központot. 

A könyvfesztiválon április 29-én 
a Katona József színház művészei 
mutatják. be a Magyarországon is 
népszerű francia író, Robert Merle 
egyfelvonásosát, s Sisyphus és a ha. 


Könyvfesztivál nyolcadszor 


lált. Tavaly a lengyel írodalam volt 
a fesztivál vendége, idén a kortár 
cseh irodalom mutatkozik be, Elő. 
ször rendezik meg az Elsőkötetes 
Szerzők Fesztiválját, amelyen 11 
ország ígéretes pályakezdői mutat 
koznak be. 

A fesztivál részletes programja a 
www.mkke.hufes 


vallindex html cí 
men olvasható. 
Cs. S. 


Bizottsági igenek és nemek 


Az elektronikus 
vényjavaslat 


aláírásról szóló tör- 


általános. vitája után 


a képviselői módosító indítványok 

kerüli bizottságok, mindenek. 

lőtt az Informatikai és Távközlési 

Bizottság elé, amely április 12-én 
tott ülésén döntött róluk. 

Már az általános vitában többen 

kifogásolták, hogy a küldő és a fo. 
esetén 


bármilyen aláírási 
Ifogadható 


forma 
lett volna elektronikos 


rásként. A bizotság javasláta 
zerint ez csak korlátozott és zán 
őrben (például egy vállalatcsopor 

belül) működhet így, minden 
más körben be kell tartani a törvény 
Nem támogatta a bizottság azt az 


lienzéki javaslatot, amely határidőt 
zabatt volna az elektronikus 
Ifogadásának. R. 
án Antal bizottsági elnök szerint ez 
költségvetési kérdés is, így csak ké 
őbb lehet 
majd ilyen határidőt megállapítani 
Mé 


nem kidolgozott 


álaszthatat: 
lannak kell lennie a tanúsítványtól, 
mert ezzel megakadályc 
Ivesztett aláírást bárki 
leje elé visszadátumozvan, hamisít: 
használjon fel. 


Politikai vita bontakozott ki arról, 


hogy az akkreditált aláírás-szolgál 


Áoriis 6. és 12. 


ött a következő kérdásre vártuk a www szamítz 


tatónak kell-e rendelkeznie állami 
kijelöléssel" ís, Kormánypárti vé. 
lemények szerint — és ezt a Hír. 
közlési Főfelügyelet elnöke, Frisch. 
mann Gábor is így látja — a módosí 
ás nem a szolgáltatóról, hanem ma: 

1 az aláírásról mint , termékről 
szól, így a kijelölés kötelme illesz. 


endbe. Általános 
a módosító ja- 


kedik a hazai 


támogatásra talált 

ask 
kötele 
tatás 


hogy a hitelesítésszolgáltató 
legyen a HÍF-nek 
megkezdése előtt 
elenteni 


szolgál. 
30. nappal 
szándékát 


szolgáltatói 


alatt az idő 
hatóságnak módjá 
felkészületlen 

szándékú cégek. 


att 


gyanis a 
a áll kiszűrni a 


vagy esetleges ártó 


Dessewffy Anna 


Támogatás 


Hosszű távú együttműködési ke. 
retszerződést körött a Sysdata Kft 
és sz ELTETTK Informatikai Tan- 
székcsoportja A megállapodás 
értelmében a Siemens magyaror 
szági szoftverháza támogatja az 
oktatási és kutatási tevékenysé- 
get. Elsősorban szoftvertaborató. 
riumok kialakítását, valamint ku. 
tatási és tanulmányi ösztöndíjak 
létesítését tervezik, 

A Sysdatn Budapesten és Sze. 


a törvény kidolgozóinak oldaláról 
megjegyezte, hogy az ilyenfajta ha: 
rid nem tekinthető EL 
npatibilisnek. 

A bizott: 
MSZP-s mé 


a törvénynek 


szabás 


k 


elutasította azt az 


losító indítványt, hogy 
talmazniu kellene 
az aláíráshoz használt kód hosszát 
Az indítvány benyújtói szerint erre 
azért volna szükség. mert hn túl 
hosszú a kód, az állami szervek sem 


tudják visszafejteni az üzenetet. Ők 
a 128 bites hossz írásba foglalását 
javasolták. A javaslatot a Bizottság 

a törvény technológiai független: 
ségének fenntartására hívatkozva 
elutasította, 


Révész Gábor 


az ELTE-nek 


geden dolgozó 
lesztője túlnyomór 
sí ágazatnak készít szoftvereket 
amelyek a Siemens-rendszerek 
elemeiként kerülnek a világpiacra 
és Magyarországra. A megrende 
lések 95 százaléka külföldről ér 
kezik. A vállalat árbevétele 2000. 
ben meghaladta a 4.6 milliárd fo- 
rintou 2001-ben 5 milliárd forint 
forgalomra számítanak, 


500 fej 
zt a távközlé 


M.J. 


Ön szerint mi érezteti inkább a hatását a munkaerőplacon: 


A válaszok megos 


a recesszió vagy a még mindig súlyos munkaerőhiány? 
a a követsazőköpsen alakult 


6. Szarrtór tLÖTmErOGTÁN a MERASZÓ téröése kat pc a melet, igy ser paztfv, sar negaéhv irányban nem létezhet igaz) iengés - 2 százalék 
Azok ia gondban lasznak előbb.stétb, skok meogezerzékári egy hát hónagja még harcoitak a munkáltatók - 27 szátalók 


ug 


6. Aggályosnak csak a túbvészést tátozn: haz más rányt vagz az 
9 FOgDBZDTE3 varni Oke fövédesér egy máserők bottom acyszák kezdődik 
. ramódozítási tortoízatok - 12 százaták 


12 szzalóki 


2 OGÁG, soká tha dothatják tsz Ógiormágukszt 
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Adatbiztosítás a Kürttől 


éve foglalkoztatja a Kürt Rt-t az adat 
tolták gondolata, ám a biztosítók oldaláról 
csak az utóbbi időben mutatkozott hajlandó 
4 az együttműködésre — mondta Küzti Sán. 
dor. a cég vezetője az április 12-én rendezett 
saj 1 Bár több biztosítónak ís 
an valamiféle számítástochnikai jellegű bíz- 
tosítási formája, ezek még az 1990-es évek 
elejéről származnak, ezért rendszerint elavult 
technológiát képviselnek. A Kürt úgy látja, 
hogy tevékenysége több ponton ís kapcsolód; 
hatna az informatikai biztosításokbaz. Több 
mint egy évtizedes adatmentési tevékenysé. 
ük révén olyan adatbázissal rendelkeznek, 
amely statisztikai alapot biztosíthat az adat; 
vesztési esetek kockázatainak meghatározásá 
hoz; a biztosítóknak ilyen adatbázisaik csak 
az élet és vagyonbíztosításhoz vannak. A 
Kürt szakemberei fel tudják mérni egy válla: 
lat biztonsági szintjét (ezzel azt is, hogy mek: 
kora kockázattal járna az adatbiztosítása); ha 
ez nem megfelelő. kialakítják a kívánt rend. 
szert vagy továbbfejlesztik a meglévőt. Végül 
az esetleges káreseményeknél el tudják vé- 
eezni a kármentesítést, ez esetben az adat 
mentést. A Kürt az Allianz-Hungária biztosí 
tóval már aláírta az együttműködési szerző- 
dést, tárgyalások folynak a Generali-Provi: 
denciával is, de arról még nincs szó, hogy a 
nagyközönség elé ís kilépjenek kész biztos 
tási termékkel, A szolgáltatással kapcsolatos 
gondok ugyanis egészen az alapoknál kez 
dődnek: nincs például elfogadott módszer a 


vállalati adatok énékének - azaz a biztosítási 
énéknek - és ehhez kapcsolódóan a biztosítá. 
si díjnak a meghatározására. 

A Kür a távadatvédelemben ís lár üzleti le 
hetőséget, A szolgáltatást jelenleg fejlesztik. 
de várhatóan még ebben az évben megjelen 
nek vele a piacon. Lényege az adatoknak biz. 
tonságos tárolása a keletkezési helyüktől tá- 
vol, Ez annyiban több a szerver vagy hát 
ténárbérlés lehetőségénél, hogy a szolgáltató 
nemcsak az adatok biztonságos tárolását vál 
lalja, hanem azok biztonságos eljuttatását ís a 
felhasználótól a tárhelyre, és vissza, A Kürt 
más pannerekkel együttműködve képzeti el a 
szolgáltatást, hiszen a fizikai szempontból ís 
biztonságos adattárolást érdemes erre szako. 
sodott cégeknél — például a CityReachnél — 
végezni. Előzetesen kétféle felhasználóra szá 
mitanak: kisebb vállalatokra, amelyek kisebb 
mennyiségű adatot akamak tárolni, viszont 
gyors rendelkezésre állásra van szükségük, il 
letve azokra a nagyobb cégekre, ahol van va. 
lamilyen szintű adatvédelem, de a katasztró. 
fatűrés miatt szükség van további biztonsági 
szintre. Itt jellemzően nagy adatmennyiségról 
van szó, amelyet viszont nem kell azonnal 
visszajuttatni a felhasználóhoz. 

Végül két különleges adatmentésről is be. 
számolt a Kürt egyik vezető műszaki munka: 
társa, Molnár Géza. Az egyik esetben Kölum. 
biából, a másikban az Egyesült Arab Emírsé 
zekből kaptak merevlemezeket 

Schopp Attika 


Teljesült tervek 


A Ricott Magyarország április 11-én tartott 
sajtótájékoztatóján ismertette tavalyi évének 
eredményeit, idei terveit és új termékeit 

Halász Gábor, a cég ügyvezetője bevezető. 
ként néhány számot mondott: a cégnek már: 
cius végével zárult üzleti évében 1.812. mil 
Iiárd forint bevétele volt, mégpedig úgy, hogy 
a. második negyedévben — először a cég öt: 
Éves történetében — elérték az egymilliárd fo. 
rint fölötti értéket. A bevétel, amelyben az ér. 
tékesítés, illetve a szolgáltatás aránya 50-50 
százalék, 12.3 százalékkal több, mint a meg: 
előző pénzügyi év eredménye. A cég teljesít: 
ménye azért ís igazán értékes, mert a függet; 
len piackutató intézet, az Infosource adatai 
szerint szűkül a magyarországi irodatochnikai 
hardverpiacs tavaly darubszám szerint az elő- 
25 évhez viszonyítva 105 százalékkal keve. 
sebb készülék talált gazdára (tavaly a Ricoh 


ÚJ RICOH-MODELLEK 


1767. darab irodai másolót és 352 darab dígi. 
tálís rendszert értékesített), A piac csökkené 
sc természetesen náluk is éreztette hatását: el. 
mondható, hogy a szolgáltatási terület nőve. 
kedése az abszolút értéknél nagyobb volt. Vé 
gül a számokat az idei előrejelzéssel zárta: a 


Az AP3800C nevű színes nyomtató 


60-40 százalékos megoszlású szolgáltatás-el. 
adás arány mellett a tavalyinál 7-8 százalék 
kal magasabb bevételt várnak. 
Bevételnövelési terveikben nagy szerep jut 
partnereiknek, Számukat jelentősen szeretnék 
növelni. Új konstrukciójú franchise hálózatu. 
kat 100 tagúra akarják bővíteni. A hálózat 
minden tagja ogységes arculattal és szolgálta 
tásválasztékkal jelenik még a piacon. mun. 
kájukat web alapú oktatási, képzési központ 
segíti majd, Az intemethasználat előretörését 
jelzi az is, hogy elektronikus kellék- és alkat 
részrendelő rendszert dolgoztak ki. Termék; 
választékuk tovább dígítakizálódik: tóbb más 
eszköz mellett új termékük az AP38OOC, il: 
letve az Aficio 3506/4506; az integrált do- 
kumentumkezelő eszközök közül a beépítem 
dökumentumszervert tartalmazó Aficio 1035/ 


1045 emelhető ki. 
R. G. 


Windows 2000 


DVNELGOTO 


A Windows 2000 operációsrendszer-család által nyújtott 
megbízhatóság és biztonság, valamint a Synergon szaktu- 
dásának és tapasztalatának együttese olyan rendszereket 
garantál a felhasználóknak, amelyek megfelelnek az új évez- — ( 
redben Internetfintranet alapon szerveződő, egyre inkább 
globalizálódó ,e-világ" követelményeinek. 


érv, amiért a Microsoft Windows 2000 bevezetéséhez 
a Synergont érdemes partnerként választani 


KI Közel húszfős szakembergárda a legmagasabb 
Microsoft-minősítésekkel (MCSE és MCSD) 


Sokéves, kiemelkedő tapasztalat a Microsoft BackOffice 
rendszerek implementálásában 


Lehető legszélesebb tudás a Microsoft Beta programja, 
tanfolyamok, konferenciák és gyakorlati tesztek hosszú 
sora után 


E Hálózati biztonsággal foglalkozó tapasztalt 
szakembereink támogatása ii 


Microsoft Windows 2000 platformon komplett üzleti 
megoldásokat is kínálunk 


Fejlesztőink hatékony segítsége speciális Windows 
2000 integrációs feladatok megoldásához 


Windows 2000 bevezetést követő folyamatos 
támogatás nagy létszámú szakértői és szervizcsapattal 
— a Synergon Hivatalos Microsoft Támogatóközpont 
(MCSC) 


Igény szerinti optimális licenckonstrukció minden 
felhasználónak, ingyenes tanácsadással 


EJ Az üzemeltetésre teljes outsourcing lehetőségek j 


A Synergon Hívatalos Microsoft Oktatóközpont (CTEC) 


hi szaka 
"Windows 2000 


SYNERGON 


A megoldásszállító. 


Synergon informatika ! 
VESÉ a a masváa e ert migmiáklöeyentenhe  eanytapadsétérett 


all 399550 a 


8 PIAC 


MMPUTERWORLO-SZAMÍTÁSTECHNIKA 


ség-szabályozó berendezések, UDS. 
ek, DC-rendszerek, oz áramellátást, 
illetve az APC-eszközöket felügyelő 
rendszerek, kábelek, akkumulátorok, 

A vállalatot a Nasdagon APCC 
néven jegyzik; tavalyi bevétele 148 
milliárd dollár volt. A forgalom 25 
százaléka az EMEA-térségből, 59 
százaléka — a dollár erősödése miatt 

az amerikai kontinensről szárma: 
zott. Az alelnök reményét fejezte ki, 
hogy idén az európai tevékenység 


Egyenletes védelem 


Valószínűleg mindei 


út ért már kel. 
y-egy áram- 
igy feszültségingadozás 
úkor bennragadt a liftben 
vagy számítógépéből elszállt több. 
Me: 

5 ez a szünetmentes 
keletű angol rövidítéssel UPS. 


Elobális cég, irodái mindenütt n 
találhatók; . legtöbb versenytársától 
az különbözteti meg, hogy ügyfeleit 
bárhonnan tudja támogatni. Szerinte 
a versenytársak többnyire helyi szin 
oldás pedig van, . ten tevékenykednek, s ha globálisak 
ipogység, köz- is, két végpont közti (end 
Tót goldásaik, Az APC ezen 


órás munkáj; 


incsen 


to end) 


Ae üzt ilyeneket gyúrt az amerikai kívül nonstop hálózati működést már 28 százalékát hozza a globális 
APC ix A cég bemutatására a kö- — biztosít ügyfeleinek, amibe a PC-k . forgalomnak. Az APC akvizíciókkal 
imúltban Budapesten járt Phifip- . és szerverek éppúgy beleértendők, bővítette piaci részesedését; kezdet. 
dArgemt európai alelnóköt és mint a nagy adatközpontok, Adat: ben csak az asztali PC-khez szál, 
ügyvezető igazgatót kértük meg védelmi termékei, megoldásai közé. lított védelmi eszközöket. később 
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szerverükre és a hálózatokra, illerve 
két évvel ezelőtt a vállalati rendsze. 
tekre, adatközpontokra ís, Ez utóbbi 


terület máris 17 százalékát udja a 
bevételeknek; 
Az APC ügyfélkörébe lényegé 


ben mindenki beletartozhat — a fo. 
gyasztóktól a kormányokon át a vál, 
lalatokíg, Mintegy másfél éve, a dot. 
comrlázzal párhuzamosan új úgy 
félcsoport jelent meg, a különféle 
temetes szolj 
gyorsan felfutott, most azonban le. 
lassult a növekedése, mivel rájöt 
tek, hogy a hangsúlyt a komoly inf 
rstruktúra építésére kell helye: 
Másrészt a cégek eddig fel 
k rendézgetése helyett ma 


mo: 


Az Amencam Power Conversion tartoznak többek közt a túlfeszült. kiterjesztette működési területét a zott adat 
z z kor", hiszen a szolgáltató megfelelő 

1— m 0 rk fizikai és működési biztonságot és 

folyamatos felügyeletet kínál a be 


Marketini ütműködési megál- technológiai együttműködést ter- mékbemutatókat és szemináriumo. 
apodást írt alá április 9-én Buda. . jesztették most ki a marketing terü- . kat szervez, szponzorálják pártne- 
pesten a Sun Microsystems és azin- letére is: a két vállalat közös ter-  rűk végfelhasználói rendezvényeit, 


illetve egyéb módon is 
fik ez marke 
tingmunkáját. . hang 
el a sajtótájékoztatón. 

Keresztesi 
Sun Magyarország 


köz 


CRI 


temetes infrastruktúr; 


ak (a CRL. hi 


zérigazgatója 
Sun és a CRI tevékeny 
ége stratt 


kiegé 
A Sun 
ja, hogy az ín: 
bármikor, 


szít; 
yik 
temet bárhol 


mást. 


k eszközről e 
k Szem gyen a felhaszn: 
CRI Hungar mára: ebből a CRI révén 


A szoros  Keresztesi János és Sn valósol a bármi 


rendezésekhez, A szol 
meghódításában a Sun 
repet szán nemrégiben bejelentett, 
"agy hibatűrésű, magas fokú redun. 
danciával ellátott Sun Fire számító: 
gépeinek, 

A több mint 8000 négyzetméte. 
res budapesti létesítmény a CRI har. 
madik infrastruktúra-központja volt 
London és Amszterdam után; az 
óta továbbiak nyíltak Dublinban, 
Stóckholmban, Berlinben és Mün. 
chenben, és küszöbön áll a párizsi 
központ megnyitása is. Ezzel a CRI 
már több mint 70 ezer négyzetmé. 
ternyi területtel rendelkezik szerte 
Európában; ezzel a legnagyobb inf 
rastruktúraszolgáltató lett a konti 
az adatátviteli szolgáltatók. 


Oomoly szé- 


nensen 
tól függetlenül 
Schopp Attila 


[zt 


2001. ÁPR 


már azonnali, valós idejű adaiho, 

férést igényelnek, s ennek kise 
gítése nem megy a hálózat meghi, 
hatósága nélkül. 

A cég a hardvereken kívül 
szoftvert ís kifejlesztott, s 
saságokkal lépett strutégi; 
ségre, mint u Microxoft 
HP, az IBM. Különféle p 
küt és rendszereket támo; 
tük az Oracle: 
Nuxot. 


számos 
yan tár 
szövet 
Sun, a 
nak, köz 
az SAP-L és a 4 
Az APC rendszerfelügyejet, 
eszközöket is kifejlesztett, amelyek 
olyan adatokat is képesek lávolrot 
ellenőrizni, mint a szerverpépek hó. 
mérxéklete, a szerverszóba párutar 
talma stb, Ezek a szoftverek termé 


nedzsmei 


szetesen. más progra. 
mokkal is kompatibilisek, 
A néhány éve beköszöntött inter. 


korszakban az adatot szállító rend, 
szer elérhetősége a kritikus pont, 
gazdaság szereplői különböző biz 
tonsági-elérhetőségi szintekre. oz 
hatók. A fogyasztói szegmensben a 
99.5 százalékos rendelkezésre állá; 
és az ebből fukadó évi öt munka. 
napos leállás (downtime) 


g elfo. 
gadhaló. A magas rendelkezésre ál, 
lású rendszerek 99.9 százalékos el. 
ek, itt legfeljebb évi egy 
nap állásidő a megengedett. A leg. 
kényesebb a távközlési szektor: rend. 
szercik megbízhatósága elvileg eléri 
az , öt kilences" (99.999) fokozatot, 
§ az évi leállási idő nem lépi túl az 
öt percet. Elemzések ugyanakkor ki. 
mutatták, hogy a 
tásának megelőző védelmére csu. 
Pán 10 százalékát kellene) költeni 
annak az összegnek, amelye 


ndszer áramell4. 


esetleges adatvesztésből származó 
kár jelent. 


Í E a 


SÍKEPTE Programozzuk ENNE 


FreeSoft (EJ Harrow 


TOTT Budapest, Gyorskocsi u. 5-7. 
Tel.: 489-4500, fax 489-4501 
E-mait infodíreesott.hu 
Internet: www fÍreesoft.hu 


ss. 
90523 


Lefaragtuk 


a kamatot! 


ABN-AMRO 


Pp 


TÁVKÖZLÉS 
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nem aaz európai jogszabályo- 
kat. A 18 tagország szállítási és kom- 
munikáció$ minisztárelt tömörítő ta 
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Szolg ás külső eri 
jáltatás külső erőkkel 


A jövőben a hatékonyság növelé 
50. valamint fix költségeinek csk; 
kenlése érdekében a szolgáltatás 
hoz szükséges tevékenységek zömét 
külső cégekkel végezteti a Westel 
Rádiótelefon Kft. 

A társaság már évek óta él a lét. 
számcsökkemtést lehetővé tévő out 
sourcing módszerével; most a ki- 
helyezet tevékenységek körét bűvi 
tették. Mindez az előfizetőket nem 
Érinti, a 0660 a szolgáltatást válto 
zatlan feltételek mellett nyújtja. Je. 


lenleg mintegy 70 ezren használnak 
60-as telefont, és a koncessziós 
szerződés értelmében 2005-ig műn- 
denképpen fenn kell tartani a szol 
gáltatást. A Kft, ügyvezető igazga- 
tója továbbra ís Jécsy Norbert 

A kihelyezen munkákat elsősor: 
ban a Westel Mobil Távközlési Rt 
látja el. Az informarikai feladatok el. 
végzésével a 0660 a Westel Mobil 
RL mellett az ITwarc Kít.-t bízza 
meg; ez utóbbi céget a Westel Rá 
diótelefon KÍL informatikai csapata 


hozta létre, Dankó Sánd 
sével, 

Egyelőre nem született déntés ar 
ról, hogy az analóg rendszert a 450 
megahertzés frekvenciasávban mm 
lyen technológia váltja majd fel. Ta 
valy a sávban néhány hónzpig ére. 
melt egy CDMA pilotrendszer. vás 
hatóan azonban nem ez a töchnoló- 
ga jelenti majd a jövőt Nesszégj. 
bes a Magyar Posta jelezte, hogy 
amennyiben lehetőséget kap a Tet. 
ra hálózat kiépítésére, úgy számút a 


vezeté. 


Vezetékes pre-paid 


Ez év harmadik negyedévére várha. 
tóan elkészül a Casmoss ügyviteli, 
számlázási és ügyfélkezelési rend- 
szerének az a modulja, amely a ve 
zetékes távközlési szolgáltatók (te 
lefon- és kábeltelevíziós társaságok) 
prc-paid kártyás szolgáltatásait tá. 


mogatja. Az utóbbi időben több ve 
zetékes szolgáltató is jelezte, hogy 
tervezi az előre fizetett szolgáltató, 
Sok bevezetését. 

Az ötődik születésnapját ünnep. 
16, budapesti székhelyű EuroMACC 
(amerikai-magyar vegyesvállalat, 75 
százaléka az egyesült államokbeli 
HunTel Systems tulajdona, 25 szá 
zaléka magyar kézben van) minden 
magyarországi helyi távközlési szol; 


Már nem éri el a százozret azoknak 
iz előfizetőknek a száma, akik a 
Matáv analóg RUL rendszerén ke. 
resztűl vetetik igénybe a közcélú 
telefonszolgáltatást. A rádiós helyi 
hálózat 1999-ben szolgálta ki a leg: 
több előfizetőt, szám szerint 16$ ez. 
ret. A 900 mógahertzés frekvonciasá: 
vot eredetileg 2003. november 3-áüg 
lehetett volna igénybe venni, a har. 
madik M koncesszió kiadásával 
azonban megváltozom a helyzet: 
a minisztérium előírta, hogy 1999. 
szeptember 1-jével Budapesten fel 
kell szabadítani a szóban forgó sá- 
vot, majd a végső határidőig az or 
szág egész területén fokozatosan át 
kell adni a frekvenciákat a harmadik 
GSM szolgáltatának. 

Kezdetben csak vezetékes helyi 
szakaszokkal váltották ki a rádiós 
hurkokat, később azonban már ve 
zetéknélküli — GSM alapú — meg; 
cldási ís alkalmaztak, tájékoztatott 
Toppantó Jenő, a Matáv beruházási 
igazgatóhelyettese. Bz  róbbít a 


Báltatónál. jelen van a Cosmos 
rendszerével, de Lengyelországban 
És Hollandiában is rendelkezik refe. 
renciával. A közel 100 fős fejlesztó- 
csapat jelenleg a Cosmass 3-on dol- 
ozik 


olyan új elemeket fejlesztenek. mint 


például az IP alapú számlázás a 
webes felhasználói felület vagy a 
hálózati és marketinginformációkat 
megjelenítő GIS (Geographicai In- 
formation System). 

Az EuroMACC az 1999-es 616 
millió forintos árbevétel után 2000. 
ben 1.06 milliárd forintos árbevételt 
ér el. A 2001-re tervezett bevétel 
13 milliárú foriat 


M.J. 


Matáv a Westellel együttműködve 
valósítja meg: a Westeltől bérli a 
rádiós hozzáférési szakaszt, s azon 
keresztül juttatja el a hívást saját ve. 
retékes hálózatába. Az előfizetőnél 
a Matáv egy GSM terminált helyez 
cl, ahhoz csatlakozik a vezetékes te. 
tefon, a telefaxkészülék vagy a mo. 
dem. Fix telepítésű GSM terminál 
ról van tehát szó, amellyel a fel: 
használók a vezetékes előfizetőknek 
kínált összex szolgáltatást igénybe 
vehetik. Az így bekapcsolt ügyfelek 
természetesen továbbra ís a Matáv 
előfizetői maradnak, a 7-ex szám 
síkban 7-jegyű Matáv-számot kap. 
tik, és Matáv-tarilákat Bizetnek. 
Kezdetben az analóg RLL rend. 
szerre igen sok panasz volt; a GSM 
alapú megoldás — már csak azórt ís. 
mert digitális - jobb szolgáltatásmi 
nóséget biztosít, mondta Toppantó 
Jenő. A normál GSM rendszerrel 
azonban csak 9.6 kitobítímásod- 
es adatátviteli sebesség érhető 
el. Megoldást jelenthet, ha ezeket 


A pre-paid modul mellett 


don Kt. mírastruk 


Mialtász Judit 


Európai infrastruktúra 


. Gyorsít az Infigate 


A tervezettnél lényegesen gyorsabb 
) ütemben épül az Infigate hálózata, 
tájékoztatott Klaus Kirchhőfer ve 
zérigazgató. A Deutsche Bank 66 
százalékos és a menedzsment 
százalékos tulajdonában lévő euró. 
psi távközlési infrastruktúraszolgál 
tató fél éve jelentkezett Német 
országban, Ausztriában. Lengyelor. 


szágban, a Cseh Köztársaságban. 
Szlovákiában és Magyarországon 
A tervek szerint 2004-ig építették 


ki azt 
(összességében 


vol 


két száloptikai gyűrűt 


700. kilométeren 
amely a nevezett országokat Össze: 
kapcsolja. Ezzel szemben a di 
gyűrű - Budapest. Prága, Frankfurt. 
Minchen, Bécs, Budapest 
Év októberére elkészül (az első sza. 
! kasz Prága és Frankfurt közt már 
májusban működni fog), és jövő év 


már ez 


közepére várhatóan a Prága-Varó- 
Bedin- Frankfurt Prág 
rűt is átadják 

A kábeleket az Alcatel szállítja. 
az SDH berendezések a Norteltől 
érkeznek. A saját infrastruktúra 
) készüléséig az egyes telephelyeket 


szaki gyű 


bérelt vonalon kapcsolják össze. A 


nemzetközi bérelt vonali vatamint 
telehotel szolgáltatást nyújtó In 
ate 450 millió márkát szán az inf 
fastruktúra kiépítésére, ebből Ma. 
( gyarország 100 millió márkával ré 


RLL helyett fix GSM 


a. terminálakat ís GPRS 
helyezik. 

A Matáv jelenleg kétféle GSM 
terminált alkalmaz. A tapasztalatok 
szerint a Nokin berendezései jól 
Sagem term 


alapakra 


náljainak kezdeti gondjai (vissz 
hang-problémák) ís megoldódtak. A 
berendezés a Matáv tulajdonában 
marad, az RLL.GSM csere ingye 
nes. Mivel a GSM terminál helyi 
táplálást igényei (akárcsak az RLL 
eszköz). 4-5 órás üzemre elegendő 

akkumulátorral látták el 
Az eddig lecserélt végpontoknál 
(közel 70 ezer) fele-fele arányban 
SM alapú, illetve vezetékes meg: 
oldást alkalmaztak (Budapesten ve 
retékest. Várhatóan ez az arány a 
jövőben inkább a GSM felé tolódik 
cd, mivel csak ott építik ki a vezeté- 
kes hálózatot, ahol a beruházás költ; 
ségei belátható időn belül megtérül- 
nek. Az RLL kíváltásának költsége 

milliárdos nagyságrendű. 
M.1. 


A társzság 20 


2 6 anzágban ( 


80 millió márka. A 


Group és az E. 


lelenleg Budapes 


működik. telehotel 
belül Pozsonyban. majd 
ús nyílák hasonló létesítmény 
Az Inágate budapesti telehvzetje 
nek bérlő: külön józati infra. 
straktúrák ki álaszthatnak. §2 
ját hálózatával kapcsolódik a 
hotcihez a GTS, a Matáv, a Nova 
com, a Panel és a Vivendi 
Budapesten működik majd zz [ 


hálózzműzemehet 1) 


közp 
Aialakítása már folyamatban v zr 
A. Miki 
nális értékesítési igazgató 


ájékoztatott Fe 


A Nortei alapá szoftve 


felügyeli majd az Infigate nemzet 


kóri hálózatát. A tervek közt szere 
pel egy második magyarországi be 
lehatei (S000 négyzemétet) lésesi 


tése; a tervezésszi kapcsolatos tár 
gyalások már megkezdődik 


leg a hazai leányvállala 


dolgoznak. Rövidese 
vül a létszám az új m 
nemzetközi hálózatüzer 


ponthoz tartoznak majd 


Megújuló 
Híradástechnika 


jú folydez; 
aztőbszött. 


Zombory Lá: 


tecknila at új fő. 


szerkesztője, a szerk 
ság elnöke Lajtha Győrgy. A 
Hírközlési és informatikai T 
dosányos Egyesület havi lap, 
az előfizetők először ápcitnbu: 
kapják kézhez; júniusban. 
temberben és decemberben 20. 
fol váhozzt ís készül. így 201 
ben is 12 szám jelenik meg 

A kiadvány ötvözi a korstbi 
Híradástoctvaika, valamint a 10 
éves múltra vasszatekintő, Laj 
tha György felelős szerkeszté- 
sében ez év fobeszárjában utol já. 
ra mapválágot tátott szaklap, a 
Magyar Távitöztés (kiadó: Ma- 
táv) erősségeit. Az első számban 
többek közz szó lesz a beszód- 
felismerésről, valamint a szí- 
mitástechnikai audítról. 


M.J. 


TÁVKÖZLÉS 


Bővülő termékkínálat 


te Folytatás az I. oldalról. 
— Mennyiben érinti a fúzló Ma. 


ourországot? 
— A Kapsch Magyarország válto- 
zatlánul a Kapsch AG leányvállala- 
ta, ezen a téren semmilyen változás 
nem történt, Az azoaban tény, hogy 
ba a vállalati pincról kapunk. meg- 
rendelést, akkor beszállítóként az 
Ericsson- és a Nortel-termékeket 
egyaránt képviselő új céggel állunk 
kapcsolatban. 

- Ez azt is jelenti, hogy 
nem hoz létre Magyarorsz 
álló leányvállalatot? 

— Igen. Az SBC a Kapsch meglé- 
vő Icányvállalatain keresztül fogja 
tebonyolítanú az exportját. 

- A Kapsch Magyarország egy 
aránt működik a vállalati és a szol- 
táltatót pucon. Hogyan oszlik meg 
a forgalom a két terület közöt? 

Azt mondanám, hogy megren 
deléseinkben durván 60-40 százalék 
a vállalati és a szolgáltatói szféra 
aránya 

— Melyek valtak az elmúlt év leg- 
jelentősebb projektjei? 

— Nemrég fejeztük be a Belügy- 
minisztérium több. 10 millió forin- 
tos beruházását; a készenléti rendőr- 
ségnek. szállítomunk  Meridian. al- 


zánit lete Hotel Siudjon alöznest 
le a alközpon- 
ti projektje. Slágertermék a Kaspch 
call center, 2000-ben készült el az 
EPT, az Elmű, a Dédász és a PanTel 
call centere, Ez utóbbi a Kapsch 
első. magyarországi. ,intemet call 
back" lehetőséggel ellátott call cen. 
tere, Remedy CTI applikációval ki- 
egészítve. Tavaly is folytatódott a 
Novacom 1999-ben megkezdett be- 
ruházása, 

— A Novacomot német többsé- 
si ndajdonosa néhány hónapja el. 
adásra kinálta, a vezetés ís lecseré- 
lődört, nemrégiben pedig az új me- 
nedzsment stratégiaváltást jelentett 
be. Mennyiben éreztette ez hatását a 
beszállítánál? 

— Egyelőre nem érzékeltük a vál- 
tozásokat, minden a terv szerint zaj. 
lott. A két évre tervezett beruházá. 
sak —800-900 millió forint énékben 

megtörténtek, sőt, további meg- 
rendeléseket kaptunk. 

Milyen projektek vannak folya- 
matban? 

— A legnagyobb falat az MVM 
tendere, Túl vagyunk az előminő. 
sítésen, hetedmagunkkal sikeresen 
szerepeltünk. A nyertes SDH beren- 
dezészket, opcionálisan pedig ATM 
kapcsolókat szállít majd az MVM- 


3 Rendőrségi Tetrapol 


Április 11-én a XIV. kerületi rend- 
úrkapitányság munkatársai tartottak 
Budapesten bemutatót arról az adat- 
átviteli rendszerről, amelyet a fran, 
cia EADS gyártott, Magyarországon 
2 Siemens forgalmazott és bonosi. 
tott, és amely a Tetrapol technoló- 
gia megoldásaira épül. 

Mint Gerard Margue Pucheuu, sz 
EADS műszaki igazgatóbelyettese 
nondta, a jelenlegi adatátviteli 


megoldások alkalmazásánál a leg- 
nagyobb veszélyt a változó lerep- 
viszonyok miatt változó adatátviteli 
minőség jelenti. Ennek következté- 
ben ugyanis nem lehet teljes bizton- 
sággal meghatározni a hibásan érke- 
26 üzenetek arányát, így az egyi 
ként magas adatátvíteli sebexség 
drasztikusan romlik. Ezzel szemben 
az általuk kidolgozott megoldás — 
bár csak 3200 biumásodperces se- 
bességet biztosít — algorítmus szín- 
ten védett a hibák ellen, így a valós 
adatátviteli sebessége eléri a 2800 
bitfmásodpercet. . Egyébként. tette 
hozzá az előadó, a rendőrségi alkal- 
mazásokban. megfelelő szervezés- 
sel el lehet érni, hogy az átvitelre 
szánt információ mennyisége. iga- 


zodjon a rendszer teljesítményébez. 
Például egy GPS-adat továbbításá. 
hoz I bájt elegendő, általában az 
adatbázis-lekérdezések . eredménye 
sem több rekordonként 2 kilobájt- 
nál, és a tömörített ujjlenyomat-ál- 
lomány is csak 500 bájtot foglal el 
Matematikai modellekkel kiszámol. 
ták, hogy a hagyományos algorit. 
musok használatánál, kedvezőtlen 
viszonyok esetén, az égy adatátvite. 


Li blokkra eső próbálkozások száma 
100 fölé ís kerülhet, míg az általuk 
alkalmazott algorítmusnál ez az ér- 
ték 1.16. 

Böjtős Zoltán rendőrómagy, a 
XIV. kerületi rendőrkapítányság 
munkatársa az általuk rövidesen 
használatba vett rendszerről beszélt. 
Két alkatmazást tesztelnek: egyrészt 
2 kisbuszba szerelt rendszerekkel 
váltanak elektronikus leveleket tít 
kosított csatornán. keresztűl, más- 
részt módjuk nyílik a gépjármű kö. 
rözési adatbázis online lekérdezésé- 
re. Ezzel Budapesten és közvetlen 
környékén gyorsul a lopott autók 
azonosítása, így a tettesek elfogása. 


R.G. 


Nagy Andres 


nek. Szintén folyamatban lévő pro- 
Jekt az E-ON német érdekeltségű 
energiaszolgáltató call centerének 
tendere. 

— Milyen volt a Kapsch Magyar- 
ország elmúlt évi eredménye, és mi- 
re számítanak idén? 

— A tavalyi számok még nem vég- 
legesek. azokról egyelőre nem tu- 
dok beszámolni, Négy éve kerültem 
a vállalat élére, akkor azzal indítot- 
tunk. hogy hároméves tervet készí. 
tettünk. Az első évet komoly be. 
ruházások jellemezték (létszámfej- 
lesztés, infrastruktúrabővítés, okta- 
tás), a második évben elértűk a 
megcélzott szintet, a harmadik év. 
ben pedig beérett a beruházás, és 
nyercséget termeltünk. A terv be- 
vált, így újraindítottunk egy hasonló 
struktúrájú . hároméves periódust, 
€ennek most a felénél járunk. Az el- 
múlt négy évben egyébként a cég 
létszáma 13-ról 56-ra nőtt. 

— Melyek azok a fő irányok, ame- 
lyek mentén az anyavállalatnál fej, 
lesztenek? 

— Természetesen nálunk is az IP- 
világ a fő irány. Két oldalról kö- 
jük meg a kérdést: teljesen új 
termékeket kínálunk azoknak, akik 
gyakorlatilag zöldmezős beruházá. 
sokban gondolkoznak. és zökkenő. 
mentes átmenetet biztosítunk az IP. 
bez azoknak, akik már rendelkez- 
nek valamilyen hagyományos táv: 
közlési rendszerrel. Az ugyanis nem 
megoldás, hogy minden régi rend- 
szert kidobunk. 


Mallász Judit 
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Átalakuló EPT 


Alakulásától fogva a likossági és 
vállalati távközlési piacon műkö. 
dönt az Első Pesti Telefontársaság 
(EPT), amely a X., XVII. és XVIII. 
kerület előtizetőit szolgálta ki, Az 
utóbbi években a cég tevékenysége. 
nek súlypontja a hálózatüzemelte- 
tésre tevődött át, azonban a felada- 
Tokat a Maláv. a társaság anyacége 
fokozatosan átvette. Így az EPT ve. 
zetésének új működési célokat kel. 
lett meghatároznia. 

Székelyhídi Tibor, a cég elnökeve. 
zérigazgatója ezekről a célokról be- 
szélt április 10-én megrendezett saj. 
tótájékoztatójukon. Terveik. szerint 
az ÉPT a kis- és középvállalkozások 
felé nyit, azaz célcsoportja az a 200- 
250 ezer vállalkozás, amely a ma- 
gyarországi 1-50 fős Budapesten és 
környékén működő cégek közül ke- 
rül ki. Felméréseik szerint ez a piuci 
szegmens egyedibb igényeket fo- 
galmaz meg a távközléssel szem- 
ben, mint a lakosság, viszont az el 
Várásai megvalósításához szükséges 
szakértelemmel nem rendelkezik. 
Ezért a szegmensben csak olyan ter- 
mékstruknára lehet sikeres, amely 
az egyedi rendszerek kialakításának 
lehetőségét a meglévő elemekből 
való építkezéssel ötvözi. Erre azért 
is szükség van, mert a kis- és közép- 
vállalkozások mindig az árérzékeny 
körből kerülnek ki. 

Az EPT ennek a körnek kínál üz- 
lc célú szolgáltatásokat, amelybe a 
hang alapú, illetve adatátviteli szal- 
gáltatásokon túl beletartozik az im- 
ternetszolgáltatás, illetve a hívás- 
kezelőjkapcsolatkezelő . rendszerek 
üzemeltetése is. A tevékenységvál- 
tás érintene az EPT struktúráját és 
méretét is: az átalakult céget Szé- 
kelyhídi Tibor olyan tipikus kismé- 
retű középvállalkozásként jellemez- 
te, amely élvezi a hozzá hasonló 
méretű cégek bizalmát. 

A cég új eszközei közül kiemel- 
kedik a Kapsch központra és Sie 
bel szoftverre alapozott híváskezelő/ 


kapcsolatkezelő központ, amely a, 
Ját működésüket biztosítja, de szol 
áltatásként . vállalati. ügyfélszoj 
tálitokhoz, illetve telemarketinye, 
akciók lebonyolításához is igénybe 
vehető, Ezen az úton szeretnének 
továbbhaladni. egyrészt a központ 
bővítésével, másrészt más, de szin, 
tén a kis- és középvállalati körnek 
szánt távközlésközeli szolgáltatások 
bevezetésével, Terveik közt szer 
pel a VolP szolgáltatás beindítása, 
amelyhez a Telia hálózatát vennék 
igénybe, Tervezett árúkról a vezér. 
ígazgató csak annyit mondott, hogy 
nem kívánnak árversenyt indítani, 
Így senki se számítson a piacon 
uralkodó díjszabásnál 30-40 száza 
lékkal alacsonyabb árakra. 

Műszaki terveik után a vezérigaz. 
gató gazdasági környezetükről be. 
szélt. A cég mindig is Matáv-főtu. 
lajdonban volt — a távközlési cso. 
portnak jelenleg 86 százalékos ré. 
szesedése van az EPT-ben (a Matáv 
tőkeleszállítását a többiek nem kö. 
vették, ezért ez az arány 92 száza. 
lékról csökkent ennyire) —, a többi 
kisbefektetők, illetve két önkor 
mányzat kezében van (a XVII. ke- 
rületi. önkormányzat már korábban 
eladta részesedusét). A cég tavalyi 
bevétele 25 milliárd forint volt, 
azonban ezt még a jól jövedelmező 
és 120 ezer előfizetőt kiszolgáló 
üzemeltetési piacon érték el, Erre az 
vre, amely az űj feladatokra való 
felkészülés éve, csak 1.2 milliárd 
forintot terveznek — ennek időará- 
nyos része már befolyt —, fejleszté-: 
seikre pedig közel egymilliárd fo. 
nntot fordítanak. 

Az anyacéghez fűződő viszo- 
nyukról elmondták, hogy az EPT 
önálló arculattal jelenik meg a pír 
con, így áraikat és szolgáltatásaikat 
nem egyeztetik a Matáv kínáltával, 
Igaz ez az IPtelefonra is. ahol 
egyébként a Matáv csak a sok kon: 
kurens egyike. 


Révész Gábor 


. Budapesten is 
bemutatkozott a Tenovis 


Budapesten ünnepelte egyéves szü- 
letésnapját a Tenovis, A cég a 
Bosch konszernből kívásátolt Bosch 
Telecom átnevezésével tavaly ápri- 
lis elején jött létre. Ezt az alkalmat 
használta fel Záboji B. Péter, a Te- 
novis vezérigazgatója arra, hogy áp- 
rilis 9-ei sajtótájékoztatójukon beje- 
lentse, cége — bár egyelőre közvetve 
— megjelenik Magyarországon is. 

A vezérigazgató először a Teno- 
vis alapításáról beszélt. Elmondta, 
hogy 2000. április elején az ameri- 
kai KKR befektetési alap vette meg 
a Bosch Telecom üzletágát; az új 
név utalni kíván a szakmai ősre, 
a Telenormára. A Tenovis tavalyi 
összbevétele 244 milliárd márka 
volt, amelyből 40 százalék a hagyo- 
mányos alközponti piacról, 30 szá- 
zalék a szervizszolgáltatásokból, 
közel ugyanennyi az új eszközök ér- 
tékesítéséből (call és contact cente- 
rek, integrált hang. és adatárvített 


rendszerek) és a hozzájuk kapcsoló. 
dó szolgáltatásokból származott. 
Magyarországon a Bosch Telecom 
legnagyobb. partnere a MatávCom 
volt, ebben nem lesz változás — 
mondta Wágner Richárd, a Robert 
Bosch Kít. Telekommunikációs és 
Biztonsági . űzletágának vezetője. 
Természetesen más partnerekkel ív 
fenatartanak kapcsolatot, de a Matáv. 
Com-szerződés mindig kiemelt fon- 
tosságú marad, A sajtótájékoztatón 
partnerként jelen lévő Bedő Erik, a 
MatávCom vezérigazgatója néhány 
Közös projektet és említett, így Bosch 
alapú rendszer működik a GE Tungs- 
ramnál, a Pécsi Todományegyete- 
men és a Tescóban. A távközlési 
üzletág tavalyi forgalma mintegy 22 
múlhió márka volt, ebből meghatá 
tozó részt képviseltek a hagyomó- 
nyos telefonvalközpontok. Az előző 
évekhez hasonlóan idén ís további. 
százalékosan kétszámjegyű növeke- 


déste számítanak, de a növekedés 
ben már komoly szerep jut majd a 
híváskezéelő. központoknak ís. Ezt 
követően Wágner Richárd elmond: 
ta, hogy bár más piacokon a Teno- 
vis saját leányvállalatot tart fent, de 
Magyarországon és Csehországban 
a cégvezetés a kíméletesebb álme- 
net mellett döntött. Így 2002 végéig 
nem változik a magyarországi Ro- 
bert Bosch Kft, szervezete, a Tenő 
visszal fenntartott viszony részleteit 
pedíg kizárólagos diszíribóciós szer 
ződés szé TE ett 
Hár a sajtátájékoztat 
célja konkrét termékek bemutatása; 
annyit elmondtak, hogy az INET 
alközpontcsalád legújabb változatát 
az Integral 9-et az Info 2001-en mú 
tatják be a ot in 
ségnek, és az Év folyi 
eszköz. magyarországi 


ás sar kerül, RG. 
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BMC felügyeleti megoldások SAP-környezetre 


Félnapos szakmai rendezvényt tar: 
tor ápnilis 10-én az Emerald Soft. 
ware és a BMC Software. Az ese- 
mény központi témája a BMC által 
az SAP- működtető vállalatoknak 
kínált mindszer- és alkalmazásfel- 
ügyeleti megoldások" valt. Bálint 
az Emerald Software Hun. 
igazgatója ismertette az 1977. 
alapított és Magyarországon 


bes 
1993 óta működő cég tevékenysé 
zét. A vállalat egyik fő bevételi for- 
rását a szolgáltatások jelenük. Ezen 
belül központi szerep jur az alkal- 
mazás- és rendszermonitaringnak és 


optimalizálásnak, illetve az IBM 


nagygépes, tranzakciós és üzenetke- 

zelő szoftvereinek. A cég magyar 
referenciái közt van a Mol, a KEH 
€sa KSH. Saját fejlesztői csapata az 
ügyfelek kérésére vállalja az egyedi 
fejlesztéseket, illetve kiegészítő ter- 
mékek előállítását ís. 

A BMC-ről Ávéd Zoltán magyar. 
országi igazgató elmondta, hogy a 
világ örödik legnagyobb független 
szoftvercégének bevétele a 2000-es 
pénzügyi évben meghaladta az 1.7 
milliárd. dollár. A BMC, amely 50 
országban több mint 7500 alkalma- 
zottat foglalkoztat, fő feladatának 
azt tartja, hogy teljes körű felügye- 


leti megoldást kínáljon összetett ín- 
formatikai . környezetekhez, . plat- 
formról függetlenül, Ebbe a tevé 
kenységbe beletartozik a rendszer: 
adatok gyűjtése, az cseménykeze- 
lés, a tényleges felügyelet, a vezér- 
lés, az. optimalizálás, valamint oz 
előrejelzés, például a kapacításter- 
Vvezés, A BMC termékei hardvert 
nem felügyelnek, de együtt tudnak 
működni a különféle gyártók (Com- 
pag, Sun, Dell) ilyen feladatot vég; 
ző csomagjalval 

A Perform SA megvásárlásával 
ugyanakkor megjelent a cég kínála- 
tában a hálózatfelügyelet, amelyet 


nyárra már integrálnak is a többi 
termékkel. A további előadásokban 
az SAP R/3-ashoz fejlesztett Patrol 
felügyeleti eszközcsaládról, illetve 
a BMC egyéb termékeiről, például 
a. Control-D output: felügyeleti esz 
közről volt szó. Sebastian Morales 
ERP prognimmencdáor szerint mind 
nagyobb az ígény az SAP-felügye. 
leti eszközök iránt, mivel a vállalat. 
írányítási rendszerek is egyre bo- 
nyolultabbak. Ugyanakkor a rend. 
szer a vállalat egészének teljesítmé. 
nyét ís befolyásolja, így hibátlan és 
optimális működése létérdek u ver: 
senyképesség szempontjából, 


Műszaki szempontból nel 
jelent, hogy rendszerint, tábi elt 
mitőgépen, esetleg több platform 
futó alkalmazásokról, a velük (te 
rált külső rendszerekről és igen si, 
adatról van szó, A Patrol folyama. 
san gyűjti az adatokat az R/3-asbaj 
És a hozzá kapcsolódó rendszere 
ból, méri a teljesítményt, a vála, 
időket, elemzi a lehetséges hibat 
rásokat és dinamikusan a váljalai 
üzleti céljaihoz igazítja az R/3 erő, 
forrásait, Képcs előrejelzések, 
lesz-hn" forgatókönyvek kész 
tek 


Scbopp Attila 


Synergon Napok 


A kormányzat kölcsönösen előnyös 
pannerkapcsolatra törekszik az in: 
formatikai piac hazai szereplőivel, 
s együtt fáradozik velük az c-Ma- 
gyarorszás teremtésén — jelen. 
ki Szumpf István kancelláriami. 


dezrény komoly múlt- 
a az egymást követő 
informatikai konferenciák sorában, 
ár. nyolcadik 


alkalommal 


előadásokból és in. 
kai bemutatókból álló 
konferenciára közel háromszázan 
atták magukat. A rendez. 
ény fő témája a hatékony informa 


tnapos. 


ka volt, de 


tazgató 
y az Orgwarc tartal 
nazza az IT-rendszerek 


elmondta, h 


BANNON SUPPORT i 


055 8. Honvéd 40 Fsz. 8 


233. 301-0429, 382 


WWW.PSR.HU 


es kivitelezése (ECS15) 


teljes intonmatkai rendszerek ! 


kéepítése 


renszerkartantartás, technikát 


E. 263-3055 
Fszt Fax 204292 ! ] 
3.382osta ] 


Megoldást szállítunk! 


szruküzst bájézatok tervezése 


gecit és eljárásait, olyan elemekből 
felépítve, amelyek egymással min. 
den tekintetben képesek együttmű. 
ködni úgy, hogy eközben biztosítják 
a költséghatékonyságot, a biztonsá- 
got. a stabilitást, a skálázhatáságot 


és az egyszerű üzemeltetést. Első- 
sorban középvállalatok körében vár. 


A BI nem csodafegyver 


Az üzleti intelligencia (BI) nem cso- 
dafegyver, senki helyett sem dönt, 
viszont támogatja egy vállalat me- 
nedzsmentjét ebben a tevékenyséi 
ben — szögezte le Srrommer Pál, a 
KPMG partnere a Microsoft Ma- 
gyarország által rendezett fórumon. 

A BI a vállalati szintű tudásbázi 
sok és adatok elérését és megérté- 
sét teszi lehetővé; olyan szoftver. 
amellyel az üzleti felhasználók nagy 
mennyiségű, komplex adatot néz. 
hetnek meg és elemezhetnek. Az 
információk származhatnak adattár 
házakból, stratégiai alkalmazások. 
ből (mint az ERP), egyéb, alacso- 
nyabb színtű alkalmazásokból és 
külső, iparági adatforrásokból, 

A BI jellemző eszköztípusái több- 
dimenziós elemző szoftverek, lekér- 
dező és adatbányászati eszközök, ii 
letve OLAP-eszközök. Az üzleti in- 
telligencia előnye, hogy az üzleti 
folyamatok és adatok könnyen elér. 
hetők, érthetők és rugalmasan ele- 
mezhetők, A felhasználók önkiszol: 


nak sikert az új szolgáltatástól 

Ugyancsak fontos szerepet kapott 
a könferencián a Synergon Partner- 
Ware, ég partnerhálózati 
Programja. A Peregrine termékeivel 
és szolgáltatásaival is megismerked- 
hertek a látogatók; a Peregrine cő- 
dig sem Magyarországon, sem Ke. 

1-Európában nem volt jelen. A] 
sztvevők a Peregrine és a Sy 
nergon gyüttműködésé. 
nek keretében az infrastruktúrame- / 
neúzsment gyakorlati kérdésetről is 
képet alkothattak. 


az a 


Sziebig Andrea 


kre. Ji 


Feladatok 


0 - Sybase adat 


Elvárt ismeretet 


admensztrács 


— UNOC- adminisztráció 
Társa 
Előny, 


- Pénzintézeti tagzeztalzt 
— 30 kommunácácsós készzég 


isj szintű angolnyelv. 


Budapesti hitelintézet keres 
1 tő rendszeradminisztrátort. ] 


— Los Domína szerver adminésztrácsója 
irver adrminisztrácsója 
— Sytizte 115 1 adztbázítszerver 

Latus Domino szerver adminesz 


WANT 4.0. WInS5-adMZtTÁCIÓ 


elentkezését kérjük kúlöje a 
mas tathyésocgen cem e-mat címre 
agy az 1276 Budapest. Pt. 20 postacíme. 


záló módon juthatnak az előnyök- 
höz, így a BI fontos segítője az adat— 
információ tudás-vonalnak. A BI 
továbbá — az adattárházra alapozva 
— a vállalati működés konzisztens 
dja, így a történeti adatok 
és elemezhetők. Az üz 


is elérheti 
ntelligencia gyorsabb, megala- 


Pozottabb döntést tesz lehetővé, 
orsabban lehet felmérni vele a 
változásokat és. hatékonyat: 
lni rájok. Így egy cég 
tehet szert, illetve 
megtarthatja az előnyt, és működése 
hatékonyabb, nyereségesebb lesz. 


vensenyelőnyi 


aeósa 


jemarn 


A BI technológiai alapja az adat- 
bázis-kezelő; ez a Microsoft eseté. 
ben az SOL-szerver, illetve a ská- 
lázható RDBMS, Hozzájuk csatla- 
koznak az adattranszformációs, az 
elemző (OLAP és adatbányászat) és 
4 metaadat-eszközök. Az ügyfélol. 
dalon áll az Office 2000 és az Office 
XP, beépített kimutatáskészítő szol- 
gáltatással (Excel). Minderről Kő- 
níg Tibor és Kászó Károly, a Mic. 
rosoft rendszermérnökei beszéltek. 
Amíg nem volt online analitikus fel- 


dolgozás, azaz OLAP, addíg a túl 
5ok adat elnyomta" az információt 
következésképpen a jelentések las 
san készültek el, rándásul ellent 
mondó adatokat tartalmaztak. Az 
OLAP ugyanakkor a numerikus ada. 
tokat (mértékeket) több szempont 
illetve dimenzió szerint. vizsgálja, 
Felhasználási területei az üzleti in. 
telligencián kívül a vezetői informá. 
ciás rendszerek és döntéstámo 
rendszerek. 


ató 


Mártonffy. Attila 


Szövetség a Datacenteréri 


Úgy tűnik, hazánkban is erőtelje- 
scbb kampányba kezd a Micro- 
soft kezdeményezésére létrejött 
szövetség, amelynek további ma- 
gyarországi tagjai a Cisco, az 
EMC, az Intel és a Unisys. A vi- 
Tágban egy év alatt több mint 300 
közös rendszert adtunk e) (100-at 
Japánban, $0-at az európai, közel- 
keleti és afrikai régióban, a többit 
Pedig nagyrészt Amerikában), de 
Magyarországon még egyet sem. 
Eddig nem tettünk komolyabb 
erőfeszítéseket" — mondta Fekete 
Gábor, a Unisys magyarországi 
ügyvezető igazgatója. 

Mint ismeretes (X.-misszió, Szá- 
mitástechnika, 2001, 9. szám), a 
Microsoft a Datacenter elnevezé- 
Sű operációs rendszerével szeret- 
ne betörni a nagygépes világba. A 


Továbbá vállalunk 
teljes nyomdai kivitelezést ii: 


terjeszkedés azonban ezen a terü 
leten nem megy partnerek nélkül, 
ezért a szoftveróriás közel egy 
éve stratégiai partnereket kereset, 
és az említett cégeknél meg is ta 
lálta őket. A tét nem kicsi, mivel 
a Microsoft egy eddíg számára 
ismeretlen területen juthatna lehe. 
tőségekhez. Előnyként a parne. 
rek a költségmegtakarítást és a 
szabványosságot emelték ki. A kö- 
zösen szállított nagygépes rend. 
szerek teljes üzemeltetési költsége 
a jelenleg működő unixos rend. 
szerek ráfordításainak harmadára 
csökkenthető. A rendszerek szab. 
ványos megoldást  kínülnak 
szemben a jelenlegi helyzettel. 
amelyben többféle Unix-verzió él 
egymás mellett 


Kelemen Zoltán 


1065 Budapest. Hóvay 4. 10. 
Telefon: 474-8854 
Telefax: 269-5676 
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móriából és B/K-egységből ál. Elem. 


eklődést feltehetően a Pbielhasz. 
nálók körében váltja ki a gép. Ugyan: 
csak megnehezíti a termék piaci hely- 
zetét, hogy hasonló kiszolgálókkal 
már a Unisys és a Compag is a piacon 
van, (IDGNS, Framingham) 


Támogatásáról biztosította a 00A 
(guad data rate) memórialapkát a 
Samsung, a világ egyik legna- 
gyobb RAM-gyártója. A Samsung 
(ral együn már őt nagy cég ál a nagy: 
sebességű memónaspedííikádó mó- 
gót a többi négy a Miron Technol 
ogy, az JOT, a Cypress Semkonduc 
torés az NEC A ODA SDRAM lapká- 
kat elsősotban nagy sebességű szá 
mitógépekben, illetve hálózati eszkó- 
zökben használják, ahol föntös, hogy 
a memória tartalmát 200 megahartz: 
nél ig nagyobb órajal-irekvencávai t0- 
vábbítsák. A Samsung csatlakozása 
azért fontos, mert a koreai cég a viág 
legnagyobb SRAM gyártója, így bizto- 
síthalja a partnerek folyamatos alkat- 
Tészellátását. (IDGNS. Tokió) 


Szérúen nyújtotta be javaslatát egy 
Olyan szabványra, amely a jogvédet 
anyagok fiegáls másolását és ler- 
jesztését akadályozta volna meg, nem 
Csupán a cserélhető háttértárakon, ha- 
Nom a mergvlemezeken ís. Miután a 
Fhoenht nyilvánosságra hozta térve 
"tól, az IBM és társai (köztük az in. 
Tal, a Matsushíta és a Toshiba) vissza: 
Vontg saját jovasiatát, amely az el- 
Tenzók szerint túlzot szigor vezetett 
volna ba. olyan színtű védelmet akar- 
tak megvalósítani, amely még a mo. 
fvemezon tárolt adatok tartalékmá- 
Solutalnák készítését ig megnehozítot 
19 volna, A Phognix általánosabb 5p- 


. HARDVER 


OMESTERNORD 


Öt digitalizálótábla tesztje 
Táblás játékok 
Viszonylag kevés helyen és viszonylag kevés feladatra alkalmazzák ma a di 
gitalizálótáblákat, ugyanakkor a beviteli eszközők egyik legérdekesebb csa- 


ládját alkotják. Krizsán György kollégánk nagy hévvel kezdett rajzolgatni raj- 
tuk, s tapasztalatait adja közre az alábbiakban. 


dígitalizálótábláknak két cso- 
A porjás szokás megkülönböz 
tetni. Az egyikbe a hagyamá- 
nyos, rajztábla méretűek tartoznak. 
ezek nagy mjzok dígitalizálására 
szolgálnak; a másik csoportot az 
újabb kivitelű készülékek alkotják 
ezek inkább rajzolásra és a kép. 
ernyőn való navigálásra valók. Az 
első csopart hatalmas — és teljesen 
speciális felhasználásra szánt — esz 
közeit nem volt módunk — és nem is 
lehetett — tesztelni, Annyit viszont 
érdemes tudni róluk, hogy hatalmas 
rajzok pontjainak számítógépbe vi 
telére valók. Egyes területeken a 
lapolvasá/képfeldolgozó kettős si. 
keresen kiváltotta a rajzok dígitali- 
zálásának rabszolgamunkáját. Ezzel 
együtt ez a megoldás nem túnt el 
teljesen. a vele foglalkozó cégek 
még a hazai viszonylag kis piacon is 
eladnak évente egynéhányat. 

A tesztet az A/3-as mérettel bezá; 
rólag hirdettük meg, és benne két 
gyártó táblát vettek részt. Rajtuk ké 
vül vannak mások is a piacon, de 
tán e kenő a legerősebb. Ebben a 
kisméretű kategóriában három fel. 
használási terület van jelen egyszer 
re. a pozicionáló, a rajzoló és a digi 
talizáló. 

Ezek a feladatok eltérő eszközö- 
ket igényelnek, Poz ú lehet 
egérrel és tollal, rajzolni csak az 
utóbbival 
egy szálkeresztes eszközre 


dígítahizálásboz viszont 
amik 

het egy szálkereszttel ellátott egér 

van szükség. A gyakorlatban létezik 
egy további eszköz ís: a festékszó 
ró. de az inkább egy megváltoztatott 
kialakítású toll — a megszokott kéz; 
mozdulatok miatt van rá szükség 
(Rajzolni persze az egérrel is lehet, 
de minőségi elvárások esetén nem 
Ezért találták. ki 


kis fejű egér és szára is van) 
A rajzoláshoz tehát a toll alakú 
pozicionálót. ajánlhatjuk, ezzel és 


2. kép, Az 1212 tápellátása 


némi kézügyességgel egészen jól le 
het a képernyőn ix rajzolni; A toll a 
rajzon kívül pozicionálásra ís meg: 
felelő, Az oldalára és a hegyébe he: 
lyezett gombokkal a megszokott 
égérgombok funkciói érhetők el, íl 
ktve olykor annál több ís. A digi 

zálótáblák világában ís létezik ugyan: 


akkor az egér mint pozicionálásra 
szolgáló eszköz, csak ím pucknak 
hívják. Konzervatív formája egy kis 
doboz, szálkereszttei és gombokkat 
ellátva. Újabban a nem ígazán te- 
nyérbe simuló doboz helyett egy 
re inkább az egérformát részesítik 
előnyben, persze szálkereszttel a vé. 
gén és gombokkal a hátán. (Lehetne 
katicának is hívni, de 2 pettyeket 
utánzó gornbok nincsenek elosztva 
egyenletesen a hátán és nem is pi 
ros!) Ez az eszköz digstalszálási fel. 
adatokra ís kiválóan alkalmas. 


És most, a felvezetés után nézzük 
meg. mit ís nyújtanak ezek a táblák 
a gyakorlatban.  Vizsgálódásunkat 
lehetett volna úgy ís csoportosítani 
hogy az A/6-os táblák és a nagyok 
Mi azonban ehelyett a gyártók sze 
rinti felosztást választottuk, mivel a 
két család e 
kon belül viszont nagy a has 


ő, az egyes családo: 
nió. 


ság. A sorrendet most is az ábécé 


határozta meg. 


A Fantól három Genius táblát kap- 
tunk (/. tép). Ezt a gyártót sokan ré. 
szesítik előnyben, hiszen termékei 
árfekvése kedvező. 


(NewSketch ISIZHRI 


van ellátva. Bár a három 


ban eltér — mintha három küldebozó 
gárda készítette volna 
hasonlóságokat is tatál 
eszközeik vezetékkel kapcsolódnak 
a táblához. A három toll három 
különböző ergonómiai kiakakításszi 
készült, talán az I212-esé a legket 
lemescbb. fogású. A legkisebbné 
még oldhatatlan kapcsolatban 
toll és a tábla, 2 nagyobbaknál a 
PS/2-es billentyűzethez és epérhez 
ús használt, úgynevezett mini-DIN 


satlakozót 
rom tábla soros 


alkalmazták. . Mindisá: 
illesztón keresztül 
kommunikál a számítógéppel, 
hozz. 
pri 
tlóval ís léteznek Geniu: 


juk járó egységes 


meghajtó 
ram tanúsága szerint más 

te táblák A 
két nagy tábla tápegysége az 
de azt az egyiknél a tábtába kell be 
dugni a két mutatóeszköz 
knál viszont 


amelynél cs 


a számítógépbe dugandó soros csat 
tikozóhoz kapcsolódik 

soros kábel az 18 

kes módon RJ-15-ő 
kapcsolódik a táblához 
rossz fülelhely 


3. kép, Pozicionálók programozása a Geniusnál 


A legkisebb táblára (EagyPcn) a 
forgalmazó azt mondta, hogy legin. 
kább aláírás-bevítelre waló; ez az 
A/6.-os méretű. A következő (New 
Skerch IZIZHRIID) egy 12x12 hü. 
velykes tábla. amely egyszerre kér- 
féle muratóeszközt tud kezelői a 
legnagyobb. a ISxXI2 hüvelykes 


telefonokban és a modemekben al 
kalmazzák 
1usú DSúb a használatos — el ís 
ne a táblán. 

A táblákhoz 
tóprogram tartozik, amely a tálc 
érhető el. Onnan előhíva. a táblát és 
a hozzá. tartozó. mutatóe: 


13 


SZÁMÍTÁSTECBORA 


at. Meg kell szokni. h 
lehet egerezn 
kk, akkor el kell di 

toll. pen. üzemmódjában kés 
táblát kell használni a po: álán 
hoz — hacsak nem részletmunka-te 
rületet jelölünk ki a táblán. Egér 
üzemmódban viszont azt tapasztal 
tam. hogy a toltat elemetve el-elug 
nik egy kicsit 


A két nagyobtuk tábla esetében az 
AUOCAD Rideshez adnak előt 
előkészíen alátétet, ezt a felhajtba 
tó lap alá téve rögtön lárjuk, hogy 


mit És hogyan érünk el az Auto. 


CAD-ben. Más saját 

szefoglalóán a Genius MLS 
volt Syeesbpáve két olyan 
ek a pozeronálához. táp, kezelés), 
5 nem de ezek 
semmit sem Je az eszközök. 
használati 


A két táblát két különböző cégről, 
a kicsit a Owenytól, a nagyot a 
TechDatától szereztük be (4. kép). 
Mondhatni, hogy a Wacom táblák 
egészen más kategóriába tartoznak. 
biszen nyomásérzékenyek. 


4. kép, Wacom táblák 


A töllhegybe egy nyomásérzékelő 
egységet építenek, amely a hegyre 
jutó. nyomást 1024 részre osztva 
közti a programmal. Azt nemi tudrú, 
hogy hol van a két szélső pont, azaz 


A programot is rú lehet beszélni, 
hogy a kezünket vegye figyelem. 
be: beállíthatjuk az erőgörbét. Szá- 
munkra persze ez uzt jelenti, hogy 
egy keményebb karakterisztikájú 
tollat (hiába nyomom, alig vastago- 
dik) vagy egy lágyabb ecsetet fogok 
a kezembe (alig nyomom meg, rög- 
tön szétterül). 

Ha megfordítjuk a tollat, a úlol- 
dala vastagabb, és nyomásérzékeny 
radírként viselkedik. A rendszer a 


toll dőlésszögét is közvetíti a prog- 
ram számára (5. képj. 

A toll a táblával induktív elven 
kommunikál, nincs szükség veze- 
tékre. Ennek hallatlan előnye, hogy 


Í 
a 


azza AZT BET RE 7 
Eeőm MenSketok IZIBE [reá 


A fobbik Wácom táblához 
öegrtztnt 


FENY KENE 
VEZESS BEI 


5. kép, A toll dőlése 


öt gombot helyeztek el rajta, a meg- 
szokott három alatt még két széles 
és vékony gombot is találunk. Alap- 
értelmezésben ezek dupla kattintást 
generálnak a program számára; 
mindegyik gombot programozhat- 
juk jó pár funkcióra, avagy tetszóle- 
ges billentyűleütés-sorozatra. A fel- 
programozás alkalmazásonként tör- 
énik, így az egyik programban a 
bal alsó gomb lehet dupla kattintás, 
a másikban, mondjuk. a másolás 
meghívását tesszűk rű. 

anígy lehet a tollat ís beállíta- 
ni, hisz annak az oldalán is van egy 
dupla gomb. A reagálás tehát attól 
függ, hogy milyen programot futta- 


Ui Phozőiste VSE 4GI PhcizSute 7. 


SE [ VGiPtoizőste SE ) Panzer Case - 


5000 


en kis nyomástól kezd dolgoz- 
ővel kell a táblár át 


s milyen 


leljesen olyan a munka, mintha ce- 
nizával, krétával vagy ocsettel raj- 
zolna az ember. 


trdvezmény 
a szoftvar KindlgtuDET a PEGIg 54) 


tunk éppen, és melyik eszközt he- 
lyezzük a tábla fölé. A táblán le- 
vő egyetlen LED, amely alaphely- 


A szálkeresztes egeret a táblára 
tesszük, a tollal viszont általában 
shadonászunk". 

Ez a két tábla USB illesztőn 
keresztül kapcsolódik a számító- 
géphez, (gy Windows 95/98/2000 
És Macintosh operációs rendszerek 
alatt is képesek dolgozni. A tápellá- 
tást szintén az USB-n keresztűl kap- 
ják, így mindössze egyetlen kábel, a 
számítógépet és a táblát összekötő 
vezeték gátol meg minket abban, 
hogy teljesen elszakadjunk kötött 
ségeinktől. A kis táblánál érdekes 
módon nem sikerült radíroznunk. A. 
meghajtóprogram , radírozási teszt" 
mezőjében sem jött össze, pedig a 
nagy táblánál csodásan ment min. 
den. (Nem jöttünk rá, hogy mit sike- 
rült elszúrnunk.) 

A kis táblához a Paintcr Classic 
nevű nagyon kellemes rajzolóprog- 
ram jár, A meghajtót tartalmazó le- 
mezen bedolgozómodulok ís talál- 
hatók, így a PhotoShop ís azonnal 
érzékelte a nyomást, és változtatta a 
vonalvastagságokat. 

A Wacom táblák nálunk a drá- 
gább kategóriába tartoznak. Ennek 
oka az, hogy többet tudnak, fino- 
mabb a kialakításuk, mint a Genius 
táblákénak, A szolgáltatási színyona- 
lat pedig nem adják ingyen. 


Egy érdekes dologra világított rá 
ismételten a táblák resztelése: raj- 
zolásra a CAD-programoknál csak 
egy kis részét használják. A táblá- 
kon van egy felhajtható átlátszó lap, 
ami alá be lehet tenni egy navigáló 
lapot. Erre a CAD-program menü- 


. ———— o] 
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6. kép. Pozicionálók programozása a Wacomnál 


négyötöd menü, egyőtöd rajz 
vagy még rosszabb. Ebből aztán 
tisztán látszik, hogy nem a rajzolú. 
son van a hangsúly, hanem az c; 


 Teltgyetünk rájuk. Az egyk 
Cég olyan billentyűzeteket 


állított ki, amelyek jobb oldalán kis di 
gítalzálótábla van. Vélhetően az egér 
helyettesítésének szándékával, de vé: 
gül ís rajzolásra is kiválóan alkalmas, 
hiszen a nagy táblának csak lőredék 
részét szokták rajzolásra használni 


funkciók kiválogatásán; a rajzolás 
úgyis raszterpontból raszterpontba 
történik, majdhogynem nutomatiku. 
san — ha sikerül egy jó funkciósoro: 
zatot kijelölgetnünk. 

Ekkor a tábla végül is a képemyő 
megnagyítását jelentheti — bár a 
Programok nem adnak maguktól na 
gyobb rajzfelőletet, általában ott is 
megtalálhatók a menük. Erre azt 
mondják, hogy a felhasználó majd 
eldönti, honnan veszi elő: ahonnan 
neki megfelelőbb. x 


MATÁVÍN 


SIKERES SZERETNE LENNI? 
CSATLAKOZZON HOZZÁNK ON-LINE! 


SE 
er a S CAL Pray Serp ZŐJOLPM s 309200- 
41 Offza 700 Pvotesssoaat : Standard srze sécsg 


sza-sés Ö22 te 273600 -(IZZTEIZET 


Éj 
1-7 
F 7 
§/ 


É7 


€/ 
§ 
H7 
resaa titebaztséz móngyag é1 De IItAMSZTBN 4 Z5V.-er 410 kácsés katverményent ve reztatót bezr 7 


1087 Budapest Berzsenyi u. 3. Tel. [I] 210.4835. (11 210-4836. §/ 
1068 Budapest. Felsőtrdósor 9.7 Tal (1) 342-4707 (11 342-6724, 


8000 Székesfehírvár, Petőfiv ! Tel: (22) 502- z 


6722 Szeged. Bartót tér 13 Tet (62). 


Magyarország vezető intornetszolgáltató vállalata ambiciózus és szorgalmas munkatárrakat keret 
gyftikapcsotati csapatába budapesfi munkavégzéssel Többműszakos munkarenddel az alábbi poztcióba 


TELEFONOS ÜGYFÉLKAPCSOLATI MUNKATÁRS 
(24 órában működő help desk csoport keretein belül) 


lóvá fölöttünk minimum középfokuj jakolni végzettséggel és magas szintű informatikai lemeretetkel 
fendelmazik (Windowr hálózati lemarytek, UINUX, UNIX és TCPAP hálózatok iamoratal, kommunikációt 
kánrsága kiváló, tűrölman és segítőkész. Az angolnyetv mmarot előny. 


dosk csoporunkban ügyfélkapcsotati munkatársaink feladatai 
jus Tórt6nő irásbet, és talofonos kapcsolartartás 
-  Tájőnoztatás és sögítségnyűltés az internertel kapcsolatos műszati kérdésekben 
- Hibajegyek teljeszörű közetése. 
kssndő munkatársunk részére teljesítménnyel arányon, versenyképes jóredelmet, 
arinvonslas fejlődési és kartertehetőséget birtásítunk 


Ha fulkottertűk árdatlódését 4s csatlakozna hazzánt, kérjüt juttasas al ónélatrajzát 
"MELP DESK" jalígáre 21 siábbi címre. 


MATAVnet, úgyfáltapcsoleti igazgatóság, 1107 Budapest, Fogadó u 4. 
€-mait ugyfelkapcsolatámnet ho 
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ingyenes levelező 


Elvileg nincs semmi kacifántos dolog az elektronikus levelezésben. Az ember 
megírja a levelet, rácsap a Send gombra, és ezzel el van intézve. Aki viszont 
szentségelt már a levelesládáját elöntő reklámhalom láttán, vagy őrjöngött 
amiatt, hogy a címlistáját egyenként kell átvezetnie egy másik levelezőrend- 
szerbe, az tudja, hogy van különbség a levelezőprogramok között. 


zerencsére sok olyan progra. 
mazó akad, aki ráérő idejét 
nem tudni miért — nem a sza- 
mudban, vagy fedett, ámde képer. 
nyóket és vasdobozokát nélkülö. 
ző helyiségekben tölti, Hála nekik, 
születnek ingyenes vagy legalább 
s shareware  levelezőprogramok, 
amelyek könnyedén verik pénzért 
kapható társaikat. Nehéz választani 
közülük, mivel mindegyik tud egy- 
valamit, ami miatt használjuk őket: 
elküldik az üzeneteket a címzet 
tekhez. Innen fogva minden egyéb 
csak díszítés, máz és kellem 
Mégis, az ablakos, ezernyi szol: 
váltatást felvonultató levelezőrend. 
szerek között ís érdemes különbsé: 
get tenni. A túl sok funkció, ilyen: 
olyan ablak között ugyanis könnyen 
elvész az ember, és egy idő után 
azon veszi észre magát, hogy már 
megint vacakol valamelyik ablak- 
ban, beállít, keresgél, címeket ren 
dez — ahelyett, hogy annak rendje és 
módja szerint megírná a leveleit, és 
menne a dolgára. Így a grafikus fe. 
lülető levelezőrendszerekkel szem: 
ben is támasztható egy követel 
tény: ne hátráltassák, hanem segít 
k elő az alapvető célt — a levelek 
iküldését és fogadását. Kezdjük a 
Pegazus Maúllel! A 3.126 verzió ín. 
gyencsen letölthető a Tucowes-ti 
szunet huadntoad/360, 28846.htmil 
lapról. Noha a Pegazus ártekinthető- 
sége erős kívánnivalót hagy maga 
után (nincsenek automatikusan kép. 
7646. mailboxok, a csatolványkül- 
dés bonyolul), komoly érv a Pega 
us mellett a hálózati levelezés. A 
program könnyedén kapcsolódik a 
Mercury levelezőkiszolgálóhoz, és 
ez nem hátrány. A hálózati opers- 
clős rendszerbe való bejelentkezés 
útán a Pegazussal nem kell a csak 
levelezéshez használt jelszavakkal 
bajlódni, mivel a rendszer ismeri az 
egypontos bejelentkezést, és belé. 
Dés után autornatikusan a saját pos 
taládánk tartalmát jeleníti meg 3 
képermyő 
Minden szempontból ideális leve 
lező a Oualcomm Eudorája. amely a 
gyártó weblapjáról (www.gualcomm 
com) letőlthető. Ez a levelező kis. 
méretű, telepítése gyorsan megy. át 
tekinthető, könnyen kezelhető és 
ha az ember nem törődik a diszk; 
réten méretezett, mozgatható hirde: 
Jéssel — ingyenes, További előnye. 
hogy nem nyitja meg automatikusan 
a HTML oldalakat (gy az ember 
Mentesül egy sor fájdalomtól, amit 
4 HTML formátumban elküldött ví 
fusok okozhatnak neki, Használha- 
fé Netseapeslevelezőügyfélként, be 
B easga az Outlook-címlistákat, 10- 
tar DÓ tudja az összes olyan feluda 
amit egy tisztességes levelező. 
Prpsramnak tudnia kell: különböző 
e velezőszervereket állíthatunk be és 
asználja az ismert protokollokat 
ein érdekesség, hogy az Eudo: 
amel, artalmaz egy kis intézőt 
Feeevrsal Pótolhatjuk a Windows ha- 
ee evű készítményét. Egyálta. 
nem fölösleges eszköz, aki már 


próbált állományt csatolni a levelé 
hez, tudja, milyen hosszán és célta, 
lanul lehet bolyongani egy számító: 
gépben a szóban forgó állományt 
keresgélve. A gyártó a levelező- 
programot háromféle konstrukció: 
ban árulja, s közülük az ingyenes 
verzió is tud mindent 


gyenességért cserébe el kell visel 
nünk pár hírdetést, ezeket 
ségükre legyen mondva — tetszés 
szerint rakosgathatjuk a képernyőn. 

Tetszetős kivitelű levelezőprog 
ram az orosz RITLabs fejlesztette 
shareware program, a Bat!. Kedves 
ikonanímációi nem tolakodóak, a 


tisztes 


de az ím 


J s 
(Az üréetet 


SOKFÉLEKÉPPEN 
LEHI 


Ar üzleti detben a technológiai fejlődés lérszülkse 
vélul rözték ki, bogy a kis- és középvállalatok számára a 
álnága 


mág 22 internet technológia crúcsa sem marad a nagyvállálátok 


dőcsther a kor 


WW.IN 


Ear 
Lerventr GENURATTONT 


lendületbe hozni 


9 költvégmegtakarítást ete 


A részleteket megtalálja weboldalunkon, vagy hívja a lenti ingye 


ZÖLD SZÁM: 06 80 42 


felület kézreálló. és van pár meg 
póca ötletes tulajdonsága. A Batl-et b 
ellátták egy, az olvasadan leveleket 
felsoroló. fényújságzal. 
mely más program ablaka fölös 


valakit zzvar a levelestádájá 
kuáradú 


ZEMELhalcén akkor baz 
osan hasznát vesz: 


úszik, és szabudon mozgatható. A velek feléceit, így még a 
program érti a Windowa lesélfor-  előet kudotbató az önszes reklám 
mátumát, de ismeri a Uninét a nem kívász I A Mad W 
rándásal megmondható neki, bogy no egyszerűbb má 

csak az új leveleket hozza le a ki-  Levélk kétéle post 
szolgáláról; ez felbecsülheseten ér. hívása megadoti sdókörésként, a 
ték. Emellet a programbas k 4-r , A 
folyamatjelzó ablakot helyezi árcsázás és vona; akítás. ser 
amely rudósít a levél útj fans, é 

rendszeren belül, és azt ís igyek £ tényteg h 

megmondani, hogy a ez. És mé; kkor, 
elküldön levelek min pok. A f 

A PGP-titkosítás tám c: szoknak, akik 


a képpel ellát 


Dem várt tulajdonság 


méretű levelezőprogrzmtól Kelemen Zoltán 


s egyszerűen és sakrérden alkalmazható 


ukerér 


mben 


Vivendi Telecom Hungary 


Egy sikeres vállalkozás mára már elképzelhe 
tetlen jól kiépített, megbízható üzleti kommu- 


nikaciós alkalmazások nélkül. Mi a V-com-nál, a 


Vivendi Telecom Hungary csoport üzleti kom 
Jáltatójaként, legfontosabb fela- 


datunknak tekintjük, hogy ügyfeleink mind telje: 
sebb kiszolgálásával és széleskörű szaktanács- 


zleti sikerekhez. 


ssal járuljunk hozzá 
E cél érdekében építjük ki átfogó optikai gerinc- 
atunkat, amely lefedi az ország teljes terü 


atási portfóliónkba tartozik többek 
ügyelt bérelt vonal, a bérelt vonali 
az ATM, a VolP, 


[3 


aink szélesebb körét 
nk 


minőségi 


olgáltató- 
merten ki- 


nt naprakész megoldásokkal és 


váló ügyfélszolgálattal segítsük Önt és cégét a 


bbi lunk rende 
06-80-822-822-es. díjmentesen h telefon 
alamint a salesgvcom.hu 


9) 


ö 
3 

a 

a 


rtneri 


om jogutódja 


szakértelmünk és 


ügyfeleink elégedettsége változatlan. 


" com 


üzleti kommunikációs szolgáltatás 


Az üzleti kommunikál 


Összeköt minket a siker 


pan mi biztosítjuk a megoldásokat. 
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Internetszolgáltatás távközlési díj nélkül 


A PSINet magas színvonalú internetszolgáltatást kínál bérelt vonalon az Ön igényeihez igazodva, 

Ha most köt velünk szerződést", a távközlési díjat - sávszélességtől függetlenül, 

(64kbps - 2Mbps) - egy évig átvállaljuk, így a megtakarítás akár 2596 ís lehet, 

Válassza a csúcsminőséget, érdeklődjön a 465-7859 telefonszámon vagy a salesőpsinet.hu e-mail címen. 


PSI 


t A világon minden elérhető. 


út 37. www.psinet hu. 


fes űj báreit vonal kiépítése esetén, Buc 
gerszeg területén. 


it, Debrecen, Györ, Kisvárda, Mátészalka, Miskolc, Pécs, 


a Codra Ki bontásban nyomtatnak. Ennek, valamint magas terhel felelőbb konfigurációt választhatja ki magának, A család 
minden Kedves hetőségüknek köszönhetően közepes- és nagy munka. Jegnagyobb tagja a C7400. Alap kiépítésben duplex Íj 
a tartozó sz csoportok kiszolgálására egyaránt alkalmasak. Mivel egységgel, hálózati kártyával és 256 MB alap-memóriá, 1) 


omtatója melté egy tal ú, Papíron kívül fóllára ís képesek nyomtatni, az alkalma. val rendelkezik, mely IGB.íg bővíthető. A nyomtatók 
OrHIDRAW" 70 terméket kap ajándókba zási lehetőségek tág határokat nyitnak meg számunkra, szíve egy 400 MHz-es, 64-bítas processzor — grafikai 
A különböző opciók, valamint a bővíthetőság széles gyorsítóval ellátva. A nyomtatók havi terhelhetősége 

színes nyomtató Sálájának köszönhetően minden felhasználó a legmeg- 50.000 színes oldat 


ábbi CorelDOFtAM" 10 


zehbez juthat — kedvezményes áron! 


SZÍNES DIGITÁLIS LED NYOMTATÁS 


zatok — bővülő lat 


ósé: 7 12 színes oldal/perc, 
letúnknek 1200x1200dpi valós felbontás 


Teszt GID 
JEpeve 


Gekkel, egyre tágabb határt nyitva kés 
Arm 


dig tartáztánk szúleményét megvalósulni lát. s 20 oldal/pere mono nyomtatás 

uk ak egyetlen dolog marad hátra: 9" 4OOMHZ 64-bit PowerPC750 processzor ] 

kinyomtatni és kézbe venni. Ebben van segítségünkre MEGA technológiával E em 

az OKI C7000-es színes LED nyomtatócsaládja " 64MBRAM(C7200 és C7200n), 2z hi 

12848 (E72OO din), 256MB (C7400); : 8 

A csaiásg négy tagból áll. E nyomtatók atap:parámé. 1024MB-ig bővíthetők, duplex egység, há- EE ; 

erőkben megegyeznek, a különöségek viszont — mit lózati kártya, 5G8 merevlemez h 

mindíg — a résztetekben rejter lesben 12 iappere, 8 Single Pass Technology; me it 

meono-ban 20 lapipere sebességgel, 1200 dpi valós fé Papírvastagság 2039-ig 


OKI 


eton 577 4070 Far 327 AJTÓ. malt akó nyormtáta com. srwwyokthu.hu I 
ÚDŐ vak TMNÉKAL ÖN POS 1 egy 00: GONYELL ETT 08.118 050 FLAG HT 08) SA ÖSS HB PARAT KET 083 JEE 
TEA DAJÉT NEMES ALAMODMP ET Ú4 AZ DY8 álá  JETROROCS WAZYARÖRÉT KÓ JEPT 8 ! 204 2198 - MÓRECOKP BET 98 ! 451028 - SZONVANÉT FET 08 ! 243 054 


sen] 
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ssárolhat ís a volán mögül (ez a v-ke- 
reskedelemj , A lent felsorolt szolgál: 
tatások mind földrajzilag meghatáro: 
zol! szolgáltatások, 5 a felhasználó 
dott tarlózkodási helyéhez igazod; 
nak, (www .szt.huj 


A Porsche Hungára ötféle benzin- 
motorral és három, közvetlen be- 
fecskendezésű dízelmotorral mu- 
latta be az új Volkswagen Passa- 
tt, A négy-, őt: és hathengeres, 1.6, 
letve 2 teres benzines erólortások 
tejjesítménytartománya 102 és 193 ló- 
érő közé esik, a négy- és hathenge- 
1es, 19 letes PD TDI dízelmotórok 
iménye pedig 100 és 150 lóerő 
közé. Az új Passatba a Volkswagen 


Járműleállása után is működtet a szet 
ózést, valamint az ultrahangos PDC 
Parkolássegítő rendszer, A nagymére- 


NÉGY KERÉKEN 


COMEJTERNOELD SZÁMÍTÁSTEO EK A 


Ford Focus 1.8 Kombi Ghia 


Kategórián felül 


Hol volt, hol nem volt, volt egyszer bácsi; úgy hívták, hogy Henry Ford. Ő találta fel a 
később róla elnevezett amerikai népautót, az utókor legnagyobb örömére — mutat rá 
erre az evidenciára Mártonffy Attila. Derék gyárosunk méltán lehetne bűszke késel 
követőire, a tervezőkre, a munkásokra, no meg az informatikára, amiért a legendás 
T-modell leszármazottai még mindig a vásárlói tekintetek gyújtópontjában állnak. 


át ez az. Legalábbis furcsa, 
szokatlan volt, amíg meg nem 
szoktuk a már itthon ís több 
ezer példányban futó Ford Focust 
Ez tipikusan az az autó, amelynek 
ímádni vagy utálni lehet a formáját 
Ut, Magyarországon ez bejött a 
Fordnak, mármíni az előbbi, Kellett 
ís már egy autó, amit visznek, mint 
a cukrot, mivel a Focuson kívül 
csak az öregecske Mondeo és Es. 
con, a külsejében megújult, de régi 
technikájú Fiesta, a mini Ka, a ha. 
talmas Explorer volt kapliató, s ezek 
tűl régiek vagy túl drágák a hazai 
vásárlóközönségnek. 

Ez az autó azért ís különleges. 
mert belülről kifelé tervezték meg. 
Először tehát papírra — bocsánat 
képernyőre — vetették a belső terve 
ket, és ahhoz igazították a külsőt. Ez 
eredményezte a kategóriájában (al 
só közép) elvártnál tágasabb utaste 
ret. A parancsnoki hidat, tehát a 
bal első fertályr úgy alakították ki. 
hogy mind a mély. növésű, mind a 
megtermettebb vezetők megtalálják 
a számukra legmegfelelőbb ülés és 
kormánypozíciót. Jón egy átlagos 
magyar háziasszony a maga 160 
centis magasságával: ülés fent és 
elől, kormány úgyszintén, és tökéle 
tesen belátja az autót Utána jön a 
Chicago. Bulls középpályása: ülés 
lent és leghátul, a kormány meg 
lent, és ő s tökéletesen elhelyezke 
dett. Mindoz a tág határok közt állít 
ható ülésnek, továbbá a jó belátha 
tóságot adó visszapillantó tükrök: 
nek köszönherő: ez utóbbiak közül a 
külsők természetesen elektromosan 
állíthatók 

A külső méretek alapján az ember 
első látásra hajlamos lekicsizni az 
autót — pedig kombi volna —, de az. 
tán beülve kelleméseti csalódik. Az 
első sor helykínálata alig marad el 
a középkategóriás autókétól, holott 
azoknál jóval rövidebb. Itt valami 
turpisságot sejtek! — mondtam, és 
gyorsan beültem hátulra ís. Semmi, 
csak a nagy tér, persze csak az 
anyósülés mögött; az egynyolcvai 
nas magassághoz beállított vezető- 
ülés mögött már messze nem lehe. 
ten annyim elterpeszkodni, mint, 
mondjuk. egy majd ötméteres círká: 
lóban (a Focus Kombi hossza nem 
éri el a négy és fél métert), de még 
így is ez volt a legtágasabb alsó: 
középkategóriás auró, amiben eddíg 
Ültem A műszerfal első ránézésre 
kuszának, túldizájnoltnak tűnt, de 
miután feltérképeztem a kapcsoló. 
kat, gombokat, már csukott szem 
mel ís megtaláltam őket (ezt persze 
nem vezetés közben próbáltam ki). 
Summa summárum, a Ford ménö- 
keinek ergonomikus utasteret sike. 
rült tervezniük. 

Tesztautónk a legmagasabb - 
Ghia — felszereltségű volt, s ez ren: 
geteg extrát foglal magában. Nyá; 
ron nagyra lehet értékelni a légkon- 
dít, a derékfájósok szeretni fogják a 
vezetőülés állítható deréktámaszát, 


a kényelemre vágyók (vagy csak 
lusták) pedig a vezetőülés magassá- 
gának elektromos állíthatóságát, il. 
letve az elől és hátul ís megtalálható 
kanámaszokat díjazzák. A tervezők 
a dobozosúdító mániás amerikaiak. 
ra ís gondolhattak. ezért pohártar 
tókból sincs hiány, ahogy az apró 


műryűrök tárolására alkalmas reke 
szekből ís van fölös számmal. 
ajtókban levő térképzsebekben kö. 
tegnyi térkép ís elfér. A felhasznált 
anyagok minősége kíváló, az össze. 
szerelés szintúgy, ezért még föld; 
úton sem hallottunk semmiféle za 
jokat, zörejeket a műszerfal felől 
Apropó. zaj! A beszerelt — ICE 


5000-es kődnevű —, kormányról is 
vezérelhető kazettás hifirendszer a 
maga 8. ajtópanelekbe bedizájnolt 
bangszórójával igen jól szól 


A Ford első tejesen digítáls fejesztésé- 
nek eredménye az új Ford Mondeo; et, 
hez a Ford Motor Company az [DEAS 
gépészet tervazóronászerét, a C3P meg. 
Dldáscsomagot használta fel. A C3P el 
evezés azt tűkvözi, hogy a program 
CAD. CAM, CAE és lermékintormáció- 
felügyelet (POM. Metaphase) rendsze: 
nekre épül, A Ford a CIP segítségével 
ma közel 30 gépjármű tervezési prog. 
ramban vesz részt 

A tervezómérőkök a Mondoo megat: 
hotásakor a karosszáriatorvazástól a 1ó- 
óspróbákig gyakortattág mindent 
az HOEAS program segítségével 
Didottak meg, minden számítógé- 
pen vált valósággá - § ezzel időt 
és kötzéget takarítottak még. A 
Fordnál több mint 4000 [/DEAS- 
tolhasználó van, § a POM Mo- 
taphase rendszer telhasználóinak 
száma ís meghalzóji a 3300-at. 

Ez a szakmodukokból felépülő 


A kocsi módfelett csendes járású, 
csak az 1.8-as motor kissé kerregős. 
re sikeredett hangja szúródik be az 

nastérbe. A kiváló futómű eső 
még nagyon rossz minőségű útos is 
csak minimális zaj hallha 
zony a briliáns futóműnek köszön 
hető, amellyel elképesztő kanyarse; 


5. s ez bi 


bességek érhetők el. Az igényes. 
több lengókaros hátsó futómű 

Control Blade a neve 
ri a kategóriatársai által favorizált 
tolt hosszlengőkaros szerkezetet 


magasan ve 


Mindemellett igen alacsony padló- 
szintet eredményez, részben ennek 
köszönhető a kombi alaphelyzet. 
ben csaknem fél köbméteres rakterc, 
amit az osztva dönthető üléstámlák 
ledöntésével. gigantikus méretűre 
1580 Iiteresre bővíthetünk. A raktér 
csaknem ideális (téglatést) alakú, és 


Az SORC által kitejtesztett Metaphzsa 
szeftver segítségével a teljes terméktej 
lesztési folyamat írányíthatóvá válik. Ez 
a termékzáztbázis kezelő (POM) letető- 
vé teszi, hogy a ckg kézben tartsa lag. 
Tomosabb erótorrásaít: az alkalmazstta- 
att és az sóatákományokat. Az alkzkmar 
2ottak könnyen utána nézhetek az őre 
érdeklő információknak, $ nem ked mun 


kalóajük jókora részét azok keretásáro 
tordítankk. A Motaphasa nemcsak az 
VDEAS szal használható együtt, hanem 
1868 más CADICANUCAE rendterrel, va 
tam áz úgynevezett EDA., MRP-rend 
szerekkel és számos PC-s alkalma 
zással ig, 
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2 körékáobok benyúlása mem csök 
kenti nevezetesen a szállításra hasz 
tálható teret. A Focus Kembi tett 
igzzi csakádb sztó, igaz. a csomagok 
melié a családi öleb, mondjuk, egy 
kaukázusi gahászkotya, már nezn fér 
ne be (az ilyen gazdi vegyen Gaia 
at vagy Bizagert 
Ezt az mnlt élvezet vezetni, 

nem csak a szervokorzány, s a ps 
he-puka járása - ám kissé feez fog 
kupásag jóvoltából, A motor. a 
sebességváhó, a pompás futóeró ha 
sebb 
aZ 


talmzs ClmÉNGYE tesZI a röv 


szakat ís. Az 1800 köbcerts 
tec családba tartoz 


maga 115 lóerejévet és 156 newtoz 
méteres nyomatékával ugy 
egy eróművész, e rertki 
milo, § 10 másodperc al a 


háromjegyű számok mezrjébe : k 


lömetes 


pörpésgátló 
induláskor a 


muzatója A scbexségváló-szerk 


vasható, a p 
egyetemben. Nyolc 
egyenletes szbes 


mesebhen hangz. 
sík, már említett ap 


az erőforrás kiszé 


volt (pessze, kinek a pap 
Trabant végre ez 
sportos hangnak és. s egyébkés 

bb kipufogóba gyor 


bentettűk jobb L 
lon, akkor h 
léval 
csás fékrend; 
pon1o 


fejtésse 


kocsi kanyarban 
ha sínen gördülne 


s úgy halad 


Ami a külső formatervet illet 


deje volt megtörni az alsó-kő 


zépkatopóriás autók unalmas forma 
terveinek sokaságát. Ez az első New 
Edge dizájnos autó, amellyel a Ford 
átütő sikert aratott. A kombi ka 
rosszért is szemet gyönyörköd 
de legjobban mégis az 
zat sikerült. Annál egységesebb, ke- 
rárabb, kerek egészet alkotó for 
matervet régen látott az ember. 
Mindent összegezve, a Focus nem 
véletlenűl nyerte el az 1999-es év 
sutója címet, olyan, szintén kiváló 
könkürenseket megelőzve, mint az 
Audi TT vagy a Volvo S$0. A Ghín 
felszereltségű 1.§8-as kombi így b6- 
ven megéri azt a négy és fél mil: 
bó magyar forintot, amennyit el 
kérnek érte a hazai Ford-kereskedé- 
sekben. x 
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Itt az új Seat Alhambra 


Nagy reményekkel lép a hazai piac- 
ra az Alhambra új modellje. A ko- 
csi dizájnja elsősorban sportos, dina- 
mikus, vegyük csak például az ag- 
resszív sárvédő-szélesítéseket vagy 
a tekintélyes levegőbrömlő nyíláso- 
kat az első lökhárítótum A különö- 
sen sportos vásárlók rendelkezésére 
áll a Sport felszereltségi színt is, ez 

s res ülte- 


ímél 


a karosszéria 2 
ésével, a könnyűfém felni 
vább erősíti a dizájnelemek hatásán. 
Ugyanakkor eleganciát sugárzó ele. 
jelentek, ilyen például 
utó orrán tró 
mblés 


nt körülvevő 


tag krómkeret. Így az Alhambrát 
most már távolról sem! lehet össze- 
veszteni a téstvérmödell VW Sha- 
rannal vagy a Ford Galaxyval. 

Új modellhez új motor ís dukál — 
mondták a Seat mérnökei, így két új 
erőforrást is kínálnak az Alhamb. 
rához. Az egyik a gazdaságos veze- 
tés híveinek egy 1.9-es PD TDI dí. 

notor 130 lóerővel. A másik a 
sportos beállítottságú vevőket céloz 
ra meg; a motortér 2800 köbcentis. 
204 lóerős, V6-os benzines erőfor- 
rást rejt. További újdonság, hogy az 
említett két motorhoz állandó össz- 
kerékhajtás ís rendelhető, illetve 


TAKARÉKOS ÉS MEGBÍZHATÓ munkaTÁRS 
407v-os költségcsökkentés 
Védeiem illetéktelenek ellen 


szétjatartozék a hatfokozatú manuá- 
lis sebességváltó. 

Az új modell megtartotta elődjének 
hatalmas, 7 személy számára is ké- 
nyelmes utasterét, mindemellett bíz- 
tonságosabb lett. Megnőtt az első 
légzsákok térfogata. rendelhető ol: 
dallégzsák, megerősítették az oldal. 
védelmet. Alapfelszereltség termé 
szetesen a legújabb generációs ABS, 
a négytárcsás fékrendszer, u V6-os, 
2800 köbcentis motomál még. az 
ESP stabilitásnövelő program ís, 

Az új Alhambra három felszerelt. 
ségi változatban kapható. Már a 
Stella nevű alapváltozat is rendkívül 


XVI. ÉVBOLYAM 10. SZÁM 


sok, máshol extrának számító fel 
szerelést tartalmaz, mint például 
az állítható magasságú vezetőülés, 
a légkondicionáló, a § hangszórós 
uudio-berendezés, A  esűcsfolsze: 
reltségű Signo szolgáltatásaiból né. 
hány ízelítőúl; 10 hangszórós rádió. 
magnó 6-os CD-váltóval, parkok 
radar, fedélzeti számítógép, oldal 
légzsákok az első üléseknél, 716 
collos alufelnik. 

A. harmadik szint a már említett 
Sport, többek közt keményebb nu 
gózással, ültetéssel, sportülésekkel, 
automata klímával, szintén 7X16-os 
alufelnikkel 

A modellek ára a felszereltségi 
szinttől és a motor teljesítményétől 
függően 7 és 11 millió forint között 
váltakozik 


M. A. 


hozzátérás alan 


SCENIC PC a Fujítsu Slemenstől. 


A Fujtsu Siemens SCENIC PC professzionális gépének tartozéka a 
DeskView hálózat management program, melynek segítségével egyenes. 
út vezet az üzemeltetési költségek mintegy 41 

A beépített chipkártya olvasó megbízhát 


hos csökkenésébe 


§ 
e 
9 a "a pentiumvl// 


niet Ah 
8 
A. 


védelmet nyújt ilatéktelen 


KEMI FUJÍTSU esenvs 


SIEMENS 


2001, ÁPRIUS 


Kulcsom, 
kulcsom, mondd 


meg nékem. , , 


Az nutóipar versenyt fut a tölvajok 
kal, A tervezőmérnökök mindenlé 
1 le rafinált megoldással igyekeznek 

elejét venni a lopásoknak, ezek kö. 
zé tartozik a BMW intelligens ind 
itlója ís. 

Az indításgátló teljesen automa, 
tikusan, működik, nem kell semmit 
kapcsolgatni, így ki van zárva a 
téves használat lehetősége. Miután 

lemre sem, gyakor. 
lag nem romolhat el, és korlát. 
ideig működik. A rendszert 100 
iárd kódvariánsra dolgozták ki, 
így hamisíthatatlan, 
A rendszer úgynevezett transz. 
ponderelven működik, tekercsszerű 
antennával a gyújtáskapcsoló körül 
y 15 négyzetmilliméter n 
mikrochippel a kulcsmarkola. 
Amikor indítózni kezdünk, az 
gy transzformá- 


nincs szüksél 


ton, 
antenna, akárcsak 
) tomnál, feszültséget indukál a mikro. 


chipben, Az eközben átvitt encrgin 
elegendő ahhoz, hogy a chipet akti. 
válja és ezzel lekérdezze a kódszek. 
) venciákat. Ha 9 kiértékelő elektro 
nika azonosítja a kulcsot, akkor a 
motorvezérlésnek digitálisan rejtje 
jelet ad, és ndul. A 
rendszer ezzel egyidejűleg egy új 
véletlengenerátor által meghatáro. 
zott váltókódot ír ki a transzponder 
tárolójába. Miután az egész folya 
mat csak a másodperc töredékéig 


leze kocsi el 


tart, a vezető mindezt észre sem 
veszi. 

Már a gyárban programozzák 
kódolják azt a négy kulcsot, am. 


lyet az ügyfélnek a kocsival együtt 
adnak át. Ezután minden kulcs 
transzpondertárolója fix személye 
kódot és váltókódot kap. Tisztán 
matematikailag ezzel 100 milliárd 
rejtjelezett variáns lehetséges, ezért 
minden kulcs abszolút egyedülálló, 
A ada 
tokat, és így minden engedélyezi 
kulcsot azonosítani tud. Az irány 
tórendszer hat további adatkomb 
esetre, ha 
több. tart 


dszer ismeri ezeket az 


nációt tárol arra az 
ügyfélnek négynél 
kulcsra van szüksége. 
Az intelligens indítás 
szetesen kombinálják a központi 
A kulc 


egy plusz f 


sgátlót termi 


távirányításával ís. a trans: 


ponderchip mel 
adót tartalmaz, ezt egy akkomulát 
Lát Az indításgáti 
azonban telje: alén a távi 
tickümuláti 


viával 
ma 


nyítótól, és 
esetén sem okoz problé: 

A távirányító élesíti a belső t 
adezést, val 


biztosító . riasztóber 
mint riaszt megdöntéskor vag 
gurítási kísérletéknél ís. A riasztá 
jelző szíréna a dudától függetle 


működik. A rendszer saját áramci 
tásának köszönhetően az autóakk 


mulátor ki 


ható le. 
A fedélzeti számítógéppel rendi 
kező autók számára létezik egy k 


egészítő biztonsági rendszer 
tulajdonképpeni feladatain 
gyű útkos számmal rendelk 


funkcióját kínálj 

Így még ellopott slusszkulccsal sem 
lehet elindítani az autót 

MAN 
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n mivel az áruk a 
züröse a máxik k 
nak, ezér a piac 


Az Intel 1997 óta évente két alkalommal — a tél, illetve a nyár végén — megrendezett I Ennek 
tejlesztői konterenciája, az Intel Developer Forum (IDF), idén februárban a korábban he ben Mi 

megszokottnál kevesebb sajtóeseményt kínált. Annak ellenére, hogy az IDF nema h c 
sajtónak vagy a felhasználóknak, hanem kifejezetten a fejlesztőknek és a partnerek- Az r 


nek szóló rendezvény, tavaly és tavalyelőtt a konferencia három napja alatt egymást 
érték a különböző részlegek 


úk, most a viss; 
1 akarták 
az informati, 


zékeltetmi, h 


kai ipar és vele az Egyesült Államok 


ugyán 


s, nern csupán 


mint az Intel. Nei 
k a befektetőket, h 


mint 
nem ve 
lános tre 
N cég uj 
tette a tempót, az IDF m 


anakkor nem csökken. 


tri napon, február 26-án jele 


millió dollár k 


a VxTel In 

vállalatot, A 

Tel olyan egyedi lapkákar fej. 
leszt, amelyek jó mi ng 

adatátvitelt tesznek lehetővé TCF 


boratóriumi bemutatót a mintegy 
5000 


ztvevőnek. 


Ismét az el 
nét az elsi 
tratégii 
techni 


hátrább szorult processzorok. A: 


helyen vannak a cég 


ban az új platforn 


őgiák mellett korábban k 


Intel mindhárom — asztali, mot 


Igáló- — processzorkategóriá 
ban új termékeket vezet be. A Pen. 
(um 4 tuvaly őszi kibocsátását bal; 
hesés módon nem sokkal előz. 
2 a NASDAO látványos zuha 
az amerikai cégek IT-költ. 


sajtótájékoztatói, kerekasztal-beszélgeté 


ségvetésének lefaragása. Ezért a be- tárral ellátott P! 
jelenténk y becsülték, hogy a ten 

Pentium 4 szállításainak volumene túrán alapul a 

sak valamikor 2002 első negye f kkal, három 


vében haladja meg a Pentium II 


Fászváryár ZO. trsár 25-án óh?) 


Most azonban úgy vélik, mégeb- erre utal. hog kba. HPA 
vben elérik. A. Pentium 4 illetve kisebb k 14-64. architektúr " 
pb, mint a PIT; a ják. obb proc án k 
asabb — bár az utób x Az McK Ezek v 
tesen foglalk ál k kapták " 
apunk 200144. ámában meg olgálók 80.85 alék k K k 
jelent. Memóriakérdések című cik- proc ai ül. A kiszolgál amik 
künkben.) Az Intel felülbírálta azta piacot a hár p 
korábbi véleményét, amely szerint üzleti modellnek ően h 
ak az RDRAM Pp r 
mellett használni 1 ak 
készíti lőre Brookdale névn A; k a. Hal dé ! 
keresztelt lapkakészletet, ezzel ol- kapcsolat k tűnik 
csó SDRAM, illetve DDRRAM ís ket, irodák k 
használható le he ú olgálók adják ám t néhány alk 4 
CPU-ban rejlő lehet ljes kiszolg százai áll a be 


AZ INTEL 


Az irenj-árehhoktúza (14-32) 


Otellini alelnök előadását 


gaherizen működő, a sz 
el hűtött P4-et tartalma: 
szemléltette. 
zegmensében már 
lent a 900 mega. 


dón levegi 


2 megabájt L2 gyorsító-  lésre használt hánérkiszolgálók ai 


Álláshirdetéseit 


a CW-Számítástechnikában 
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HIRDETÉS 


A jövő kommunikációja, 


a jelen lehetősége 


ztűl az inte: 
struktúra már olyan új alk 
az ÍP alapú Contact C 


Cisco $rsr 


Őtorrások kihasználása. 


SYNERGON 


A megoldásszállító. 


ss utca 91-95. gy 
symergon hu 7 


Synergon Informatika Rt. " 1047 Budapest, B: 
el: 399-5500 s [mc 199.5599 a e-mait volp)synergon hú a ww 


net protokoll (IP) alapú 
okat tesz 


PARTNER 
satb erarnite 


7 
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Corelőrum 100 akciós Hulyupgrade 

Adobe Photoshop 6.0 PC ENG/upgrade irom 50 

Norton internet Security 2001 v. 25 ENG. 

Norton Antlvírva 2001/Norton Uniities 2007 

MS Windowa ME (magyar és angol lsyupgrade 

Windowz 2090 Protupgr AMindows 2090. Server 5 el/upg, 

Paint öhop Pro 7.0 

Wigan Pro 10.0 (hálózatos územben tallíyupgr 
ISzáZ vagy megsz ktáai arograoak KGB 

Syőato (WIONT Win9598) 61025 vsern. 

Winiale 4.2 (WinNT Win85-BVG/12 users 

Máaemoo [E-átall Server POPUSMTP) 8/12/25 mallbor 

TOAD 6.0 Öracia Debuggor 

ACD-S20 11 

Windows Commander 4.52 163204 (magyarul is) regisztróció 

Far 1 ESRAR 280 regisztrák véhozata 


nála, váldálatt focit la. 


Adobe Acrobat 5.Dupgr. 
Ovarkkpress 4.32 Paasporvouarkxpress 4. Uttolyos 
Vinzzetók és vinuzgátak, 


ol. tor DOS aZWA 


Visio 2000 Standarú2000 Professional 2000 Technicai 
Auttocad 2000 
Piovcharter 7 Gupgy 


Norton Commander 20 WIGNT/upgr. 
Scriptum azótárak teljes választéka 
K ács. 
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1055 Budápost V., Falk Missa Utca 
Tolaton; 332.B717 

Tulólax: 302.§136 

£-mag olmúnk: salsdhkoszo com 
Ántormat; wwwkoszo som 


12000986. 
Hirrssztetesi 
11009 
1400017009 
7000/3500 


102 000/44 00-20 009/1 87 a 


44000 
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Duet és MusicNet 


-. szag Ül G EGE EÜ zG ENE" sál 


Online zeneszolgáltatók versenye 


Április 5-én a Yahoo bejelentette, hogy partnerkapcsolatra lép a Duet online digitális zeneszolgáltató céggel. Három 
nappal korábban a RealNetworks, az EMI, az AOL Time Warner és a BMG Entertainment jelezte, hogy MusicNet néven 
független zenevállalatot hoznak létre. Az online zeneszolgáltató piac legfrissebb híreiből Zimányi Katalin válogatott. 


portálűzemeltető Yahoo leg- 

újabb partnere, a Duet, a Vt. 

vendi Universal (hitrpolfwww 
vivendiuníversalcomil és a Sony 
Music. Entertainment  (Artp:(juuow 
Ssonymusác com!) közös vállalkozá- 
sa várhatóan ez év harmadik negye. 
dében kezdi meg működését. A New 
Yorki székhelyű Duettel először 
az egyesült államokbeli Yahoo- 
használók kerülhetnek közelebbi 
kapcsolatba. 

A Duetet fizetős szolgáltatásként 
kívánják működtetni: részben azon. 
nali zenc-bozzáférési igényeket elé- 
gít majd ki. részben digitális zenék 
letöltését teszi lehetővé. A zenét a 
Sony Music és a Universal Music 
közösen, egymás érdekeit maximás 
lisan figyelembe véve szolgáltatja, 
és a Duct attól sem zárkózik el. 
hogy szövetségre lépjen más tarta- 
lomszolgáltatókkal 


Kemény verseny 


A Duet közvetlen venenyben lesz 


a MusícNettel, amely gyakorlatilag 
azonos típusú szolgáltatást kínál az 
rikai felhasználóknak. Az 
p. a Bertelsmann AG, az 
AOL Time Warner és a RealNet 

enként ís elég erősek. de 
ognak, még ennél is komo- 
lyabb piaci erőt képviselnek, A Mu- 
sicNet abban 2 kedvező helyzetben 
Van — és lesz —, hogy az EMI Recor- 

ded. Music, a BMG Entertainment 
Wamer Brothers Music Group 
beleadja a közösbe a maga zenei 
anyagát, míg a RealNetworks om 

tine zeneszolgáltatási technológiájá- 
val járul hozzá a vegyesvállalat mű. 

ködéséhez. Az AOL meglévő on 

line márkaportfőliójába, a WinAmp 
pinner zenci webhelyek mellé 

leszti a MusicNetei 

Rob Gtaser, a RealNetworks el 
nők-vezérigazgatója kerül a Mu- 
sícNet ügyvezetői posztjára. P. J. 
McNealy, a Gartner Group vezető 
elemzője szerint jó döntés volt, 
hogy a közös vállalat tochnológizi 
ágából választottak cégvezetőt 

Nagyjából a Yaboo-Duet-együrt- 
működés és a MusicNet bejelenté- 

gy időben hozták nyilvános- 
g a Viacom tulajdonában 
lévő MTVI és az infrastnaktúraszal: 
gáltató RioPortcom közös digitális 
lezőltési szolgáltatási indít az úgy- 
nevezett Big Five zenei márkákkal 
szoros együttműködésben. 

A kemény, a Napster működésé- 
vel tarkított piaci versenyben a Ya- 
hog elsősorban a marketing és diszt- 
ribúció területén segíti majd a Due- 
11. Szüksége ís van a segítségre, 
hiszen ahogyan Howard Srringer. 
4 Sogy of America vezérigazgató- 
ja fogalmazott, . nehéz és bonyolult 
időket élünk, és a helyzetet cssk még 
bonyolultabbá teszi a platformok 
sokasága." Az ár és a technológiai 
szempontjából kétségtelenül eléggé 
komplikált a piaci helyzet. 

Határozott együttműködési stra- 
ségiát egyelőre nem hirdetett meg 
szm a Váhoo. sem a Duct, de vár- 


ható, bogy a vezető portálűzemel- 
tető neve és piaci ereje sokat lendít 
majd az űzleten. A technológiával 
kapcsolatos részletkérdésekről is 
csak igen keveset lehet tudni, az 
viszont biztos, hogy a szolgáltatás 


telezetségét a Napster iránt, Való- 
színűleg túlzás lenne azt állítani, 
hogy a Bertelsmann nem lojális a 
Napsterhez, de mindenesetre jelzés- 
értékű lépésnek kell tekinteni esat- 
lakozását a MusicNethez. 


Strauss Zelmich, a BMG Entertainment elnőke, és Edgar Bronfman, a Sea- 


gram vezérigazgatója a G. 


több technológiai platformot is tá- 
mogat. Holy Becker, a Lehman Bro- 
thers pénzügyi elemzője biztosra 
veszi, hogy a kooperáció híre hosz- 
szű távon jót tesz majd a Yahoo-pa- 
pírok tőzsdei szereplésének. 


Napster és hűség 


George A. Chidi, az IDG News Ser- 
vice bostoni irodájának tudósítója 
úgy tudja, hogy a MusicNet más on- 
line zenedisztribátoroknak, közöt- 
tük a Napstemek is bérbe zdja plát. 

formját. azzal a magától értetődő 
alapfeltételei, hogy a disztribútor. 

nak maradéktalanul eleget kell ten- 

nie a (szerzői) jogi és biztonsági kö- 
vetelményeknek. 

Ryan Jones. a Yankce Group ze- 
nei szakterületért felelős elemzője 
szerint jó irányba halad az online 
zenedisztribúció. A korábbi állapo- 
tokra az volt a jellemző, hogy az 
ismert márkanevek tulajdonosai ke- 
ményen küzdöttek a Napster ellen. 
miközben ők maguk nem kínáltak 
életképes alternatívát. Jones úgy 
tartja: a Nápster jelenleg nincs ab- 
ban a helyzetben, hogy a szerzői jó- 
gokat sértő üzleti magatartást tanú- 
síthasson. 

Mint emlékezetes, tavaly október: 
ben 5 BMG és a Napster SZÖVELSÉ. 
get közönt fizető online zenei szol 
gáltatás bevezetésére, A Bertels. 
mann azzal a feltétellel ment bele a 
megállapodásba, hogy a Napsternek 
mindenképpen ki kell alakítania a 
legális, előfizetői konstrukciót; ez 
esetben a BMG visszavonja a Nap- 
ster ellen korábban indított pert, és 
egyúttal hozzáférhetővé teszi zenei 
katalógusát. rásdásul anyagilag ís 
segíti a partnert. 

A Yankee Group szakértője sze- 
rint a BMG részvétele a MusicNet 
online zenet szolgáltatás létrehoza- 
talában megkérdőjelezi a cég elkö- 


(Music közös vállalkozás alapít 


(Fotó: IDGNS Image Bank) 


Margret Johnston, az IDG nem- 
zetközi hírszolgálatának washingto- 
ni rudósítója épp a napokban sz4- 
molt be a Napster ügyében lefolyta- 
tott szenárusi meghallgatásról, ame- 
lyen részt vett valamennyi érdekelt 
fél, beleértve a technológiai vállala- 
tokat, a lemezcégeket és a popzené- 
szeket A meghallgatáson Richard 
Parsons. az AOL öperatív főnöke 
többek közt azt mondta, a MusícNet 
vállalkozás a legjobb bizonyíték rá, 
hogy a pínc végre a megfelelő 
irányba halad", 

Patrick Leahy demokrata szená- 
tor azonban úgy véli: a piac, de leg- 
főképp a Napster még meglehetősen 
messze van a megfelelő iránytól. 
Leahy szerint mindaddig nem lehet 
helyes irányról beszélni, amíg Len. 
ny Kravítz, Marvin Gaye és Henley 
számai szabadon letölthetők. Hen- 
ley, az Eagles rockegyüttes egykori 
tagja a következőket mondta Wa- 
shingtonbán: ,A  zeneszolgáltatók 
Pingpongmeccset játszanak a fejünk 
felett a különböző üzleti modellek; 
kel és az internet szerepéről alkotott 
szólamokkal. Ugyanakkor egyálta- 
lán nem világos, ki és hogyan fogja 
megvédeni a szerzői jogainkat, Per. 
sze mit szóljunk, amikor már jóval 
sz intemet széles körű használata 
előtt maguk a lemeztársaságok ís 
packáztak a jogainkkal." 


Változatok egy témára 


Laura Rohde, az IDG News Service 
londoni irodájának munkatársa ápri- 
lis 5-én adta hírül, hogy az EMI 
Group. PLC (htrpitfweww emígroup 
com) és a HítHive (httpolfwww 
híthíve comí1 mobil zeneszolgáltató 
egyezményt írt alá, amely lehetővé 
teszi az EMI katalógusából szárma 
ző digitális zene .terítését" mobil 
eszközökön. Természeresen kizáró. 
1ag olyan mobileszközökről van és 


lehet szó, amelyek a HítHive tech 
nológiáját használják. 

A Seattle-ben működő HitHive és 
a londoni EMI Group. hamarosan 
megkezdi a közös szolgáltatás tesz. 
telését, amely letöltést és digitális 
zenci állományok közös használatát 
teszi lehetővé a felhasználóknak, Ri. 
chard O"Brien, az EMI szóvivő. 
Je megerősítette, hogy a partnercég 
Loan and Borrow technológiáját al- 
kalmazzák majd, arra vonatkozóan 
azonban nem adott felvilágosítást, 
hogy mibe kerül a két félnek a fris- 
sen beharangozott együttműködés. 
0"Brien hozzátette: a HitHive rend: 
szere azt ís lehetővé teszi, hogy a 
zenevásárlók bármilyen webkompa- 
tibilis eszközön tárolhassák, kezel. 
hessék és lejátszhassák az adott 
anyagot 

Fergal Gara, az EMI egyesült 
királyságbeli médiaigazgatója Lon- 
donban, a Global Europe 2001 kon- 
ferencián jelentette be, hogy az EMI 
hamarosan Európában is , valami. 
lyen előfizetéses szolgáltatással fog 
megjelenni a piacon." Gara nem 
győzte hangsúlyozni, hogy a válla- 
lamak több mint 50 (!) új médiacég- 
ben van érdekeltsége, és mindenkor 
szem előtt tartja a Napster, illetve az 
MP3.com példáját. 

Úgy tűnik, az EMI-nál stratégja- 
szintre emelkedett az a megközelí- 
tés, miszerint a jövőben inkább a ki- 
sebb, kevésbé befektetésigényes cé- 
gekkel társulnak, nem pedig a nagy 
márkancvekkel. A HitHive-vel most 
aláírt egyezmény is ennek a straté- 
giának a jegyében született. Gara 
Szerint ugyanis a végfelhasználót 


Jimi Hendrix 


egyre kevésbé érdekli a rangos már- 
kanév. A piac minden eddiginél ag- 
resszívabbá vált, és megnőtt a sike- 
res internetdisztribáció szerepe. 

Joris Evers, az TDG hírszolgálat 
amszterdami központjának munka- 
társa április 4-én jelentette, hogy a 
Microsoft új zenci csatornával bőví; 
tette MSN.com webportálját: olyan 
keresőgéppel, amely állítólag meg. 
keresi a látogató hangulatához, ígé. 
nyéhez leginkább 1lÓ dalokat. Az 
MSN Music tesztverziója letöltési 
lehetőséget nem kínál fel. 

Az MSN űj csatornája a Windows- 
Medin.cam meglévő online zenei 
kínálatára épít. Elemzők fontosnak 
tartják megemlíteni, hogy a Win- 
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dowszMediacom tartalmának szá, 
motrevő hányadát külső webhelyek 
adják, és hogy a WindowsMedia 
com, illetve az MSN Music techno. 
lógiája a Microsoft által tavaly fel. 
vásárolt MongoMusic . Incorpara, 
tiontól származik. De végül is nincs 
azon semmi szégyellnivaló, ha egy 
cég akvizíció(k) révén jut el a ki. 
vánt célig: az organikus növekedés 
komoly időhátrányt eredményezhet, 
ezt pedig senki sem engedheti meg 
magának a piaci versenyben. 

A redmondi cég egyik szóvivője 
rámutatott a két webhely közti kü. 
lönbségre: jóllehet sok hasonlóságot 
mutatnak, a WindowsMedia.comot 
alapvetően a Windows Media Play. 
cr lehetőségeinek , kirakatául" szol- 
gál, az MSN Musicot pedíg olyan 
végfelhasználóknak szánják, akik 
szenét akamak keresni, találni és 
hallgatni." 

Ami az MSN Music jövőjét ille. 
ti, a cég szóvívője úgy látja, bőven 
van mód arra, hogy idővel személy. 
re szabott tartalommal és különfé- 
1e előfizetés alapú szolgáltatásokkal 
bővítsék. Az MSN webportálja je- 
lenleg havonta mintegy 230 millió 
egyedi látogatót mondhat magáé- 
nak: a Jupiter Media Metrix adatai 
szerint látogatottságát tékintve csak 
az AOL Time Warner webhelyháló- 
7ata előzi meg, 

A piacot elhagyók közt van az 
egyesült államokbeli . Soundbreak 
com is, amely februárban adta hírül, 
hogy bezárja a boltot. A zömében 
zenét közvetítő online rádiócsator 
na elbocsátotta 35. alkalmazottját 
és új szerepkört keres; többek közt 
a StreamSearch.com, illetve a Mu. 
Sic.com számára szolgáltat majd 
tartalmat. Robert Harris, a Sóund- 
break igazgatója azt nyilatkozta, 
hogy jobbnak látták egy olyan piaci 
helyzetben leállítani az online rú- 
diószolgáltatást, amikor még mer 
teni lehetett a menthetőt. A befekte 
tők nagyjából visszakapták a pénzű. 
ket, a Soundbreak pedig új, bizton 
ságosabb irányt vett; végtére ís tar: 
talomszolgáltató partnerekre mindig 
szükség van, 

Arról nem szólt a Soundbreak fő- 
nőke, hogy jelenleg mekkora kész 
pénztartalékkal rendelkeznek. AZ! 
viszont pontosan lehet tudni, hogy 
1999 őszén 7 millió, tavaly pedig 
további 19. millió dollárt kaptak a 
befektetőktől. Egyébként annak ide: 
jén a Soundbreak.com volt az első 
cég, amely licencegyezményt kötött 
a Recording Industry Association of 
America nevű szervezettel, Az Ő 
példájukat követte a Yahoo és az 
OnA ír. com. 

Beh. Bradmon, a. Soundbreak 
operatív főnöke szerint egyáltalán 
nem egyedi jelenség az. ami a vál 
lalatával történt: manapság szinte 
mindenki kivonul a piacról, és a hg 
talomszolgáltatás felé mozdul ci 
Bradmon nem tagadta. hogy az 09 
Tive rádióbiznisz nem hozott elegen 
46 bevételt, és kényszecszülte Méf" 
oldásként élik meg az új szerepkölt 
a szimpa tartatomszolgáltatást. 
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ASPektusok 


Bűvszavakban az idén sem szűkölködhetünk, hazánkban is divatossá vált az 
alkalmazásszolgáltatás kifejezés. Ahelyett, hogy hardverekre és drága szá- 
mítástechnikai szakemberekre költenénk, havi díj fejében bérelhetjűk is al- 
kalmazásainkat. Csakhogy egyelőre mindenki mást ért alkalmazáson és an- 
nak szolgáltatásán. Kelemen Zoltán helyzetelemzése 


hazánkban ís felkapott üzleti 

modell nagyon egyszerű: ahe- 

lyen, hogy megvennénk egy 
informatikai megoldás, inkább bé- 
reljük ki. Lehet, hogy furcsának 
hangzik egy program bérlése, mégis 
sok nyugati vállalkozás inkább a bér. 
letét választja, mintvern méregdrága 
szoftvereket és. járulékos hardve- 
reket vásárolna, valamint fizetné 
az informatikai szakembereket, akik 
sem nálunk, sem külföldön nem ol- 
csók. Szoftverek bérlésére az inter- 
net ad módot. Az alkalmazásszol- 
gáltató (Application Service Pro- 
vider— ASP) adja a szükséges hard- 
vert, telepíti a megfelelő szoftvere 
ket. a bérlőknek pedig elegendő, ha 
intemetképes PC-jük és böngésző- 
jük van; havi díj fejében használhat 
ják a szoftvereket, és nem kell tö- 
ródniúk a telepítés és a felügyelet 
költségeivel. Ha figyelembe vesz. 
szük, hogy egy komolyabb vállala 
4 tranzakciós rendszer fenntartása a 
Meta Group szerint felhasználón- 
ként 6200 dollárba kerül. akkor ért 
hető, hogy miért tartják sokan von- 
zónak az ASP-ket. 

Szemben a mai gyakorlattal, ahol 
a számítástechnikai megoldást tele. 
Pítő cég az üzembe helyezés befeje. 
zése után nem sokkal , kiszáll", az 
alkalmazásszolgáltató felelős az al 
kalmazások helyes működéséért és 
Frissítéséén. 

Több szempontból ís előnyös le: 
her az ASP-modell: egyre több vál. 
lalat informatikai részlegétől várják 
el, hogy webes megoldásokat te. 
gyen le az asztalra, viszont sok ága- 
zatban hiányzik a megfelelő tudású 
szakember, Hosszú távon várható. 
hogy csökken az intemetes hozzá: 
férés igénye, miközben a hozzáfé- 
rés minősége nő, így egyre inkább 
megvalósítható a távoli szolgáltatás 

számottevő teljesítményveszteség 
nélkül. Nyugati szakértők szerint az 
ASP-k jelentősége nőni fog a követ 
kező három évben: a Meta Group 


összesen 2.5 milliárd dolláros világ- 
szintű forgalmat vár 2003-g. ugyan. 
akkor a Forrester 10 milliárdot jósol 
ugyanerre az időszakra, Ekkora kü- 
lönbség már kínosnak hat, mégis 


egyszerűen magyarázható: egyelőre 
mindenki mást éri ASP-n, továbbá 
nem tudni, hányan fogják uralni az 
alkalmazásszolgáltatói piacot 
Magyarországon sem ismeretle- 
nek a fenti kételyek. Egyes szak. 
értők szerint hazánkban még nín- 
csenek igazi ASP.k. Ez egy új 
bűvszó. Van, aki már szeretné ASP. 
nek hívni magát, de még senki sem 
az — állítja Karsai Tamás, a Con. 
cornde Énékpapír elemzője. Az ASP 
definíciójával ugyanis gondok van: 
nak, bár nem a modellt, hanem a 
tartalmát. illetően. Megoszlanak a 
vélemények abban, hogy milyen jel. 
legű alkalmazás szolgáltatása minő- 
sül ASP-tevékenységnek. Egyesek 
szerint a definícióból az intemeten 
van a hangsúly , mások szerint pedig 
azon, hogy a távoli alkalmazásnak 
magához az internethez semmi kö- 
ze. Ha nem így lenne, akkor mi kü. 
lónböztetné meg a közönséges web 
hosting tevékenységet az ASP-től? 


Szenes Gábor, az econet Jaz let 
nőke szerint a szolgáltatások köre és 
a vállalt felelősség szintje. Megha. 
tározása szerint az Ecanet ilyen írá 
nyú tevékenysége teljes mértékben 


kímeríti az ASP fogalmát nagy ka 
Pacítású és nagy biztonságú géppar- 
kot hoztak létre. amely különféle 
cégek pontáljait tárolja. Az üzlet lé 
nyege Szenes Gábor szerint nem 
az adat, hanem azok a technológiák. 
amelyek az ügyfél webhelyét mó. 
ködtetik"és felügyelik". Hazánkban 


vetekedne a vezető portálotéval, de 
száámum közösséget teremthet 

A piac még mem érem meg arra, 
hogy komoly, belső basználatra 
szára alkalmazásokat helyezzenek 
ki az intemetre. .Bátoc dolognak 
számítana, ha péktást egy bank az 
úgyfélzdatat kálső cégre birnú 
mondta Szees Gábor 

Úgy tásszik, hogy a haz 
tok többsége egyelőre csak fetfedezi 
a webet, és megelégszik az teme. 
ts megyelenéssei . Megrendeiéenk 
egy része nem tudja poatoszn. bogy 
akar. Persze van egy olyan mr 
kánt csoport és, amelynek tagjai 
portos követelménylistávai érkez 
mek. de nekik ís csak távizts a 


vállzta 


meg az egyik hazai intemenszol 
tató igazgatója 

Tavaly decemberben két új ASP 
jelent meg 2 piacon. A Microsoft 
a Compag és a MatárCom alkat 
mazásszolgáltantn szánáéknyilatko 
Tatot írt alá. Ennek keretében a Mic 
rosoft a szoétverkörnyezetet nyújt 
jx egyrészt Win 2000- kiszolgálót. 
másrészt az ügyfeleknek felkínált 
Ward, Excel és Outlook peugramo- 
kat; a szolgáltatást a MstáCom 
mebhelyéről lehet elérni 


gáltató bérelhet a gépparkot és 2 hezzá. 


4 szolgáltatónál vannak, ós ó garantálja 


íz drágák a szakomberek, így az 
Econet komoly költségeket takarit 
meg azáltal, hogy kisszámú admu; 
nisztrátorral több. mint $000 lapot 
tud napi szinten karbantartani. Eb- 
hez persze az ís kell. hogy az ügy 
felek igényei általánosak. ennélfog; 
va szabványosíthatók legyenek. Kér 
désünkre Szenes Gábor elmondta, 
hogy a webes alkalmazásszolgálta 
tás optimális célcsoportjának a ver. 
tíkális portálokat tekinti. ítt nem a 
felhasználószám, hanem az inteme- 
ten összefogható közönség számít 
Tipikus példa lehet a magyar filme- 
szk webhelye: látogatottságában nem 


megvátaszobatc kérdés nemyrt ere 
kebet az ASP ügyteét. hogy ki szelgát 
12 az ASP-.nek) Elvileg az ASP-nek 
a felnázta. hogy ezzel a kérdéssel 18 az 
ügyétte tóródjér. 

De mi történik. ha az ASP és a szá 
lász adó közöt pénzügyi bonyodzirzk 
társadnak, ezér! a szákászdő megtüja 
az ASP.nek - így az ASP ügyéetének. -. 
hogy az hazzáőédjen 2 szját adzszbaz? 
MI lesz siáze, ha az ASP szálásadót 
vál? Mi történők akkar. 
hámtér betolyásosa az ügytéi helyzetét? 

4kz lyen és ehbez hasonló kérdésére 
nincs szabály, azért azok rögzte 
nad a szerződésekben. A hazai modet 
he egyelóre egyszersen cídják rag eze. 
het a kérölöeket: a jölerteg pacon tévő 
aöamazásszokgáíttók. igyekeznek te 
jet körű szolgáltatási nyújtani. Az Econet 
agy a MattvCzem sát gio0atát vető 
génybe 


Ez a megoldás jobban hasoc!t 
a tradicionális ASP-hez a hi 
szón keresztül egy desktopot ka 
punk. és erről a számítógépen meg 
azokon táblázatkezelő, szövegszer 
kesztő vagy levelezőprogram teljes 
funkcionalitásár . használhatjuk. A 
megcélzott ügyfélkör a kis- és kö 
zépvállalatok piaca. Korábbi nyilat 
közatában Bedő Erik, a MatávCom 
vezérigazgatója úgy fogalmazott: az 
év végére 2000 felhasználó kiszol 
gálását tervezik. A hozzáférést bé. 
felt vonalakon nyújtják, de tervezik 
a nagyobb sávszélességű hozzátó- 
réstis x 


Távközlési szabadverseny a fővárosban 


Szakíts, ha bírsz! 


A budapesti közép- és nagyvállalatok távközlési döntéshozói szerint több cég 
is ringbe fog szállni a vezetékes közcélú távbeszélő-szolgáltatás területén 
2002 januárjától — derül ki a távközlési kérdésekkel foglalkozó Bell Research 
kutatóintézet legújabb felméréséből. 


úgy véli, a Vivendi a szabud- 

Piacon biztosan nyújtani fog 
hagyományos közcélú távbeszélő- 
szolgáltatást a fővárosban, 30 szá- 
zalékuk szerint a Panel is erre ké- 
szül, a UPC-t pedig 26 százalék 
említette ebben az összefüggésben. 
Említést énlemlő gyakorisággal 
szerepel még az Antenna Hungária 
(15 százalék), az üzleti kammuniká- 
ciós piac két jelentős szereplőjének, 
a Novacomnak (6 százalék) és a 
GTS-nek (5 százalék) a piacra lépé- 
sét a vizsgált alapsokasághoz tarto- 
76 döntéshozók csupán töredék ré- 
sze valószínűsítette. Hét százalék 
szerint a British Telecomot ís a Ma- 
táv versenytársai között kel! majd 
számon tartani, s 4 százalék szerint 
— a Matávban 59.53 százalékos tu- 
lajdonrészt birtokló német távköz- 
lési mamut — a Deutsche Telekom 
szintén piaci szereplővé válik. A vá- 
laszadók mintegy fele (48 százalék) 
nem mdott véleményt formálni ar- 
ról. hogy ki lesz a Matáv első számú 
versenytársa a hagyományos veze- 
tékes távközlési piacon; 16 százalék 
szerint ez a Vivendi lesz, 14 szá- 
zalék szerint a Panel. A UPC-t 
4 teljes mintába tartozó vállalatok 
döntéshozóimak 9 százaléka nevezte 
meg a Matáv fő konkurenszként. 

Őtödével csökkenő 

tarifák? 

A válaszadók 75 százaléka a tele. 
fonforgalmi díjak általános csők- 
kenését prognosztizálja a liberalizá- 
ció utárr 49 százalék szerint a csök- 
kenés mértéke nem lesz jelentős, 
de feltétlenül érzékelhető" lesz, 26 
százalék pedíg erőteljes árzuhanást 
vár. Minden ötödik (19 százalék) 
távközlésért felelős vezető annak a 
véleményének adott hangot, bogy 
a (iberalizációnak nem lesz árcsők- 
kentő hatása, sőt 3 százalékuk vé- 
leménye szerint az árak alakulása 
éppen ellenkező előjelű lesz: növe- 
kedni fognak a tarifák. Az átlago- 
san várt tarifacsökkenés mértéke 19 
százalék. Az árcsökkenést jósló vá- 
taszadók a helyi hívások esetén vár- 
Ják a legnagyobb mértékű csökkc- 
nést (34 százalékuk gondolja így). 
A nemzetközi hívások esetében 26 
százalékuk szerint árcsőkkenés vár- 


ASZ 34 százaléka 


AKIK VÉI 


"A külztás során a Bed Research a buda. 


ható, ugyanakkor a belföldi hívás 
díjának mérséklődését mindössze 16 
százalékuk nevezte meg. 

A vezetőkestelefon-tarifák. csök- 
kenését a válaszadók 75 százaléka 
jelzi előre, s 64 százalék mondta 
azt, hogy a liberalizáció a mobilte- 
lefonos forgalmi díjakban is csök- 
kenést fog eredményezni, A mobil- 
tarifa-csökkenést előrejelző vállalati 
szakemberek átlagosan 15 százalé- 
kos áresést prognosztizálnak. 

Akik az árak stagnálására vagy 
emelkedésére számítanak (22 szá- 
zalék), attól tannak, hogy a libe- 
ralízáció után a Matáv. dominan: 
ciájának köszönhetően nem fognak 
működni a szabadpiacra jellemző 
mechanizmusok. Szerintük a Ma. 
táv olyan versenyelőnyre tett szert 
az elmúlt években (évtizedekben), 
amely — legyen bármilyen törvé- 
nyi szabályozás — ellehetetleníti az 
újonnan belépőket. További félel- 
mekre ad okot, hogy a versenyhely. 
7etre a szolgálmtók nem az árak 
csökkentésével fognak reagálni, ha- 
nem a minőséget emelik, és az ér- 
téknövelt szolgáltatásaik körét bőví- 
tik majd. 

A Matáv potenciális versenytársai 
Pusztán megtérülési okok miatt sem 
mehetnek a Matáv jelenlegi tarifái 
alá, mert az elmúlt években már 
olyan nagyságú összegeket fordítot 
tak a gerinchálózatok (kisebb részt 
az elérési hálózatok) kiépítésére, 
hogy a befektetők majd joggal vár- 
ják el a beruházás megtérülését — 
vélekednek a válaszadók. Egyéb- 
ként is, a Matáv és potenciális kon- 
kurensci a színfalak mögött majd 
egyeztetik áraikat, hiszen a mobilte. 
lefonok vagy a kábeltévék piacán 
sem tapasztalhattunk árcsőkkenést a 
szereplők számának növekedésekor 
— vonnak párhuzamot a szkeptiku. 
sok. Az áremelkedésre számítók 
ugyanakkor azzal támasztják alá ál: 
láspontjukat, hogy a vezetékeste 
lefon-tarifák. ma olyan alacsonyak, 
hogy elkerülhetetlen lesz az emel 


Most menjek 
vagy maradjak? 


A szervezetek 83 százaléka valami- 
lyen mértékig valószínűsítette, hogy 
a piac nyitása után a Matávon kívül 
mástól is igénybe venne vezetékes 


távközlési szolgáltatást Közülük 4 
százalék szabad szolgáltatóválasz- 
tás esetén teljesen elpártolna a Ma- 
távtól, 25 százalék egész biztosan 
kipróbálna más szolgáltatót, ugyan- 
akkor 54 százalék csupán lehetsé- 
gesnek tartotta a szolgáltatóváltást. 
Mindőssze a válaszadók 15 százalé- 
ka nyilatkozott úgy. hogy a libera- 
Tizált piacon is biztosan a Matávnál 
maradna. A szolgáltatók iránti pre- 
ferenciák kialakulatlanságára enged- 
nek következtetni a kutatási ered- 
mények, hiszen a vizsgált szegmens- 
nek ném kevesebb, mint 74 száza- 
léka még nem tudja, hogy adott 
esetben melyik szolgáltatóval létesí- 
tene kapcsolatot; 8-8 százalék a Vi- 
vendit és a PanTelt említette, a töb- 
bi cégre mindössze 1-2 említés ér- 
kezett. Ez a helyzet előrevetíti, hogy 
ebben az évben a piac potenciális 
szereplői nagy volumenű kommuni- 
kációs kampányokkal igyekeznek 
majd meggyőzni és maguk mellé ál- 
Títani a lecndő ügyfeleket. 


Más szolgáltató kipróbálását (eset- 
leg a Matávval való teljes szakítást) 
kilátásba helyező cégek távközlési 
döntéshozói elképzelésüket legna- 
gyobb arányban (76 százalék) azzal 
magyarázták, hogy a Matáv. veze- 
tékestelefon-tarifái magasak, és egy 
előnyösebb ajánlat esetén megfon- 
tolnák a váltást. A szolgáltatók vi 
senyeztetésének lehetőségét 41 szá- 
zalék említette, 34 százalék a Matáv 
ügyfélszolgálatával elégedetlen, 31 
százalék pedig a Matáv rugalmat- 
lanságára panaszkodott. 

Mindazonáltal három alapvető 
Pus rajzolódott ki a szolgáltatóvál: 
tás mögött meghúzódó morívációk 
prioritása szerint: a váltást kilátásba 
helyező cégek több mint fele (60 
százalék) kizárólag árprobléma miatt 
váltana, 18 százalék a nem megfe- 


XVI. ÉVFOLYAI 


—— 


M 16. SZÁM 2001. ÁRRIUB 17, 


lelő ügyfélkezelés miatt, 5 23 száza. 
léknál a szolgáltatók versenyeztet. 
se az elsődleges szempont. 

A vizsgált vállalati körben nem 
volt olyan válaszadó, aki úgy nyilat. 
kozott volnu, hogy már 5 százalékos 
telefontarifa-különbségnél . váltana, 
azonban 5-9 százalék esetén már 17 
százalék megfontolná a Matáv elha- 
gyását; 10-19 százalékos differen. 
cia késztetné váltásra a vizsgált cé. 
gek 30 százalékát, A válaszadók z0- 
me (44 százalék) mindazonáltal a 
20-39 százalék esetén döntene a 
váltás mellett. Átlagosan körülbelül 
20 százalékkal kellene olcsóbbnak 
lennie egy másik cég tarifájának, 
hogy a budapesti közép- és nagyvál- 
lalatok elpártoljanak a Matávtól 


Összeállította: Mártonffy Attila 


Aktív internetezők Magyarországon 


Még csak kevesen vásárolnak 


A Marketing Centrum és más kutatóintézetek személyes megkérdezésen ala- 
puló felmérései azt mutatják, hogy a hazai felnőtt lakosság 14 százalékának 
van elvi internetelérése, és 9 százaléka valamilyen gyakorisággal használja is 
a világhálót — derül ki egy 2001 februárjában elvégzett felmérésből. 


2 online népszámlálásnak ís 

ry vizsgálódásai során 7011 
intemethasználó válaszolt a Marke- 
ting Centrum Országos Piackutató 
Intézet kérdéseire. A kérdőív a ma- 
gyar netpolgárok társadalmi-demog: 
ráfiai megoszlásáról és intemethasz- 
nálati szokásairól tartalmazott kér. 
éseket. Noha a CyberScope Hungary 
Online adatfelvételre épült, a kutatá. 
sókat több, személyes megkérdezé- 
sen alapuló reprezentatív felmérés. 
sel is összevetették. 

A válaszadók 97 százaléka ak- 
tív intemetező: 69 százalék naponta, 
28 százalék pedig hetente többször 
használja az intemetet, Az aktív 
intemetezők csoportja a magyar 
lakosság 5-6 százalékát alkotja; s 
a több mint 7000 válaszadó az ak. 
tív magyar internetezők több. mint 
1 százalékát teszi ki. A felmérés 
alapján megállapítható, hogy az ín- 
ternet legaktívabb magyar használói 
között továbbra ís a férfiak domi- 
nanciája jellemző - a válaszadók 70 
százaléka férfi. Ugyanakkor a ten- 
denciák azt mutatják, hogy a nők 
aránya. fokozatosan emelkedik az 
aktív intemetezők körében. Az in- 
ternetezők táborához az utóbbi fél 
évben csatlakozóknak már közel 40 
százaléka nő. 

Az adatokból kitűnik. hogy minél 
régebben internetezik valaki, annál 
gyakrabban használja a vitághálót. 


A már több mint három éve nete- 
zők döntő többsége (83 százalék) 
naponta lép be a világhálózatba, 
ugyanakkor a kevesebb, mint egy 
éve netezőknek ez csupán a felére 
igaz (52 százalék). A heti néhány. 
szori intemetezés elsősorban ők. 
kevesebb, mint egy éve böngé. 
szóket jellemzi (40 százalék). Ez az 
adat. alátámasztja azt a közkeletű 
nézetet, amely szerint a hálózat be- 
szippantja az embert", hiszen minél 
régebben netezik valaki, anál váló- 
színűbb, hogy naponta használja a 
világhálót. Az aktív internetezők 
hetente jellemzően 2-5 órát töltenek 
a hálón, erről számol be az inteme- 
tezők negyede (24 százalék). A vá- 
laszadók ötöde hetente több mint 20 
Órát tölt a világhálón, s csupán 4 
százalékuk állítja azt, hogy hetente 
maximum egy órát intemetezik. 
Megkérdezték azt ís a kutatás $0- 
rán, hogy a nétpolgárok mire hasz. 
nálják a világhálót Ezek alapján 
úgy túnik, hogy a legfontosabb funk: 
ciók: a levelezés (78 százalék), a kc- 
resőprogramok használata (65 száza. 
lék), a dokumentumok és egyéb ál; 
lományok küldözgetése (47 és 44 
százalék), az öndíne újságok olvasás 
sa (45 százalék), valamint a külön. 
böző programok letöltése (41 száza- 
180. A neten keresztűl lebonyolítotr 
vásárlás még nem igazán elterjedt 
jelenség Magyarocszágón. A meg- 
kérdezetteknek csupán 2 százaléka 


számolt be arról, hogy rendszeresen 
a világhálón keresztül intéz bízo- 
nyos vásárlásokat. A válaszadók cá: 
folták azt a sztercotípiát, hogy az in: 
ternet csak a szexoldalak kukkolá: 
sára szolgál, Az aktív intermetezők 
körében legalábbis nem gyakori a 
világháló ilyen használata: erotikus 
oldalak nézegetésével csak 15 szá: 
zalékuk tölti az idejét, 

A válaszadók az átlagosnál jóval 
magasabb iskolai végzettségűek: 42 
százalékuknak főiskolai oklevélük 
vagy egyetemi diplomájuk van, 10 
vábbi 15 százalékuk pedig főiskolai 
vagy egyetemi hallgató. A foglalko 
zási szerkezetből az látszik, hogy 2 
szellemi munkát végzők meglebetős 
túlsúlyban vannak az internet hasz 
nálói között, A netezők közel két 
ötöde beosztott értelmiségiként dól 
ozik (38 százalék). 17 százalékuk 
egyéb szellemi tevékenységet űz. 
15 százalékuk középvezető és 
zedük felsővezető. Fizikai jellegű 
munkát a dolgozó intemetezők 7 
százaléka végez. 

A kutatás során a megkérdezettek 
anyagi helyzetét, továbbá bizonyos 
technikai és használati eszközökkel 
Való ellátottságát ís mérték. Ez alap 
jón kitűnik, hogy az aktív inteme 
tezők túlnyomó többsége vagyon?" 
sabb az átlagnál. Többségüknek 527 
ját számítógépe, mobiltolefonja Ér 
CD.-lejárszója ís van, KisAE 
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ÚJ GAZDASÁG 


Az e-business anatómiája 


sincs egyszerre következ 
Mán és előfeltétele a giobalizá 
lónak, ugyanakkor nem csodaszer 
sak kikerülhetetlen jelenség, Erre 
Stalnak a GartnerGroup előrejelzé 
si i 2006 És 2008 között a világ 
Kévezer legnagyobb cégének fele 
valódi ebusinessként fog működne 
zt követően pedig a kifejezés leke. 
fúl a napirendről, mert ez lesz az üz 
fetvitel természetes módja - jelentet 
teki az IOSOft szakmai fórumának 
megnyitó előadásán Dömólki Bá. 
Mu, a részvénytársaság elnöke 
Do mi is az e-business? — tette fel 
, kérdést Dömölki, s rögtön idézte a 
Gartner definícióját: olyan interne 
tes technológián alapuló átalakulás, 
tevékenység, amely nagy mérték 
ben növeli az üzleti folyamatok ha 
tékonyságát, forradalmasítja, érték. 
teremlővé teszi a külső kapcsolato- 
kat, és globális alapon újradefiniálja 
az úzletet. Minthogy a nagy e-busi 
ness rendszerekben gyakori, hi 
hárdverplatformok és az. ope 
rendszerek, a hálózati protokollok 
és a prográmnyelvek nem kompati. 
bilisek. egymással, nagy hang; 
kell fekterni a rugalmasan alakítható 
interfészekre és az alrendszerek át 
Az e-business azon: 


júrhatóságára. 


ban átcsap a mobilvilágra is. Így vá. 
idő. 


lik valóra az állandó, hely- él 
korlát nélküli elérhetőség, és 
zemélyhez kötött, a föl 
 isfigyelembe vevő alkalmaz 
kíthatók ki 

Az intemet nem mindenütt har 


egyformán; változatlanok maradnak 
például a vállalati működés alapér. 
tékei és szabályai, a közgazdasági 
törvényszerűségek, még ha többen 
nem vették is figyelembe őket, mond 
ta Kövács András, az IOSoft mű. 
1i igazgatóhelyettese az e-busin 


infrastruktúrájának anatórmiájás 
tott előadásában. Az intemet hatása 


ásdásul nem minden iparágban 
onszágban forradalmi, Máris erőtel; 


Jesen hat a pénzügyi szolgáltatások 
az egészségügy, az oktatás, a kor. 
Mányzat És a szórakoztatás terül 
tén, a kereskedelemben, a gyártás 


rgetik: 
A folyamatok 
etkeztetés von 
lágháló olyan k 


an pedig egy 


a hatás 


kö 5 
ató le, ho 


nmunikációs kü 
1 


amely összekapcs 
tási láncokat, felgyorsíi 
"üket és hatékonyabbá teszi a vál 
Jalati tudás hasznosítását. Az 
"et előnyei azonban csak akkor 
ennek meg markánsan, ha megvál 
Joztatjuk a vállalaton belüli 
Purnerekkel együtt kialakított fe 
amatokat, 
ezeteket 


Az új gazdi 
yet az 


a működé 


gyakorlatokat c 


olyan keret, am 


Íntemet és a mobilkom 
Síció nyújt az új típusú, maga: 
MINŐ együttműködést meg 


alásít 
fzletvítelhez, Új értékesítési csat 
"ák, új üzleti modellek alakulnak ki. 
56 a függőségi kapcsolatok száma. 
fe zolgáltatások terén egyidejűleg 
figyelhet 


tő meg konvergencia és di 


fü Pencia. Az új gazdaságt 


latás fejleszté. 

ratív. folyamatok. avi 

Szálásában, v 

"öászolgát aban, 

mata llátoknak különböző infor 
hai kihívásokkal kell egyidejű 


a marketingben és a ve 


leg szembenézniük. A szoftverek. 
nek a felgyorsult üzletpolítikai vál; 
tozásokat rugalmasan és költségha 
tékonyan kell követniük, autornati, 
zált, alkalmazkodó megoldásoknak 
(úzlet intelligencia, mesterséges ín 
tellígencsa) kell lenniük. Minthogy 
az c-gazdaság lényegében szoftve. 


ren fut, a szoftver megbízhatósága, 
minősége igencsak kritikus pont. 
További követelmény, hogy minden 
szinten integrált működést kell meg 
s csökkenteni kell az 
üzleti reakcióidőt. 


valósítani, 
Elengedhetetlen 
a nagy mennyiségű információ ha 
tékony kezelése :g kell ta. 
lálnunk a számunkra releváns infor. 


mációt. Biztosítani kell a rendsze 
rek folyamatos üzemeltetését, nem 
beszélve arról, hogy a rendszerek 
nek méretezhetőnek kell lenniük. És 
eközben arra is ügyelni kell, hogy 
az informatikai költségek ne növe 
kedjenek meredeken 


ács András a kiemelt infor 


matikai feladatok közé sorolta a vál, 
lalati portál létrehozását, a tartalom. 


oökumontumkezelést, az alkalma, 
zásintegrációt, a vállalatközi kom. 
munikációt, az ügyfélkapcsolat-ke 
zelést, a biztonsági megoldásokat, a 
peciáli 


kat 


kezelést és a szoltverfej 


úrukt 


Tudod, mik 
Tudsz 100 000 telefonszámot. 
Tudod, milyen hongon nevet a kisbal 


Tudod, 


Tudod, 


hogyan tudhatsz meg többet emborekról 


kor fontos szempont a kér 
lalati felügyelet, a szatr 

nológiák alkalmazása. 
kézben tartható rendszer 
hetetlen továbbá, hogy pénzügyi 


Flenged 


stabil, technológiában élenjár 


lítót, fejlesztőt és/vagy rend 
tegrátort válaszunk 

Az előkészületek során fe 
het a kérdés: vásároljunk v 
leszünk. A készen kapható alkal 
mazáscsomag általábar 1 
sen strukturált Plant 


problémákat oldja m 


dosítar, illetve integrálni 


lényegében az üzlet kén 
zodni a hez. Az 

alkalmazák IMtOSál 
könnyen ki 


ndul vonat Budapesíról Pekingbe " 


lehet 0-mailt küldeni Sanghajba" 


találsz több millió websihe-ot." 


helyekről és dol 


Tudod, mi mindent tud az új hp Jornada Pocket FC 


Tudj meg még többet! Digitális információ a HP-tól. . weww.hp.hu 
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Mekkora a dotcom-baj Magyarországon? 


Ezt a kérdést tette fel 
a Dotkom Intemet Con 
sultíng április 9-én meg: 
rendezett kerekasztal-be 
szélgetésén. A beszélge. 
tés résztvevője volt A 
nyi Gábor, a SunBooks 
Könyvkereskedelmi Kft 
ezérigazgatója, Herezku 
jyőrgy. a MAVA KA. be 
fektet atója, Márh 
András, a NetSurvey Kit 
tője, Szabó Ákos 
Index.hu Rt. értékes 
marketing; 


ója, 


vezető tanácsadója. 


Varga 


4. a Dotkom Intemet Con 


Ferenc 
tési 


a Dotkom tartalomfejlesz 
atója és Csizn 


a Dotkom ügyvezetője. 


Elsőként a finanszírozás kérdését 


dia Csaba, vizsgálták meg. Abban egyetértet 


ÚJ GAZDASÁG 


igény. 


mak próbáljon n 


A dinoszauruszoknak 
a műzeumokban a helyük. 
Nem az Ön 
adatközpontjában, 


Egy megdöbbentően új föndszermagoktást azert; 
nénk bemutaéry, amoly nem csak egy Új szeeverese 
1ágot, hanem az adatközpontokban vabó gandodkoás 
teljesen új módját jelent. Oan megoldást; amegy 
egyedlkátő az igarkeban és amely melett az edihgy 
fünászerek ÖLKOFNA TnNBA. 

4 Sum Feel midtramma szerverek 4 hagyrráryos hagy 
goa. szaz malnírama rendszerek tulagjorságat iz 
fosítján nözégkatogódás 9782 midrango ron. 
Tesz mindezt úgy. hogy megőczk 
tugatmasaztjukat 9 kkátáshatósá 

at. ugyanakkor a következő ere 


4 tejes mAzNÁMEIN Én csaktam MTÓNN ehatytaz 
műsöaés kázzan iéránó czeredeténége 1 gakes 
azzag közdözzétbbtvettk akár a vervezttt, éhdv a hiba 
enatta modzmdaáttánzt. A ehocsatót azonos rész 
MEYLÁGEDÓ ÚgŰ tól. melyen aber 4 kötet gent 
sága én asbánzm RorsEarnl tonerábátőan 
0 TAGTELE kzarvrta LENNE I 4 erk tetette 
saras Denmára eégereét azrt 

Ata Egy Uvemeeket Sán ETC eAránatána me 
tarat, melyet Ön Joggai vérbat él a sztó. a vese 
nő AZT VEK meréntENDEDEKTOL 9 tegtvaee 
kAZELAT TO köme gáoutAl hamar r sa hegy 
bamme érved enter mán ehazoaa terran 


tan esz verére 


—6sum 


—e—rtl 
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elmúlt az a helyzet, amikor a befe, 

tetők versengtek az általuk ígéretes 

nek tartott projektekérr, 
Változott a gazdasági növeked, 


vezése legalább egy évet mint kitűzött cél megítélése ís, au 

, de Rényi Gá- a korábbi felfokozott várakozás 
bor (SunBogks) szerint. gazdusági  reálításoktól  elszak 
még ennyi idő sem elég. terveket eredményezett, Ezén me 
arra, hogy egy egyéb- nincs más lehetőség, m . 
ként megalapozott cég levő tókével működtetni a váli 
további tőkéhez jusson, — közásokat, szigorú költségkon 
Így például cégük ma alatt tartva őket, és várni 
már csak xajál forrásaira kező befektetési hullámra, 
számít, mert belefáradt. azonb, 
abba, hogy a folyama: . fektetőkből áll majd, 
tosan változó elvárások- 
egfe- ik épii 
lelni, Varga Zsigmond Kik építettek 
Dotkom) szerint a mostani kiábrán. 
dulás a korábbi túlzott reményeknek . A beszélgetés következő kérdésköre 
tek. hogy a finanszírozás megszer- . ís köszönhető": egyértelmű, hogy . az internetes cégek eredetét kutat, 


ht a meg. 


vatroll 
1 követ, 


amely 
az elsőnél óvatosabb be 


dolcom cégeket? 


Több példa hangzott el arra, hogy 
czéket a cégeket Magyarországon i 
nem a gazdasághoz értők, hanem 
technológiai szakemberek alapítot 
ták, és ez az induló helyzet sok cset 
ben a bukás egyik oka volt (ugyanis 
informatikusok kritikátlanul el 
fogadták az előrevetített káprázatos 
lehetőségeket). Egyébként a hely 
zetre az ís jellemző, hogy a webbel 
projektként foglalkozó vállalkozá. 
sok nagy részénél a fejlesztések 
költségét nem a murketing-, hanem 
az informatikai költségek közt szá. 
molták el, ez pedig a cél és az esz 
köz teljes kavarodását jelzi. Rásdá: 
sul eddig csak kevesen jöttek rá. 
hogy a kezdeti fejlesztés költség. 
nél csak a fenntartás és a folyamatos 
finomítás költségei magasabbak, és 
ez alapvető gondokat okoz a költ 
ségtervezésben. Az előzőekből 
vetkezően mindenütt problémát je 
lent az, hogy a webes jelenlétnek 
nincs igazi gazdája, mert önmaguk 
ban sem az informatikusok, sem a 
kereskedők, sem a marketingesek 
nem tekinthetők kompetensnek we. 
bes kérdésekben. A vitn még nem 
dőlt el, de az egyértelmű, hogy a 
sikerhez többirányú hozzáértés és 
együttműködés kell 


Van-e elég internetező 
Magyarországon? 

Atiban mindenki egyetértett, hogy a 

jelenlegi statisztikák és piaci felm 

rések nem túl sok fogódzót nyúl 
nak a számok megítélésében. A be: 
szélgetők közt kialakult konszenzu 
szerint a vállalati internetezők 40- 
50 százalékos aránya éppen elégsé 
műkő 


ges lenne a piac egészsé 
déséhez, de az ígazi kérdés az. hogy 
ki mire ís használja a netet. Mert 
semmiképp sem szabad ogy kalap 
alá venni azokat, akik csak a belső 
levelezésnél alkatmazzák a hálóza 
tot, azokkal, akik aktív intemete 
kereskedelmet folytatmak. Azonban 
a B2B 
a pisc 


ikármilyen is ez az arány 


jövőjére nézve biztató, dc 
minden résztvevőjének dolgozom 
kell, hogy a hálót használók elmoz 
duljanak az eddiginél kornplerebb 
megoldások felé. A B2C esetén en 
nél nagyobb gond ván, mert az ott 


intemetezők konzervatív becs 
ránya 


ban 
lések szerint 9-10 százalékos a 
kevés az egyre növekvő számú hi 
eltartására; ha csak uz elterjedtsé 
vizsgáljuk, úgy ez utóbbi szektor 
még sokáig bajban lesz. 


Van-e egyáltalán 


új kereskedelmi modell? 
Egyértelmő, hogy a korábbi model! 


(nagykereskedő-kiskereskedő-réf 


tes bútorértékesítésük. számukra is 
meglepő sikeréről számolt be), Azon- 
ban az sem kevés, amit a web nyújt. 
vagyis az előzetes tájékoztatás. Kö- 
velkezményeként a vevők ,felké- 
szültebben" látogatják meg a keres- 
kedőket, aminek persze árnyoldala 
ís van; a vásárlónak módjában áll 
előzetes összehasonlításokat végez- 
mi, és ennek bizony a kereskedők 
már kevésbé örülnek (így aztán tőbb 
olyan magyarországi webhely van, 
ahol nincsenek feltüntetve árak), 

A vita közben egy meglepő do. 
1og is kiderült: Rényi Gábor, aki az 
eddigi modellt működésképtelennek 
nevezte (mivel a könyvesbolti háló- 
artúlnyomó részét kitevő kisboltok 
csak az éves könyvtermés töredé- 
kéről szereznek tudomást), kifejtet 
te, hogy semmiképp sem akar meg: 
jelenni a közvetlen piacon; ezt meg- 
hagyja a meglévő néhány kiskeres 
kedelmi webhelynek, Az ő indoka. 
az egyedi vevők kiszolgálása más 
úzleti modellt, más marketinget és 
más intemmetes megjelenést kíván, 
mint amilyennel vállalkozásuk. a 
SunBooks ma rendelkezik, és ame- 
lyen nem akamak változtatni. 

Ara azonban nem volt válasz, 
hogy ez esetben mi a különbség 
közte és az általa működésképtelen: 
nek ítélt régi modell közt — ponto- 

a válasz csak annyi volt, 

az intemet teljes választékot 

nyújt mindenkinek, amire a hagyo- 
ányos kereskedelem képtelen 


Pénzügyi tervezés 
az új világban 

Másutt ís, Magyarországon azonban 
vét Nagyobb súllyal jelentkeznek 

Pénzügyi tervezés hiányosságából 
"edő gondok. Egyetlen induló vál- 
sem tartható fenn sokáig, 
hogy bárki jövedelem nélkül. pusz. 
tán Ígéreteként dolgozzon a cégnél, 
árpedig erre több helyen volt pél. 
, hogy az inter- 


bevet eszközzé vált 
a költségszínt alatti értékesítés, ez 
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Újdonságok az e-boltban 


Már közel két éve működik az Are. 
€0 Systems által létrehozott elektro- 
nikus áruház, az e-bolt, Időnként 
az áruház külső megjelenését ís át. 
alakítják, a közelmúltban azonban 
újabb szolgáltatásokat ís bevezettek 
— mondta Vajda Péter, a webhelyet 
működtető cég, az eBolt Kft. úgy. 
vezetője. 

Minden elektronikus áruháznak 
gondot jelent, hogy a vevők csak ar- 
fól kaptak visszajelzést, hogy meg. 
rendelésüket elfogadták, és a kiszál- 
Iításra az előre megadoti időn belül 
sor kerül. Az áruházak működtetnek 
ugyan telefonos vevőszolgálatot a 


nagy távolság esé- 
tén - elég magas telefondíj ellené- 
ben érhető el. A bolt felhasználói 
felülete viszont alkalmassá tehető 
lekérdezésekre ís; a rendszer kidol; 
gozói most ezt valósították meg. A 
Vevőadatok birtokában az elölt vá- 
sárlói informálódhatnak arról, hogy 
az általuk megrendeli áruk beérkez- 
tek-c, illetve hogy mikor szállították 
ki őket. A felületen bármikor meg: 
nézhetők a feladott rendelések rész. 
letes adatai is. 
Új szolgáltatás a digitális fény 


képkidolgozás ís. Mivel az amatór 
célokra használt fém, 

közöm egyre több a digitális gép 
(egye elemzők szerint az idén el 
adott új gépeknél már a 40-50 szá. 
zalékot ís eléri az arányuk). az efolt 
zemeltetői - a Fujihoz fázósó kap- 
csolutaik révén — a felhasználók ál; 
tul az cBolt szerverére felmásolt ké. 
pekből normál fotópapírra. hagyo- 
mányos fotóeljárásokkal papitképer 
készítenek. Maga az előhívó-rend. 
szer a Fuji hagyományos berende. 
zéseinek továbbfejlesztett váltazata 
— egyébként már üzemel az egyik 
Fuji-abarban -, különlegessége any 
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szmégtn ey Idowtg vetvsényy isatág E9 sebutöje aealdetot 


DESIGN" 
Tatán még sota yen bttána ödetei nem voltak. Tatán még soha nem 


rendolkozeti Ilyen kortáttan ETADMÖMKIDA aZ Épüészet tervezésben 
És inlán még soha még nem létezett olyan tervezői környezet, armely 


segyesíotte az intemetben refő Iehetóségeket és az új tervezői nemo. 
tógiákat, hogy a legmerészető kitoezáksáltak í$ kormát adhat. Názze meg, 
hogy az iDotogn szoftversk "ot lehetnek Önéet vege utod cry 


autodesk 


nyi, hogy LAN-kapcsotatról képes 
képállományok fogadására A most 
induló szolgáltatást a közeljövőben 
tizptárkkészítő szolrverret egészítik ki. 
így a kiválaszsoz képektől faluszp 
tár s készülhet 

Révész Gábor 


HÜRTELEN MEGSZÁLLJÁK A 
POZITÍVAN KISUGÁRZÓ ÖTLETEK. 
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Előzetes 


Túl a szivárványon 


Egy életkép Váncsa István áprilisi 
Naplójából: . .Még valami, fordul 
vissza az ajtóban már kifelé menet, 
pont úgy, ahogy Columbo szokott, 
van egy érdekesség, amit még meg. 
említ, ha már összefutottunk, hos 
tudnullik a gépet nem lehet elim 
ni. Nagyon jó gép amúgy, de nem 
indul el, ugyanis ő - a kolléga úr —, 
BIOS-színtű jelszóvédelemrnel látta 
el. viszont elfelejtette a jelszót 

Este hat óra volt, csakis azért bum- 
Víztam keresztül a városon, hogy ezt 
a jószágot hazavígyem, mindamel 


lett a kölléga úr lényét kitöltő derűs 
yugalom lebilincselt. Más ember 
az ő helyében már pisztolyt vett vol- 
na a feketepiácon, hogy főbe lője 
magát, vagy a metró elé ugrott vol- 
na, vagy legalábbis nem jött válna 
be dolgozmi, hanem otthon főzné 

v nagy fazékban a beléndeket. 
annak a levét elfogyaszrván 
csúfos halált haljon, ez meg ítt van, 
és mellékesen közli. hogy elfelejtet- 
tea jelszót. 


melyiket 


Az intelligens kártyákkal kapcsolat. 
ban az esetek többségében azt az ál- 
talános kérdést teszik fel a függet: 
len tanácsadónak, elemzőnek. hogy 
a kibocsátóknak melyiket érdemes 
választaniuk a három multiappliká. 
ciós operációs rendszerrel (MAOS) 
működő intelligenskártya-platform- 


ból: a Java Cardot, a MULTOSA 
vagy a Windows for Smart Cardot 
CWISC). Minthogy e körül az egy- 
mással versengő három . platform 
körül rengeteg a marketingsatlang. 
a laikusnak nehéz kihüvelyeznie a 
valóságot a sokszor ködösítő ismer- 
tetőkből. A termékpolitika most is — 
mint mindig — fontosabb, mint a 
jobb műszaki megoldás 


Írás, olvasás 

Kollégánk a Hewlett-Packard nem- 
égi piucra dobott perifériái közül 
két olcsóbb darubot vett szemügyre 
közelebbről A. frissen megjelent 
HP DeskJet tintasugaras nyomtatók 
legkisebbike a vizsgált 959C, az új 
HP lapolvasók közül a tesztlabor. 
ban járt ScanJet 2200€ podig ki- 
mondottan az otthoni, kisirodai fel. 
használóknak készült 


Virtuális üzletszerzés 
Hongkongban 

A Hongkongi Kereskedelemfejlesz- 
tési Tanács (Hong Kong Trade De- 
velopment Council, HKTDC) már 
évek óta nyújt intemetes szolgálta- 
tásokat a városállam és a külvilág 
közti üzleti kapcsolatok virtuális 
eszközeiként. Ennek legűjabb fejle- 
ményét, a tdetrade.com portált a kö- 
zelmúltban magyarországi érdeklő- 
dők is megismerhették — és remél- 
herőleg példaértékűnek tekintették — 
Lore Buschernek, a HKTDC közép. 
és kelet-európai igazgatójának Bu- 
dapesten tartott előadásából 


Még nem elég 

Az elektronikus kereskedelem még 
csak most kezd terjedni Ázsiában, a 
B2C típusú piacok rendkívül frag- 
mentáltak, az intemeten barangoló 
emberek jó részének nincs kedvenc 
webhelye, s a vállalatok is keveset 
költenek még e-beszerzésre — ez de- 
rül ki abból a felmérésből, amelyet 
a Far Eastern Economic Review cí- 
mű. Hongkongban megjelenő gaz- 
dasági hetilap végzett el tavaly év 
végén mintegy $ ezer előfizetőjének 
válaszai alapján 
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Pénz, piac, profit 


Nem változtatott a Jelenlegi 
pénzügyi negyedévre szóló el 
sösí zenék 

első nes v.várha- 
1628 milliárd dolláros bevételtel 
és részvényenként 17 centes nye. 
reséggel zárul, (Egyébként ennyit 
várak az elemzők is) Tavalyi 
megyedik negyedéves számait 
kénytelen volt csökkenteni a cég. 
de ezt sem fedisdeljelősüt Arról 
nem esett szó, hogy a pénzügyi 
Év fennmaradó része milként ala 
kul. (IDGNS, Boston) 


Csökkenő bevételekkel és a ne- 
gyedik negyedévben veszteség- 
tel számol a Palm, ezért elbo- 
csátásokra és más megszorító 
intézkedésekre kényszerül. A 
kéziszámítógépeket gyártó válla- 
lat mintegy 250 alkalmazottjától 
teljes stáb 13 százalékától) vá- 
lik meg, Noha a március 2-án 
véget ért harmadik pénzügyi ne- 
gyedévben 470.8 millió dollár 
Volt a cég bevétele (ami 73 szá- 
zalékkal múlja felül az egy évvel 
korábbit), a negyedik negyedév- 
re csak 300-315 millió dolláros 
forgalmat vár. A veszteség a har- 
madik negyedévi 1.9 millió dol- 
lárról várhatóan 36 millió dollár- 
ra nő, bár ennek nagy része a fel- 
vásárlásokkal kapcsolatos költ- 
ségekből származik. Ennek meg- 
felelően a tervezett költségeket 
ís igyekeznek 10-15 százalékkal 
lejjebb szorítani. (IDGNS, Fra- 
mingkam) 


A Motorola határozottan cáfol- 
ta, hogy likviditási gondjai vol- 
mának. Erre akkor kényszerült a 
cég, amikor katasztrofális napja 
volt a tőzsdén, majd hírek jelen- 
tek meg arról, hogy készpénz- 
gondjai vannak, Minthogy a Mo- 
torola mobiltelefon-eladásai csök- 
kentek, a félvezetőtermékek irán- 
ti igény visszaesett, ráadásul az 
amerikai gazdaság ís komoly gon- 
okkal küzd, a Bloomberg elem- 
zői felvetették: baj van a kész- 
pénzgazdálkodással, A vállalat ve 
zetői nyilatkozatukban kijelen- 
tették: szó sincs ilyesníről, a Mo- 
torola szilárd pénzügyi alapokon 
nyugszik. Néhány nappal koráb- 


ban hozta nyilvánosságra a 
hogy 4.5 milliárd döltámyi fos 
pénztartalékkal (illetve készpénz- 
re szabadon átváltható értékpapír- 
ral) rendelkezik, A Motorola idén 
Számos, a kiadásokat csökkentő 
intézkedést hajtott végre: megvált 
22 ezer dolgozójától, és eludta 
több üzleti egységét, (/DGNS. 
San Francisco) 


Befejezte Voleru nevű leány 
vállalata feltőkésítésének első 
fázisát a Novell, A Volera nem- 
régiben vált le a Novellről; első- 
sorban az íntemetes átmeneti tá- 
roláshoz és a rartalomtovábbítás- 
hoz kínál termékeket és szolgál- 
tatásokat. Az új vállalatban a No- 
vellnek többségi részesedése van, 
de a finanszírozásba beszállt a 
Nortel Networks és az Accenture 
is. Hárman 83 millió dollár ad- 
tak a Volerának, emellett konzul- 
tációs szolgáltatásokat és techno- 
Tógiát is kapott. A Novell tervei 
közt szerepel, hogy a Volorát 
már 2002 végén kiviszi a tőzs- 
dére, annak ellenére, hogy idén 
alíg 30 millió dolláros bevételre 
számíthat. (/DGNS, Boston) 


Miután a Yahoo kétszer ís le- 
szállította első negyedévi előre- 
jelzését, némi meglepetést kel- 
tett, hogy a várt nullszaldó 
helyett valamelyes nyereséggel 
zárta az időszakot. A bevétel 
1802 millió dollár volt, szemben 
a tavaly ilyenkor elkönyvelt 
230.8 millióval, mivel drámaian 
visszaestek a reklámbevételek — 
a forgalomcsökkenés 22 százalé- 
kos. A nyereség 7.6 millió dollár, 
egy részvényre számítva 1 cent 
volt. (Az elemzők zéró nye- 
reséggel" számoltak) Tavaly a 
nyereség 60.5 millió dollár, illet- 
ve 10 cent volt. A Yahoo azt ís 
bejelentette, hogy a következő 
30 napban 12 százalékkal csök- 
kenti 3510-es létszámú alkalma- 
zati állományát; ezzel 7-9 millió 
dollárt szeretnének. megikaríta- 
ni, közölte a cég vezér 
igazgató-I Susan De- 
cker. A Yahoo a második ne- 
gyedévre 165-185 millió dolláros 
bevételt vár. (IDGNS Boston) 
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DINAMIKUS FEJLŐDÉSÉT? 


CIB VÁLLALKOZÓI PROGRAM 


A CIB Bank segítségével vállalkozásának pénzügyeit Ön igazán gyorsan és megbízhatóan intézheti. Ezt c I B 
több mint 10 000 vállalati ügyfelünk bizalma igazolja. A CIB Üzleti Hitelrendszer keretében a hiteltermékek BANK 
széles skáláját kínáljuk, emellett külkereskedelmi ügyletek pénzügyi lebonyolításában is segítséget nyújtunk 

Országos fiókhálózatunk mellett elektronikus csatornáinkon keresztül bármikor, bárhonnan elérheti WWwW.CIB.HU 
bankunkat, amely a legmodernebb szolgáltatásokkal áll rendelkezésére — már az interneten is. 

A CIB Bankkal vállalkozása virágzó jövő elé néz! ciBZ]o640242242 
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